PAVEL RIHA

~ otevrene sdili ~

Neobvykly pribéh kluka, ktery proménil
svou vasen v online byznys a podnika
nezavisle odkudkoliv na sveté



Kdo je Pavel Riha, autor ebooku

Pavel je online stratég & mentor, zakladatel projektu
Placen za svou existenci

« Zacal podnikat z nuly bez penéz, znamosti i sebedlvéry
Svuj prvni milion vydélal ve 22 letech

Od té doby obslouzil pres 13 056 spokojenych klientl, kterym
pomohl v podnikani rust

Od roku 2013 prodal pfes internet produkty a sluzby za
vice nez 20+ milionu K¢

- Je zastancem jednoduchosti, vysoké produktivity a maximalni
automatizace v podnikani

Podnika bez velkého tymu, i pfesto mu zbyva dost Casu, aby
mohl 5 mésicu v roce cestovat po svété
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Zavrel jsem se na pokoji a premyslel, co udélam
se zivotem. Byl jsem na dné. V cizim mésteé. Bez
pratel a bez chuti zit...

PresvédCeni, Ze to nedam, Zralo moje nitro a tak jsem si otevrel
radsi pivo a pustil si film, abych otupil tu bolest. Neveédél jsem, co
dal. Citil jsem se nepotrebny, vycerpany, neschopny a s pocitem,
Ze zatimco vsichni v néCem vynikaji, ja jsem k nicemu. Od detstvi
jsem touZil vydélavat nééim, co mé bavi. A ted tohle...nezviadnu to.
Selhal jsem a vsechny zklamal. Zjistil jsem, Ze tohle neni moje
cesta, pfestoZe to na zacatku vypadalo slibné. Zkrachoval jsem v
prvnim podnikani. Mél na krku rozezlené zakazniky. A navic mé
vyhodili ze skoly.

Co budu ted'délat?

Mésice jsem stravil pfemyslenim o své neschopnosti, zatimco jsem
vstaval ve 3 odpoledne, uziral se sebeobvifiovanim a sledoval cely
den filmy s pivem v ruce. Byl jsem pro smich vSem ostatnim, ale i
sam sobé. Naprosto jsem ztratil pevnou pldu pod nohama. Nemél
jsem plan, nevédél jsem, co je moji vasni. A mlj nezdafrily pokus s
prvnim podnikanim byl dikazem toho, Ze to prosté nezvladnu.
Chtél jsem to vzdat jednou provzdy. Zameéstnat se v digitalni
agenture, podnikani evidentné pro mé neni... a kdyz uz slo k
nejhorSimu, nasSel jsem svou zasadni inspiraci, ktera situaci
zvratila... Objevil jsem Lea Babautu (autor pisici o zméné navyku a
minimalistickému pfistupu k Zivotu) a nékolik dalSich lidi, ktefi nasli
svoji vasen v psani o tom, jak postupné zménili sv(j Zivot...a svitla
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mi nadéje, ze i ja svuj zivot mlzu zménit. Kdyz se zvladli z zivotni
krize dostat oni, mdzu i ja.

& Vo

Naucim se, jak zit lepsi zZivot!

Cim vice jsem o tom &etl, tim bliz jsem byl k ROZHODNUTI.
Vytvofim si nové produktivni navyky a rozjedu své podnikani znovu.
Zalozim si blog a o svych zkuSenostech za¢nu psat. Stanu se tak
inspiraci pro ostatni!

Samoziejmé, vnitfi hlasek se ptal: “A koho to zajima? Vazné myslis,
Ze to bude nékdo Cist?” Nezjistim to, dokud to sam neovéfim v
praxi. PfestoZze mé okolni svét zlomil, nevéfil mi a ja jsem byl k
smrti vydéSeny, kdesi uvnitf stale plala touha po SVOBODE. Stale
silngji jsem citil, ze...

Ma krize je ve skutecnosti prilezitost

Ptilezitost zménit vlastni zivot, napsat o tom a byt inspiraci druhym.
Zacal jsem ménit své navyky a postfehy psat na svUlj blog. Sdilel
jsem své zkuSenosti o tom, jak jsem zacal vstavat brzy rano, jak
jsem zacal béhat, zmeénil pfistup k zivotu Ci zvysil svoji produktivitu.
Muj Zivot se ménil pfed ofima. Zatimco jsem Cetl desitky knih o
tom, jak zit lepSi Zivot a rady z nich uplathoval v praxi...psal jsem o
tom na blog a postupné ziskal prvni ¢tenare. Nejdfiv jen par, potom
stale vice. Pfekvapilo mé&, Zze moje Clanky lidi zajimaji. Neveéfil jsem,
ze by mé myslenky mohly takto inspirovat. Ale kdyz to lidé Cetli,
psal jsem stale vice. Zacinal jsem citit, Ze tohle mé bavi. Sdilet co
si myslim, co jak vidim a pous$tét své know-how do svéta. Cim dal
vic jsem citil, Ze bych se chtél psanim zivit. Tak moc mé bavilo psat
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osobni blog, pfitahovat k sobé komunitu stéjné smyslejicich lidi.
Touzil jsem byt PLACEN ZA SVOU EXISTENCI a zaroven
inspirovat druhé. Jenze...

Byl zde vazny problém!

VSe to byla utopie. Pouhy sen. Prestoze mdj blog jiz Cetli stovky lidi,
nevydélal jsem tim zatim ani korunu. A co hife. Nevédél jsem o
nikom, kdo by se psanim blogu zivil. Nevidél jsem smyslupiny
byznys model. Rikali mi: "V Cesku neni nikdo, kdo by psal blog a
tim by si vydélaval." Tak jsem k psani blogu opét zacal délat weby
pro klienty... Né¢im jsem se zivit musel, i kdyz mé to vycCerpavalo.
Zakazky jsem pfijimal, jen kdyz uz mi vazné dochazely penize. A
puvodni nadSeni z blogovani opadalo.

Pak jsem vytvofil blog zenhabits.cz, na kterém jsem prekladal
Clanky jiz zminéného Lea Babauty. (Ano, toho, kiery mé rok zpatky
tolik inspiroval a pomohl mi pfekonat mou Zivotni krizi.) No, a diky
komunité mého predchoziho blogu si ten novy ziskal velmi rychle
popularitu. A tady jsem prvné zagal chapat TAJEMSTVI, ze kterého
tézim dodnes. Tajemstvi, jak velkou silu ma nadSena a funguijici
komunita. Komunita lidi, ktefi vas sleduji jen za to, kym jste,
rezonuji s vami a jsou ochotni vas nasledovat. Polet ¢tenar(, ktery
jsem na prvnim blogu budoval rok, jsem u nového blogu ziskal za 2
meésice. Pak jsem vydal jednoduchy ebook (jen 15 stran textu) a
nabidl ho ke staZeni za dobrovolny pfispévek. Nesliboval jsem si od
toho nic. Stahlo si ho zdarma asi 3500 lidi, coz mé mile pfekvapilo.
Ale hlavné...
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Zhruba 300 lidi zaplatilo, i kdyz si ho mohli
stahnout zdarma...

Byl jsem v Soku! Zaplatili i kdyZz nemuseli, protoze mé znali a mé
clanky pravidelné cCetli. Vydélal jsem diky blogu prvnich 12 tisic!
Tehdy jsem si plné uvédomil potencial komunity a veliky zajem po
hodnotném obsahu. A proto jsem vydal i druhy ebook Stop
prokrastinaci, a okamzité jsem pochopil velkou chybu, kterou jsem
udélal s tim prvnim... Daval jsem ho ke stazeni zdarma a nesbiral
od nich e-mail. A tak jsem tém 3500 lidem, ktefi si stahli maj prvni
ebook, nemohl svuj druhy (jiz placeny) e-book nabidnout. Nemél
jsem na né zadny kontakt! Nenapadlo mé emaily sbirat! A tak jsem
tim pfiSel o velkou ¢ast prodeju.

| pfesto jsem vydélal 18 tisic. Ocekavali jsme ovSem vice a partak,
s kterym jsme ebooky vytvareli, fekl, Zze do dalSiho ebooku iz
neplijde...2e tento druh podnikani nema v Cesku dostateény
potencial, dostateCnou budoucnost.

Zlstal jsem opét sdam a nebyl si jisty, jestli pokracovat. Jasne,
vydélal jsem si par tisic (za pul roku prace), ale motivace
odchazela... Stalo mé to spoustu energie a stale jsem nemél kolem
sebe zadny pfiklad, Ze by se blogovanim a prodejem ebookU dalo
uzivit. A tak jsem dal celé blogovani k ledu. Mél jsem pocit, Ze se
neposouvam, ze to nema cenu... a Zze neni mozné vydélat vic, nez
par tisic meésicné. Mél jsem tehdy pocit, Ze se musim vratit k tvorbé
webu pro klienty. To mé sice nebavilo, ale bylo to ten jediny zpusob,
jak jsem umél vydélavat penize. V tu chvili jsem pfestal vérit, Ze
bych mohl proménit vaseri v byznys. Rikali mi: “Vzpamatuj se!
Dodélej si skolu a najdi si praci! Zacni délat néco poradného...” Ale
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meéli pravdu? Chtél jsem prozit stejny zivot jako lidé, ktefi mi davali
tyto rady? Pod naporem ostatnich ma touha po svobodé umirala...

Chtél jsem to vzdat, zrusit blog a zabalit to...

Dnes vim, Zze jsem tehdy malem pfestal kopat ve chvili, kdy poklad
byl nadosah. Ale tehdy to zdaleka nebylo tak jasné.

Narazil jsem na Clovéka, ktery také pres internet sdilel svoje know-
how, délal to vSak trochu jinak nez ja. Atraktivné. Skvéle. Skrze
online video. Zaujalo mé to a stal se mym ucitelem. Sledoval jsem
jeho online trénink. A pak jsem byl v Soku, kdyz jsem zjistil, Ze jeho
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kurz za 30 dnu vygeneroval zisky v milionech korun. Nevéfil jsem
vlastnim o¢im! Vzdyt on déla stejné véci, které byly také moji vasni.
Sdili know-how, inspiruje lidi, vzdélava. Jen to déla jinou formou.
Pomaha a zaroven vydélava. A jde mu to hladce.

Poté, co jsem toto vidél, jsem se rozhodl k blogovani vratit a vydat
svUj tfeti ebook. Rozhodl jsem se, Ze tentokrat postavim svij prode;
jinak. Nejprve jsem vybral e-mail, vzbudil divéru obsahem zdarma,
vytvofil to "spravné oCekavani” a az pak jsem spustil prodej ebooku.
Udélal jsem drobnou zménu v propagaci, a rozdil byl neuvéfitelny...

Muj ebook za mésic vydélal 65 tisic korun (!)

Byl jsem nadSeny! A i kdyz to nebyl pravidelny pfijem (a dalSi
meésice byly vyrazné slabsi) i pfesto jsem nikdy nevydélal tolik
penéz za jediny mésic. A v tu chvili padlo definitivné mé
pfesvédCeni, ze vydélavat skrze vlastni obsah neni mozné.
Nadchnul jsem se pro myslenku STAT SE PLACEN ZA SVOU
EXISTENCI. Délat co mé bavi, inspirovat k akci druhé lidi a svym
podnikanim meénit svét.

Stranka 8 z 30


http://placenzaexistenci.cz/vasenvbyznys

JMENO PAVEL RIHA

p‘v Vll\f\\a_ ?-.—l’ o O

JA CHCI

Prodnzim s > pavivvbon
Po p"-\l{- , Tmfiwio "'W'
poq(b\l'v':w-\/ WAL e Te

o ”
Vc’:f.( ' alen

V tu chvili jsem védél, ze tohle je, co chci délat, a udélal rozhodnuti
naplno zadit s pfipravou vlastniho online kurzu. Ano, doted jsem jen
prekladal ebooky z anglictiny. AvSak nékolik let v fadé jsem na sobé
pracoval, na zméné svych navyku, na zvyseni produktivity.. A nyni
jsem védél, ze...

Nastal cas vytvorit néco vlastniho!

Néco, kde nabidnu lidem svoje know-how, jez jsem denné vyuzival
v praxi. Nyni jsem jiz védél, Zze je néco takového mozné a pustil se
do toho vazné naplno. Nékolik mésicu jsem prfemysSlel, co mél byt
ten mlj “VELKY NAPAD” a budouci “BESTSELLER”. Az mi to v zafi
2012 doSlo. Za posledni roky jsem zmeénil spoustu navykd a proto
to bude online trénink o navycich. Mdzu lidem pomoci, aby také oni
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pochopili princip zmény navyku a navzdycky prekonali svoji “slabou
vuli”. Chtél jsem, aby to byl video-kurz, jenZze ma videa byla hrozna.
Nikdy jsem vefejné neptfednasel, pfed kamerou se mi tfasl hlas, z
vefejného prednaseni jsem mél hrlizu a v hlavé jsem mél prazdno.
Presto jsem necouvl. A pokra¢oval dal.

PUjCil jsem si v bance 50 tisic a investoval je do pfipravy kurzu.
Nazval jsem ho Skola navyk(. A v momenté, kdy jsem mél za
sebou desitky nezdafilych pokusu, jsem pustil prvni vzorek videa na
internet. Pfekonal jsem svuj nejvétsi strach — strach z vefejného
vystupovani. A Cekal jsem za to potlesk...

Jenze potlesk nepfichazel. Svalila se na mé vina kritiky. Ma vize,
moje presvédcéeni, mlj zavazek byt placen za svou existenci a
vydélat do konce roku svuj prvni milion mé hnal dal. Snazil jsem se
kritiky si nevSimat, prestoze mé obrovsky nicila. Lidem kolem jsem
fikal, Ze az spustim prodej, muj trénink vydéla miliony. Hadejte co?
VSichni se mi smali, klepali si na Celo a nevéfili...
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Petr Jenik Hodnoceni: 69 (100%) &
02.11.2012 20:55

Jasné Ze to délal sém

Oviem kdyZ vidim ty mentdly, ktefi mu na MI skodili v &ele s mistrem retardovanyho projevu
Rihou, tak je celkem jasny, Ze v&F tomu, Ze to KirSovo Zena délal sama. A protoZe to dokézala
ona, tak oni s vystupovanim na Grovni déti z jedlilkova Gstavu to dokdZou taky.

BoZe Riho - zbav se téch kreténskych zlozvykd, ktery més. Kdo ti méd sakra véfit, Ze to umis, kdy?z
sém mal zlozvykd, Ze mé ten tvlj projev pokaZdy rozbred :)

politilooox Hodnoce
31.10.2015 16:04

Tak jsem po letech narazil na tento vcelku hejtovaci post a mam k tomu jen jeden poznatek...

Ten "vyjukany klu&ina” Pavel Riha si vydélal za ty cca 3 roky svymi kurzy jiZ kolem 25 miliond, to
neni Gpiné Spatné, nemysiite? :-D

V internetovych diskuzich mé zacli probirat vefejné a fekli, ze mi
nekdo vymyl mozek, ze jsem naivni snilek, fekli mnohem horsi véci,
které zde snad radéji nechci opakovat. Prestoze to byla tézka
zkouska, vydrzel jsem.

Konecné jsem spustil registraci do tréninku a
cekal...

Bylo 15:00 odpoledne - odeslal jsem e-mail hlasajici, ze trénink je
otevieny a Cekal. Nic...nic...nic...nic. Pak pfisla prvni objednavka. A
zase nic. Potom druha. Tieti. Ctvrta. Pata. Do vedera jsem mél 27
objednavek. Dohromady 189 000 Kc.
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Neuvéfitelné! A to jenom za to, ze jsem fekl, co mi v mém Zzivoté
fungovalo a tim pomohl dalSim lidem. Kone¢né jsem placen za
svou existenci! Sen, ve ktery jini nevéfili (a jA sam jsem o ném
¢asto pochyboval), se pravé stal realitou! Byl to neuvéfitelny pocit,
kdyz jsem Sel ve€er do sprchy, vratil jsem se zpatky a zjistil jsem, ze
jsem za tu dobu vydélal 28 000 K&. Byl to pocit ZADOSTIUCINENI,
protoze jsem kdesi v srdci citil, Ze byt placen za svou existenci je
opravdu mozné. Ze svét, kde je prace “néco, co se musi” neni ta
jedina moznost. Ze jsou jiné svobodné&j&i varianty. A Ze jsem tu svoji
pravé objevil. Kdyz jsem uzavrfel vstup do tréninku, uvnitf bylo 151
lidi pfipravenych k opravdové zmeéné. A na uCtu jsem mél néco
malo pfes milion korun.
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Dokazal jsem to! Splnil jsem si svuj sen.

Byl jsem placen za svou existenci. Za to, co mé bavi. Za to, co jsem
roky predtim délal dokonce i zdarma. Za to, ze pomaham vlastnimi
zkuSenostmi ménit lidské zivoty. Byl jsem stale obycéejnym klukem z
Usti, ktery divné mluvil na videu, a zaroveri bylo v&echno jinak.

V tu chvili jsem pochopil, Ze i tady v Cesku je mozné prodat svoje
zkuSenosti, dovednosti, know-how. To, co umite, co vite...v ¢em jste
dobfri... Dokazal jsem to ja a naSel v tom svoji vasen. Ukazala se
zde SILA INTERNETU. A dnes pevné véFim, ze kdokoliv mtze diky
internetu vybudovat komunitu, ktera s nim bude rezonovat
(dokonce i dkyz se mu jini sméji!), bude ho sledovat s nad$enim a
bude od néj pravidelné kupovat.

Je Uzasné, jak snadno dnes muzete vyuZzit online marketingu,
socialnich siti, emaild, blogu, ebooku, videi, webinaru,... k tomu,
abyste predali své silné stranky. A ze kdyz to udélate spravné, svét
vam bude naslouchat. Pochopil jsem, Ze vSe je o tom byt skutecné
autenticky, otevrit se, sdilet svoje know-how, vlastni pfibéh, svoje
dary. Byt sam sebou, délat co vas bavi a co lidem slouzi... Stat se
placen za svou existenci. JenZze mnoho lidi stale nevi, jak zabalit
svoje dary spravné, aby pfitahovaly a prodavaly. | ja jsem to hledal
roky. Ale nasel. Mozna, ze se nyni ptate, zda to muze vSechno
pokragovat dlouhodob&. A rozhodné ano! M& Skola navyki
probéhla jiz Ctvrtym rokem, proslo ji vice nez 1000 lidi a a ja pisu
tento pfibéh na terase v Thajsku.
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Ubéhlo jiz vice nez 5 let od chvile, kdy jsem sv(j prvni online
trénink spustil a muj pfijem z online byznysu je za tu dobu jiz pfes
20 miliond (v prdméru vice, nez 12 tisic korun denné!).

Od roku 2013 jsem:

Na zakladé unikatniho know-how rozjel milionovy online byznys
ve 3 rliznych oblastech

Obslouzil 10 275 spokojenych klientd

Spustil pfes 10 online kampani s vice nez milionovym obratem
Odvysilal pfes 113 webinar

Vybudoval e-mailovou databazi 93 tisic kontakt(

Vydélal pfes internet vice nez 20 miliond K&

Procestoval 14 zemi svéta

Vybral 531 tisic KE na pomoc tém, ktefi to potfebuji

Letél vrtulnikem nad Manhattanem, fistal na dné Grand Canyonu
Projel Evropu za 30 dni v Aston Martinu

Prestéhoval se do luxusniho bytu v centru Prahy

Tyto fadky piSu z Thajska, kde treti rok v fadé travim zimu

Nefikam to, abych se zde chlubil. Ale proto, Zze kdyz jsem to
dokéazal ja - pramérny kluk z Usti, ktery pfed kamerou vystupoval
vazné hrozné - potom je to minimalné dobra inspirace pro vas!
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Diky dneSnim technologiim a internetu muzete své Zivotni
zkuSenosti sdilet a stat se tak expertem, lidrem, uznavanou
autoritou ve svém oboru...

Nasleduji moje 3 NEJVETSi LEKCE z budovani
20+ milionového online byznysu

Moc dobfe si pamatuji okamziky, kdy jsem se rozhodoval mezi
“rozeslu svij Zivotopis a najdu si dobré zaméstnani” anebo "budu
se svétem protloukat na viastni pést’.

Byl jsem tehdy na dné. Zkrachoval muj prvni pokus s podnikanim,
zarovenn mé vyhodili ze Skoly. Ma hlava mi fikala: “Najdi si néjaké
pékné misto a budes mit jistotu, Ze to zviadnes.”, srdce ovSem
fikalo “Nechci sedét v kanclu, nechci mit jistotu pridmérného. Chci
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délat to, co mé naplriuje, pinit si sny i za cenu toho, Ze je to ta tézsi
moznost!”

Otazka je, rika vase srdce néco podobného?

Neveédel jsem, co pfesné chci délat. Neznal jsem své silné stranky a
v ni¢em jsem nevynikal. Vlastné jsem si pfiSel nezazivny, nudny, a
naprosto prameérny.

| pfesto jsem tehdy dal pfednost srdci. Vyhral jsem pohovor do
zameéstnani, o kterém by fada lidi snila, a nakonec po dlouhém
zvazovani jsem to misto odmitl. Citil jsem to v hloubi duse: “Ceka
na mé vic nez tohle!” A dnes vim, Ze ten den jsem udélal své
NEJLEPSi ROZHODNUTI ZIVOTA.

LEKCE #1: Klicova je VASE VIZE

Kdo nevi, co chce, ten se necha svétem prevalcovat. Tak to prosté
chodi. PIni to, co po ném druzi chtéji, protoze on sam je ztracen.
Byl jsem na tom misté ztraty smyslu a naprosté beznadéje. Je to
misto, kde zaCnete vazné uvazovat, ze si to své odkroutite v praci,
vezmete si svUj plat a néjak to "prezijete". Jenze vazné chcete cely
zivot prezivat?

Stanovit si svou osobni vizi - poznat, co OPRAVDU chci - je
skuteény hnaci motor. Uspé&sni od nelspé&snych se nejvice lisi
jednou véci: “Dobre védi, co chtéji od Zivota, a nevahaji si to vzit.”
Zapomente chvili na to, co je a co neni mozné, a potom se zeptejte
sami sebe:
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“Co OPRAVDU chci? Jaky chci zZit Zivotni styl? Jak vypada
opravdovy Zivot snii?"

Spousta lidi fekne, ze to nejde. Nemuzu byt podnikatel. Nem(zu Zzit
v blahobytu. A kdo bude délat obycCejnou praci? Fakiem je, ze
vétsina lidi Zije v mentalité nedostatku, ktera jim brani byt jen s
necim zacit.

90% lidi ma zbytecné malé vize, protoze se boji selhani.
Pravdou je, ze chceme nejprve véci vidét, abychom jim uvérili.
Jenze tak to nefunguje! Nejprve je tfeba véfit, délat pro svou vizi

vSechno, pak teprve Clovék spatfi vytouzeny sen.

“Jaky sen je ten vas? Cim chcete pomoci nejen sobé, ale
svétu? Co vam dava SMYSL? Kym opravdu chcete byt?"

V 1été 2012 jsem si prvné svou osobni vizi napsal. Znéla:
“Prochazim se s partnerkou po plazi, zatimco mé podnikani mi na
fo vydélava.”

Zde jsem stvrdil svilij sen byt Placen za svou existenci...
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Uveéril jsem tehdy, ze do roka zménim svoji realitu. Ne, nemél jsem
tehdy vydélecné podnikani. Ne, nemél jsem pfitelkyni. Neumél jsem
angli¢tinu a nejvétsi dobrodruzstvi pro mé bylo udélat si vylet do
Prahy...

Jenomze v tu chvili, kdy jsem urcil svoji vizi, se udala zména. Od té
chvile byl mij sen ten nejvétsi hnaci motor. Vidél jsem ho denné
pfed oCima kazdé rano. Pracoval jsem na ném. A do roka od té
chvile se skutecné realitou stal.

Zménil jsem svdj osud, protoze jsem se tak rozhodl, a udélal pro to
vSechno. Dnes jsou €isla z mého podnikani tato: Od 1.12.2012 az k
dnesku jsem primérné vydélal 12 513 K¢ kazdy jeden den (a to
véetné téch vsech mésicu, kdy jsem vibec nepracoval a cestoval
po svéte!). To je myslim ten nejlepSi dlkaz, ze jde o stabilni a
dlouhodoby byznys! Ne néjaké “kratkodobé zazarfeni” a nasledné
rychlé zhasnuti.
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FAPI 9 Npovia Al Vinchey progeity ¢ L W ot Pavel b -+

20 784 982,37 K¢

(24 956 178,76 KL vintrd DPY)
v 17295 objednévikich

Ano, mluvim tady o penézich. Pohorsuje vas to?
Motivuje?

Je to vazné zajimavé! Zjistil jsem, Ze spoustu lidi Spatné snasi,
kdyz vefejné sdilim svoje pfijmy. Nevéfi mi. Maji pocit, ze se
chlubim. Anebo si najdou jiny ddvod, pro¢ mé pomluvit. Mohl bych
to prestat délat, mél bych svaty pokoj, jenze... Chci byt zcela
otevieny. | kdyz se to v Cesku pfili§ nenosi, chci skuteéné moznosti
ukazovat na realnych Cislech a odhalit diky tomu opravdovy
potencial online byznysu...

Ne, nebyl to "USPECH PRES NOC", jak si mnozi predstavuiji.
Zacinal jsem z nuly. Trvalo to roky. Krlcek po kri¢ku jsem pracoval
na sobé i na svém podnikani. VSe zacalo tim, ze jsem se nespokojil
s praci, ktera by mé nenaplriovala. Nevédél jsem, co chci, ale védél
jsem co nechci. Jeden z prvnich ¢lankd na mém blogu se
jmenoval... “Nechci byt zaméstnanec!” Odmital jsem bézet krysi
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zavod. Hledal jsem Zzivotni smysl. Vytvofil jsem pro sebe dost
"blaznivou vizi", které jsem vSak uvéfil, i kdyz jsem zatim nevédél,
jak pfesné ji realizovat.

LEKCE #2: Vytvorte lepsi svét podle vasich
pravidel

Pro mé slovo “podnikani” znamena jit mimo systém, odpoutat se,
rozkvést a byt jeSté mnohem vic sdm sebou...

Pfevzit za svdj Zivot plnou zodpovédnost.

NaucCit se, jak vytvofit svét podle vlastnich pravidel a hodnot.
Vytvorit si komunitu lidi, s kterymi si vzdycky budu mit co fici.
Vydélavat tim, v ¢em vidim opravdovy smysl. Uplatnit své silné
stranky naplno.

Splnit si sny. Zkou$et nové véci. Zit na rliznych mistech. Cestovat
do exotickych zemi. Zazit Zivot ve velkomésté, stejné tak na chaté v
horach. Stravit vice ¢asu s nejblizSimi. (a jen tehdy, kdyz opravdu
vim, Ze mi to udéla radost a ne trable s financemi, pofidit si tfeba i
to bmw).

Zaroven vsak v zivoté i podnikani zlstavat sam sebou. Nesnazit se
Fikat "ano", kdyz mé srdce kiigi "ne!". Citit vlastni nitro. Stésti své i
dalSich lidi. Svobodu a nezavislost. A obrovsky pfinos, ktery svétu
predavam...
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Faktem je, ze svét se méni stale rychleji a nejvétsi slovo ma ten,
kdo se stane hybatelem zmeény. Pfijméte tu zodpovédnost.
Proménte ji v RADOST. A stante se lidrem ve svém oboru.

Nikdy dfive nebylo tak snadné vytvofit si "VLASTNI SVET”, ve
kterém se mnohem l|épe dycha. Internet a technologie poslednich
let vSe obrovsky usnadnily...

VSe, co bylo dfive pristupné jen politikim, médiim a
celebritam, nyni muize ziskat kazdy, kdo chce svoji vizi naplnit.

Nebojte se létat. Proméntie svou vasen v byznys. Je na Case
rozeznat tu pfilezitost. Vyslat svétu jasnou zpravu: "Ja jsem tady,
umim tohle a s timhle vam mazu pomoci?”.

To vSe dnes lze s minimalni investici a naprosto prdmérnymi
technickymi znalostmi.

Propojit se s lidmi na podobné viné. Vytvofit si komunitu. Stat se
lidrem, ktery vydélava a zaroven meéni svét...

Je Uzasné pomahat, mit POZITIVNI VLIV na svét kolem sebe, a
zaroven na osobni urovni zit zZivot, ktery jste si vysnili, ale...

Stranka 21 z 30


http://placenzaexistenci.cz/vasenvbyznys

Faktem je, ze samotné penize, cestovani, ani sebevétSi luxus
nepfinesou naplnéni, pokud nebudete citit, Ze délate néco, co ma
VYSSi SMYSL. Co pomaha druhym. Co vytvafi opravdovou
hodnotu.

A proto je dilezité ujistit se, Ze vade vize neni jen o VAS. Aby vase
podnikani nebylo jen o tom "jak si uzit". Aby mélo smysl, pfinos,
vySSi cile, nez jen vydélavat penize. Pak vam totiz generuje nejen

“pfijem”; ale také “naplnéni”.

Zeptejte se sami sebe: "Jak mlze mé podnikani ménit lidské
pfibéhy a davat jim lepSi konec?"

Nemusite zachranit svét. Ale pokud chcete, aby vam sveét daval
smysl, musite vy sami néco davat do svéta.

Kdykoliv jsem s nécim zacinal, délal jsem to
nejdriv ZDARMA...

Délal jsem to zdarma, abych pomohl druhym a zaroven zdokonalil
svoji dovednost. Obklopil jsem se tak mnohem rychleji lidmi, kterym
davala ma prace smysl, a kdyz jsem byl vazné dobry, zacal jsem si
za praci brat penize.

Byl to skvély zplsob, jak zaujmout a vyzrat nad konkurenci.

U nas v CR mivame tendenci Gétovat si za véechno a ihned.

Chapu to. Jenze tohle mysSleni vas ve skutecnosti zpomali.
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Nejdfiv musite v lidech vzbudit ddvéru a navazat s nimi vztah, nez
zaCnete prodavat. Kdyz jim nabidnete néco zdarma, je to jako
kdybyste otevreli dvefe dokofan misto toho, abyste jim vysveétlovali,
jak si otevrit klicem.

Nabidnéte do zacatku néco zdarma. Konzultaci, produkt, sluzbu.
Nejdriv klientovi pomozte, pak teprve prodaveijte.

A nejsou to pouze vasi klienti, kterym m(ze vaSe prace pomahat zit
lepSi zivot. Jestlize konecné v podnikani uspéjete, oteviou se cesty,

jak pomoci také tém, ktefi to potrebuiji.

Faktem je, ze pokud si do zivota pritAhnete HOJNOST a obklopite
se "lidmi na podobné viné", mnohem efektivnéji pak muzete pomoci
tém, ktefi jsou na pomoci druhych existencné zavisli...

. 9.3..

219, 847 K¢ pro malého Hynecka 237.853,- KZ pro Nada&nl fond Krtek

LEKCE #3: Vsechno ma svuj cas

Mozna, Ze si ted fikate: “No jo, Pavle... Tobé se to fika. Mas
obrovskou databazi, silnou znacku, penize a zakazniky...”
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Pfiznavam se, jsem par krokd napfed. Cestu jsem si proSel, proto
vam chci pfedat svoje zkusenosti.

| ja jsem byl na zacatku. Zacinal jsem z nuly, bez sebedivéry a s
prazdnou kapsou.

Rostl jsem s tim, jak $el éas, a to diky jasné& ZAMERENE
POZORNOSTI a spravnému vyuziti 3 zakladnich zdroju, které ma
kazdy z nas k dispozici... Které to jsou?

ENERGIE, PENIZE a CAS.
Otazkou je:

Kam tyto zdroje investujete? Jdete diky nim za svymi sny,
nebo plnite sny ostatnich?

Tuto otadzku si pokladejte kazdy den, protoze tak odhalite, jestli
svou energii plytvate, nebo ji efektivné investujete.

| ja jsem se kazdé rano vzbudil se svou vizi, abych denné posouval
své podnikani. Abych zlepSil tohle nebo tamto. Abych se posunul o
kousek vpfred.

A jen tyto drobné KAZDODENNI KRUCKY daly b&éhem mésicll a
rokG dohromady OBROVSKY SKOK - jasna vize, neustalé
vzdélavani, vytrvala prace - tohle je mym nejvétSim tajemstvim pro
raketovy rust...
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Je naprosto v poradku, pokud na vas prvni
online Uspéch teprve ceka...

Cilem neni védeét ihned vSechno o tom, jak proménit vasi vizi v
realitu. Cilem neni ani "uspét pfes noc", ale krok za krokem
pracovat na svém podnikani, kazdy den se zlepSovat a postupné
rast...

Jsou to drobné, ale pravidelné krdcky, které tvofi uspéch.

KliCové je zeptat se sam sebe:

Jaka presvédceni ve moji hlavé aktualné nejvic
brani mému rustu?

Vezméte si tuzku a papir a béhem 3 minut si sva destruktivni
pfesvédcCeni napiste.

Mozna, Zze budete prfekvapeni! A najednou uvidite, co vas presné
brzdi. MizZete to zmeénit.

Jako ja, kdyz jsem nevédel, co dal. Zacal jsem byt zoufaly. A tak
jsem hupnul na to prvni, co mi nejvic Slo. Tvorba webovych stranek.

Nejdfiv jsem délal zdarma, pak za penize. Na nékolik mésicll mé to
dokonale strhlo.

Hacek byl v tom, Ze mé prace postupné prestala bavit. Prepiskl

jsem to a vyhorel. Stereotyp, neplnéni termint a vasen vyprchala
rychleji nez teplo, kdyz oteviete dokoran okna.
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Absolutné jsem netusil, co dal. Jenom si to pfedstavte, nékolik
mésicl jsem provalel na gauci, hral hry a zaviral se pfed svétem.
Byl jsem na dné. Nejhorsi rok mého zivota...

No, a stejné jako ja, tak i vy na své cesté narazite na obdobi, kdy
budete citit, ze se nic nedéje a vy stagnujete, jenom proto, aby o
par tydn(l pozdéji prisel obrovsky SKOK KUPREDU.

Ja ten skok udélal v roce 2012, par mésicl poté, co jsem zformoval
svou vizi. Teprve pak jsem se dokazal soustfedit na spravné kroky a
vytvofit online projekt, ktery mi na konci roku 2012 vydélal mdj prvni
milion...

Najdéte si mentora a postupujte rychleji

Rozjizdét své podnikani, vénovat se rodiné a pfitom byt stale
zaméstnany vyzaduje odvahu a lidi, ktefi pfesto s podnikanim
zacnou, fakt nesmirné obdivuiji!

Pokud vas Cas tlaCi a chcete své podnikani rozjet tak, aby vas
mohlo Zivit, je kliCové nesnazit se znovu vynalézat kolo.

Pravé v tom je jeden z velkych trik(. Kdyz jsem si to uvédomil,
prestal jsem vymyslet byznys na zelené louce. Zacal jsem ho stavét
z pfedem pfipravenych, v praxi ovéfenych dilkl, stejné jako
stavebnici. Stal jsem na ramenou titanQ, stejné jako oni stali na
ramenou titanu té prfechozi generace.
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UCil jsem se od uspésnych, co jim fungovalo, a to potom deélal ve
svém vlastnim byznysu. Do vzdélani od nejlepSich marketér( svéta
investuju roCné statisice korun, to co se naucim testuji v praxi na
CZ/SK trhu a o toto know-how se pak dale délim v mém mentoring
Klubu.

Spoustu lidi Fika, ze podobné vzdélavani je k nitemu. Ze jsou to
vyhozené penize a ke vSemu stacCi pouze praxe. Ale ja vim svoje.
Nikdy bych se nedostal tam, kde jsem dneska, kdybych se na
vsechno snazil pfijit sam...

Nevérte skeptikim a lidem, kterym se sice samotnym nedafi, ale
maji zcela jasno v tom, co “nefunguje”.

Radeéji sami zjistéte, co funguje skvéle, zjednodusSujte a stanovte
jasné svoje priority. UCte se vyhradné od lidi, co vysledky maiji. Jit
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metodou ‘“pokus > omyl”, anebo vSe stavét na neovéfenych
teoriich, je zde pfilis velky luxus.

Jde tu o cas, penize a vasi energii!

Investujte svoje zdroje spravné. Sledujte, jak lidé, ktefi se svou
vasni zivi, proménili pocatecni napad v byznys.

Ptejte se jich, u¢te se a odhalte princip, jak svlj byznys vytvorili.
Najdéte si mentora a usetfite roky prace, ktera mdze pfijit vnivec.

Ne, nefikdm, Ze pravé ja jsem dokonaly mentor. Nikdo neni
dokonaly.

Presto je tu NECO, co vam mizu dat...

Koncem roku 2016, kdyz jsem vidél, Ze se mému online podnikani
dlouhodobé dafi nadprimérné skvéle, rozhodl jsem nenechavat si
své know-how z online marketingu pro sebe.

Po 9 letech podnikani, 12.165 prodanych produktech a vice nez 20
milionech na UCtu jsem se zastavil a zeptal se sam sebe:

Kdybych dnes zacinal z nuly, jaky postup bych
zvolil k vytvoreni milionového online byznysu?

Zavrel jsem se o0 samoté a prochazel body zlomu, které mohly za
muj neCekané rychly rist. 7 dnu jsem stravil analyzou vSeho, co
jsem za posledni roky v mém byznysu délal...
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Chtél jsem stvofit pfesny postup, jak mé podnikani béhem par
mésicl zacalo misto 15 tisic vydélavat 500 tisic mésicné.

Po 7 dnech jsem byl hotov. Vytvofil jsem konkrétni plan, jak
proménit vasen ve skutecny online byznys... Fascinovalo mé, jak
jednoudchy a zaroven efektivni plan to je!

Ovéril jsem jeho funkénost, at uz nabizite ebooky ¢i online
tréninky... konzultace nebo koucCovani... fyzické produkty nebo
sluzby. Doslova revolucni efekt pak pfinasi ma strategie v oblastech

zdravi, vztahd, podnikani, financi a osobniho rustu.

Pripravil jsem o tom mysSlenkovou mapu a prakticky webinar...

MYSLENKOVOU MAPU + WEBINAR ZiSKATE ZDE
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Jestlize ted pfemyslite, jak vytvofit vlastni online byznys, ktery dava
smysl, pomaha druhym a zaroven vydélava, tohle bude pro vas.

Ukazu vam:

v Jak vzit vaSe silné stranky + vasen + obyCejny napad a vytvofit
online produkt, ktery bude pfitahovat klienty

v 5-fazovou strategii, jak promenit vasen v online byznys a vydélat
krok za krokem pfes internet prvni milion (ukdzano na realnych
prikladech)

v Jak v roce 2017 nejen vice vydélavat, ale také ziskat svobodu a
nezavislost pro sebe a svoji rodinu (protoze svoboda je to, o€

skuteCné bézi)

Dava vam to smys? Rezervuijte si své misto tady. Je to zdarma.

Online byznys by mél byt zabavnou hrou - jednoduchou stavebnici,
ktera vede k vysledkdm.

Pokud to tak neni, znamena to, ze plytvate energii na nespravném
misté&... Pojdme toto zménit jednou provzdy!

> REZERVUJTE SI SVE MISTO ZDARMA ZDE <

Pavel
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