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O Pavlovi v 7 bodech

Jsem online stratég a podnikatel, zakladatel Mentoring klubu
Placen za svou existenci (ve kterém pomaham podnikatelim
proménovat jejich vasen ve funkéni online byznys).

« Zacal jsem podnikat jako oby¢ejny kluk z Usti nad Labem, star-
toval jsem z nuly, bez penéz, bez znamosti i bez sebediivéry.

« Sviij prvni milion jsem vydélal pies internet ve 22 letech
spusténim online kurzu Skola navykii, pozdéji jsem prisel
s revoluénim systémem ,,Produktivni ¢tyrky”.

« Od zaéatku podnikani jsem obslouzil pies 15 000 spokojenych
klientdi, kterym jsem pomohl zefektivnit podnikani a urychlit
jejich rist.

+ Od roku 2013 jsem pfes internet vytvoril a prodal online pro-
dukty a sluzby za vice nez 30 milioni K¢.

+ Cely byznys jsem vybudoval sim (jen s 1 asistentkou) a dodnes
podnikam s velmi malym tymem 3 externich spolupracovnikd.

« Jsem zastancem chytrych online strategii, jednoduchosti, pro-
duktivity a maximalni automatizace.

« Diky tomu mam dost ¢asu, abych mohl 5 mésicti v roce cesto-
vat, pracovat par hodin denné a uzivat zivota.
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Uvod: Podnikani jako
nastroj ke svobodé

Co pro vas znamena podnikani? Proc jste se rozhodli jit cestou
podnikatele?

Pokud mam fict, co znamené podnikéni pro mé, za¢nu s tim, co
pro mé NEZNAMENA...

Kdyz mluvim o podnikini, nemyslim tim ,zalozit si tovarnu
a zameéstnat stovky lidi”. Nemyslim tim ani makat ,,od nevidim
do nevidim” a vracet se z prace pozd€ vecler. Poridit si ob¥i barak
a s nim jesté vétsi hypotéku, jezdit v tom nejlepsim bavoraku,
i kdyz na néj vlastné nemam. Stat se jen koleckem v systému,
ktery maka 24/7. Nevidét vyrtstat vlastni déti. A mit non-stop
plnou hlavu starosti.

Nemyslim tim predvadét se pred sousedy. Navenek byt aspésny
a uvnitt vyhotely. Neustale nosit masku. Usmivat se z povinnosti
a pritom byt uvnitt sdm na sebe nastvany.

MozZn4, ze ze svého okoli (nebo z novin) znate takového pod-
nikatele... Svét byznysu. Velkych penéz. Jesté vétsi pretvarky.

Spousta lidi presné takhle podnikani vnima. To presné je dtivod,
proc se tada lidi ,,boji ispéchu” a jini ze svéta ,aspéchu a penéz”
utikaji.

O to vice osvobozujici je pochopeni, zZe skute¢ného tspéchu (ano,
1 toho materialniho!) 1ze dosahnout jinak...

s 2%

Pro mé slovo ,,podnikani” ZNAMENA jit mimo systém, ktery je
nam vnucovany zvenci. Odpoutat se. Rozkvést. Byt mnohem vic
sam sebou...
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« Prevzit plnou zodpovédnost za sviij zZivot.

» Naudit se, jak vytvaret svét podle vlastnich pravidel a hodnot.
« Vytvorit si komunitu lidi, s kterymi si vzdycky mam co fici.

+ Vydélavat tim, v ¢em vidim opravdovy smysl.

« Uplatnit své silné stranky naplno.

Splnit si sny. Zkouset nové véci. Zit na riiznych mistech. Stravit
v zimé 3 mésice v Thajsku. Zazit zivot v New Yorku. Zapadnout
snéhem na chaté v Krkonosich. Stravit vice ¢asu s nejblizs§imi. (A
jen tehdy, kdyz opravdu vim, ze mi to udéla radost a ne trable
s financemti, poridit si tireba i to BMW, anebo si natdhnout nohy
diky letu v Bussiness Class).

Zaroven vsak v zZivoté i podnikani zistavat sim sebou. Byt prav-
divy k druhym, ale predevSsim sam k sobé. Nesnazit se rikat
»,ano”, kdyz mé srdce kric¢i ,ne!”. Citit vlastni nitro. Stésti své
i druhych lidi. Svobodu a nezavislost. A obrovsky prinos, ktery
svétu predavam...

V této knize si spole¢né odkryjeme chytré online strategie, které
mné (a desitkdm dalsich lidi v Cesku) pomohly krok-za-krokem
vytvorit zivotni styl, ktery jsem prave ted popsal vyse.

Mozn4, Ze jste v minulosti udélali rozhodnuti: “Chci se Zivit pres
internet, prodavat své know-how, vybudovat si osobni znacku,
a stat se tak expertem ve svém oboru”. Mozn4, zZe jste zalozili
blog ¢i YouTube kanal, mate stranku na Facebooku, napsali jste
e-book, vytvorili online trénink, poradate seminaie nebo koucu-
jete klienty.
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Slychate, Ze online podnikani je nejlepsi zpisob, jak dnes uspét.
Mozna jste se tou cestou uz vydali, ale zda se, ze vas byznys roste
pomaleji, nez jak byste si predstavovali. V této knize se
dozvite PROC (a JAK se dostat v online podnik4ni z nuly na mil-
ion)...

Jesté neZ zatneme, VAROVANI!

Berte prosim na védomi, Ze samotné precteni této knihy vam
rozhodné nezarudi, ze najednou vydélate pies internet vic nez 30
miliont korun tak, jak se to podarilo mneé.

Moji ,nefér vyhodou” jsou roky zkuSenosti s online mar-
ketingem, cel4 fada Gspésnych online projektii, zavedena osobni
znacka a pokrocilé know-how, do kterého jsem v poslednich
letech investoval statisice.

Rikam zcela na rovinu, ze primérna osoba, ktera chce ,.zbohat-
nout pres internet” zpravidla nedosahne vysledkdi, o kterych
pivodné snila. Uspéch vzdy zalezi na vytrvalosti, zku$enostech,
know-how, nastaveni mysli a tisici dalsich faktord.

Riziko neaspéchu je nedilnou soucasti podnikani, stejné jako
nutnost jit do akce, vzdélavat se a na svych snech denné praco-
vat.

Jestlize hledate cestu, jak zazracné uspét pres noc, pak TUTO
KNIHU NECTETE, protoZe vase o¢ekavani nesplni. Ve, o éem
v ni piSu, jsou opravdu chytré strategie online podnikani, které
ovsem vyzaduji vytrvalé ladéni a praci, nez z vas udé€laji online
milionére.

To, co se dozvite na strankach této knihy, vdim dokaze navzdy
zménit Zivot, ale... Aby se tak stalo, je potieba VAS ZAVAZEK —
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A

ROZHODNUTI tyto chytré strategie prevést v pristich mésicich
a letech do praxe.

Nechci vam zde ,,mazat med kolem huby”. Vybudovat tspésné
online podnikani neni snadné. A nejspis to bude stat spoustu
prekazek a premahani. AvSak pokud vytrvate, vytvorite pro sebe
a svoje blizké svobodnéjsi zivotni styl, nez ktery si nyni mozna
dokazete predstavit.

No, a ted, kdyz toto vite, nastava cas ponorit se do jednoho tzas-
ného pribéhu...
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~ Cast1 ~

Pribéh kluka, ktery se stal
placen za svou existenci
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Od détstvi jsem touzil vydélavat nééim, co mé bavi. Zacal jsem
podnikat. Na zacatku vSe vypadalo slibn€, ale zkrachoval jsem.
MéI jsem na krku nastvané zakazniky, vyhodili mé ze skoly. Byl
jsem na dné. Sadm v cizim mést€, bez pratel a bez chuti zit. Rad€ji
jsem si oteviel plechovku piva a pustil si film, jen abych otupil tu
dusevni bolest. Nevédél jsem, co dal. Citil jsem se nepotiebny,
vylerpany, neschopny. Ubijel mé pocit, Ze zatimco vSichni
v nécem vynikaji, ja jsem k ni¢emu. Selhal jsem a vSechny zkla-
mal.

Mésice jsem stravil premyslenim o své neschopnosti, vstaval
jsem ve 3 odpoledne, uziral se sebeobviniovanim a cely den sle-
doval filmy s pivem v ruce. Byl jsem pro smich nejen sobé, ale
i vSem ostatnim. Naprosto jsem ztratil pevnou pidu pod no-
hama. Nemél jsem uz zadny plan a nevédél jsem, co je moji
vasni. Miij netspéch v podnikani byl ditkazem toho, Ze to prosté
nezvladnu. Chtél jsem to vzdat. Jednou provzdy. Nechat se za-
méstnat v digitalni agentuie a na podnikani po svém netspéchu
zanevrit.

11
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No, a jak uz to v pribézich byva, kdyz uz to slo k nejhor§imu, ob-
jevil jsem ,néco”, co mou situaci zvratilo,... Narazil jsem na in-
ternetu na blog zenhabits.net od Lea Babauty, ktery psal o zméné
navyki a minimalistickém ptistupu k Zivotu. V tu chvili mi svitla
nadéje, ze i ja sviij zivot mohu zménit. Kdyz se dokazali ze zZivotni
krize dostat druzi, dokazu to i ja.

Rekl jsem si: ,Nauc¢im se, jak zit lepsi zivot!”

Cim vic jsem o tom éetl, tim bliz jsem byl k ROZHODNUTI:
»Vytvorim si nové produktivni ndvyky a rozjedu podnikani
znovu! Zalozim si blog a zaénu psat o vsem, co mé zajima.
Stanu se tak inspiract pro ostatni!”

Ano, byla to hezka vize, ale... Byl tu vnitini hlasek, ktery se mé
neustale ptal: ,A koho to zajima? Nemds zadné zkusSenosti.
Vzdyt budes jen pro smich! Vazné myslis, Ze to bude nékdo cist?”

»Dokud to nezkusim v praxi, nemiizu to preci védét!” statecné
jsem odpovidal a Sel jsem si za svym. Okoli mi nevérilo a ja sam
jsem byl k smrti vydéSeny. Presto jsem vSak touzil zit sviij Zivot
jinak. Cestovat. Mit luxusni byt. Zimu travit na plazi v Thajsku.
Zit sviij Zivot jinak, uspét v tom, co mé bavi, a plnit si svoje sny.

V tu chvili jsem citil, ze ma krize je ve skutecnosti prilezitost
k rlistu. Zacal jsem ménit své navyky a postrehy z praxe sepisoval
do ¢lanki na blog. Sdilel jsem své zkusenosti o tom, jak jsem za-
¢al vstavat brzy rano, jak jsem zacal behat, zménil pristup k zZivo-
tu a zvysil svou produktivitu.

Cetl jsem ted desitky knih o tom, jak Zit lepsi Zivot, a rady z nich
uplatnioval v praxi. Mij zivot se ménil pied oc¢ima. Okoli fikalo,
zZe takové knihy nefunguji, ale mné to fungovalo lépe nez cokoliv
jiného! Neprestaval jsem o tom psat na blog. Kazdy tyden aspon

12
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jeden ¢lanek. Ziskaval jsem prvni étenare. A bylo jich ¢im dal
vice.

Upfimneé vam feknu: Prekvapilo mé, kdyz lidé mé ¢lanky cetli a v
komentarich psali, Ze je inspiruji ke zméné. Diky tomu moje chut
psat neustale rostla. Bavilo mé to. Psal jsem o tom, co si myslim,
co jak vidim, a postupné poustél své know-how do svéta.

Nikdy dfiv bych to nefekl, ale miloval jsem psani osobniho
blogu! Miloval jsem své ¢tenare — lidi, kteri byli na podobné viné
— skvéle jsem si s nimi rozumél. Stale silnéji jsem touzil se
psanim blogu zivit. Ale byl zde vazny problém. Byl to jen naivni
sen. Utopie. Nevydélal jsem tim ani korunu. Clanky byly zadar-
mo a na vydélek reklamou byla m4 navstévnost mala. A co hdr.
V té dobé jsem neznal nikoho, kdo by se v Cesku nebo na Sloven-
sku psanim osobniho blogu zivil.

Nevid€l jsem smysluplny model, jak by mohl takovy druh pod-
nikani fungovat. Rikali mi: ,Cesko je moc malé, aby tu $lo
psanim blogu vydeélavat." Nezbylo, nez dat jim za pravdu. Musel
jsem se nécim zivit, a i kdyzZ mé to vycerpavalo, vratil jsem se
opét k tvorbé webii pro klienty, coz bylo mou ptivodni praci.

Nové zakazky jsem prijimal, jen kdyz uz mi dochézely penize.
Nepracoval jsem moc. Diky tomu jsem ve volném case s kamara-
dem zalozil sviij druhy blog zenhabits.cz, na kterém jsme z an-
glictiny prekladali ¢lanky zminéného Lea Babauty. (Ano, toho,
ktery mi rok zpatky pomohl piekonat mou Zivotni krizi.)

Diky komunité mého prvniho blogu si ten novy ziskal velmi rych-
le popularitu. A tehdy jsem si poprvé uvédomil tajemstvi online
tispéchu, ze kterého t&Zim dodnes. Tim tajemstvim je NADSENA
a FUNGUJICI KOMUNITA. Komunita lidi, ktef{ vas sleduji, re-
zonuji s vami a jsou ochotni vdm naslouchat.
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Pocet Ctenart, ktery jsem na prvnim blogu budoval rok, meél
druhy blog za 2 mésice. Neuvéritelny pokrok! S kamaradem jsme
vydali jednoduchy e-book, kde bylo jen 15 stran textu a nabidli
ho ke stazeni za dobrovolny ptispévek. Neslibovali jsme si od
toho nic. Co myslite, Ze se stalo?

Nas e-book si stahlo zdarma asi 3.500 lidi, coz nas mile prekva-
pilo. Ale hlavné: 10% z téchto lidi nAm prispélo drobnou ¢astkou,
i kdyz si ho mohli stdhnout zadarmo! Byl jsem v Soku! Zaplatili,
i kdyZ nemuseli, protoZe nas znali a ¢lanky na nasem blogu
pravidelné cetli. Vydélali jsme si diky blogu prvnich 12 tisic ko-
run! Nebylo to mnoho, ale poprvé jsem zazil, Ze lidé jsou ochotni
za hodnotny obsah platit.

A proto jsme vydali druhy e-book Stop prokrastinaci. Hned jsem
pochopil velkou chybu, kterou jsme udélali pii vydani pred-
choziho e-booku. Uhodnete, jakou chybu jsme tehdy udélali?

Nesbirali jsme e-mailové adresy a neméli jsme Zzadnou e-
mailovou databazi, které bychom snadno mohli fict o nové knize.
Tém 3.500 lidem, kteri si stahli nas prvni e-book, jsme nemohli
nabidnout druhy e-book. Neméli jsme na né Zadny kontakt. Ne-
napadlo nés e-maily sbirat! Tim jsme bohuzel pfisli o velkou éast
prodeji.

PrestoZe jsme na prodejich vydélali 18 tisic korun, priznam se
vam, ocekavali jsme vice. Doufali jsme, Ze se kone¢né budeme
moci timto podnikanim zivit. A 18 tisic pro dva nebyl ten
vysledek, po kterém jsme touzili. Kamarad, s kterym jsme e-
booky vytvareli, navic fekl, ze do dalsitho e-booku jiZz nepijde.
Ptate se proc? Jednoduse proto, ze: ,,Tento druh podnikani nema
v Cesku dostateény potencidl ani budoucnost.”

Zistal jsem sam a nebyl si jisty, jestli pokracovat. Vydélal jsem si
par tisic, ale za pil roku prace! Motivace odchazela. Mozn4, Ze to
14
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znate... Stalo mé to spoustu energie a stale jsem nemél kolem
sebe zadny ptiklad, Ze by se blogovanim a prodejem e-bookii
dalo zivit. VSechno hralo proti mné. A tak jsem dal na céas celé
blogovani k ledu. Mél jsem zkratka pocit, ze se nikam neposou-
vam, ze to nema cenu a ze neni mozné vydélat si vic nez par tisic
mésicné.

Rozhodl jsem se proto opét prekonat ten odpor a naplno se vratit
k tvorbé webii pro klienty. Vlibec mé to nebavilo, ale byl to zpt-
sob, jak jsem umeél vydélavat penize.

V tu chvili jsem malem prestal vérit, ze bych mohl proménit svou
véasen v byznys. Rikali mi: ,,Vzpamatuj se! Dodélej si skolu a naj-
di si praci! Zacéni délat néco poradného...” Nechybélo mnoho a
svét by mou touhu po svobodé zaslapal.

Ale chtél jsem opravdu Zit stejny Zivot jako ti, kteri mi
davali tyto rady?

Zpétné vidim, Ze jsem tehdy malem prestal kopat v okamziku,
kdy byl poklad na dosah. Tehdy to v§ak nebylo tak zfejmé. Myslel
jsem si, ze je konec. Vlastné jsem uz par mésicti nevydal novy
¢lanek, kdyz jsem znicehonic narazil na Davida KirSe — clovéka,
ktery také pres internet sdilel svoje know-how. Délal to vSak
trochu jinak nez ji - atraktivné, skvéle, skrze online video. Co
vam budu vypravét, zaujalo mé to. Koupil jsem si od ného kurz a
postupné se stal mym mentorem. Byl jsem v Soku, kdyzZ jsem zjis-
til, Ze prodejem online kurzu si vydélal za 30 dni zisky v mili-
onech korun. Nevéril jsem vlastnim oéim! ,Vzdyt on pieci déla
stejné veci, které bych chtel ja delat!” Sdili s lidmi pres internet
svoje know-how, inspiruje, vzdélava. Pomaha a zaroven vy-
délava. Jen to déla chytreji.

Jakmile jsem toto vidél, rozhodl jsem se k blogovani vratit. Ucitil
jsem prilezitost, ze pokud se od n€j naucim vse, pak mam jesté
15
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Sanci. Vydal jsem v poradi tfeti e-book, jehoz prodej jsem fesil
jinak:

1. Nejprve jsem od ¢tenait blogu a fanouski na socialnich sitich
vybral e-mailové adresy (poucen z minulého nezdaru).

2.Vzbudil jsem divéru obsahem zdarma, ktery jsem par tydnt
intenzivné sdilel.

3. Vytvoril to ,,spravné ocekavani” nové knihy.

4.A7z kdyZ se mé zbrusu novi e-mailova databaze nemohla
dockat, kdy e-book vydam, tak jsem spustil prodej v ¢asove
omezené nabidce.

Provedl jsem drobnou zménu v propagaci a rozdil byl neuvéritel-
ny. Mij e-book za prvni mésic vydélal 65 tisic korun. A i kdyz to
nebyl pravidelny pfijem (protoze dal$i meésice byly vyrazné
slabsi), nikdy dfive jsem nevydélal tolik penéz za jediny mésic.
Byl jsem z toho nadseny!

Od té chvile jsem si uz byl 100% jisty, Ze vydélavat prodejem e-
bookii a dal$ich digitalnich produktd je i v Cesku mozné. Na-
dchnul jsem se pro myslenku zivit se naplno tvorbou online ob-
sahu. V tu chvili jsem védél, Ze tohle je to, co chci délat. Do té
doby jsem vydaval e-booky, ale ted’ jsem citil, Ze nastal ¢as vzit
kameru a natocit vlastni online kurz.

S kamaradem jsem se vsadil, Ze do konce roku vydélam sviij
prvni milion. A nasledné piemyslel, co pfesné by mél byt ten mij
L,VELKY NAPAD” a budouci ,BESTSELLER”. ZvaZoval jsem
rizné moznosti a varianty. Najit vhodné téma pro sviij produkt
neni vzdycky lehké. A pak mi to v zari roku 2012 doslo!
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Vzdyt jsem pieci zménil spoustu navykd, a proto bude mij on-
line trénink o navycich. Mizu lidem pomoci, aby také oni
pochopili princip zmény navykd a navzdycky prekonali svoji
,SLABOU VULI”. Mél jsem Fadu vlastnich zkuSenosti a zaroveri
v praxi ovéfeny postup, ktery jsem chtél sdilet. Pustil jsem se do
tématu jesté vice. Koupil jsem vSechny knihy o navycich. Zacal
louskat anglictinu se slovnikem v ruce. Absolvoval fadu online
kurzii. A pomalu zacal pripravovat vlastni online kurz.

Chtél jsem, aby to byl videokurz. Necouvl jsem ani presto, Ze méa
videa byla hrozna. Vystupovat verejné byl muj strach ¢islo jedna.
Kdyz jsem zapnul sviij staricky fotak a stoupl si pied néj, trasl se
mi hlas a v hlavé jsem mél prazdno. Nikdy diiv jsem pred
kamerou nestal. Nedalo se na to divat. Piesto vSechno jsem
pokracoval dal.

Penize mi dochazely, protoZe jsem prestal tvorit weby a naplno
jsem se vénoval pripravé kurzu. V bance jsem si ptjcil padesat
tisic korun, abych mél prostfedky na prodejni kampan kurzu.
Kurz jsem nazval Skola navyk a pustil jsem do svéta prvni
videa. Zkuste se vzit do mé role. Piekonal jsem sviij nejvétsi
strach — strach z verejného vystupovani — a c¢ekal jsem za to
potlesk. JenzZe potlesk neprichazel.

V internetovych diskuzich se zacali mym videim smat, délali si ze
mé srandu a Fikali, Ze mi nékdo vymyl mozek. Rikali i mnohem
horsi véci, které snad rad€ji nechci opakovat. Byla to fakt tézka
zkouska, ale vydrzel jsem.
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Hodnoceni: 69 (100%) =
11.2012 20:55

Jasné Ze to délal sém

Oviem kdyZ vidim ty mentdly, ktefi mu na MI skoéili v &ele s mistrem retardovanyho projevu
Rihou, tak je celkem jasny, Ze véfi tomu, Ze to KirSovo Zena délal sama. A protoZe to dokézala
ona, tak oni s vystupovanim na Grovni déti z jedlikova Gstavu to dokaZou taky.

BoZe Riho - zbav se téch kreténskych zlozvykd, ktery méds. Kdo ti ma sakra véfit, Ze to umis, kdyZ
sém més zlozvykd, Ze mé ten tvij projev pokaidy rozbredi :)

Hodnoceni: 6 (100%)
1.10.2015 16:04

Tak jsem po letech narazil na tento veelku hejtovaci post a mam k tomu jen jeden poznatek...

Ten "vyjukany kiu&ina" Pavel Riha si vydélal za ty cca 3 roky svymi kurzy jiZ kolem 25 miliond, to
neni Gpiné 3patné, nemyslite? :-D

Snazil jsem se svoje hatery ignorovat, prestoze meé veiejna kriti-
ka na socialnich sitich nicila. Ma vize a vira, Ze to vyjde, mé hnala
dal. Lidem kolem jsem ¥ikal, Ze aZ spustim prodej Skoly navyki,
mij trénink mi vydéla miliony. Hadejte co? VSichni se mi smali,
klepali si na celo a nevérili...

Konecné jsem spustil prodej mého online tréninku. A ¢ekal. Bylo
15 hodin odpoledne. Odeslal jsem e-mail hlasajici, Ze trénink je
spustény. Oteviel jsem svoji e-mailovou stranku a cekal jsem pti-
val objednavek...

Nebylo tam nic.

Nic...

Nic...

Nula...

Nic...

Pak konec¢né prisla prvni objednéavka!
18
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A zase dlouho nic.

Potom druhA.
Treti.
Ctvrta.

Pata.

Do vedera jsem mél 27 objednavek...

C

FAPlLcz
FAPLcz
FAPLcz
FAPLcz
FAPlLcz
FAPlLcz
FAPlLcz
FAPlLcz
FAPLcz
FAPlLcz
FAPlcz
FAPLcz
FAPlLcz
FAPlLcz
FAPlLcz
FAPlLcz
FAPlLcz
FAPLcz
FAPLcz
FAPlLcz
FAPLcz

Neuvéritelné! Prvni den jsem vydélal 189.000 K¢ na prodeji
mého online tréninku! A to jenom za to, Ze jsem fekl, co mi
v mém zivoté fungovalo.

Konecné jsem citil, Ze jsem PLACEN ZA SVOU EXISTENCI —
d€lal jsem to, co mé bavi, a lidi mi za to platili! Sen, ktery by jini
davno vzdali (a ja sam jsem o ném nékolikrat pochyboval) se
pravé stal REALITOU! Chapete to? Predstavte si, kdybyste tam
byli. Jak byste se citili? Vecer jsem Sel do sprchy, vratil jsem se

Dalsl

Kopie zilohove faktury #9810092
Kopie dokladu #9930033
Kople doklacu #9930032
Kopie zdlohové faktury $3910091
Kopie zilohové fakiury 89810090
Kopie zilohové faktury #9910089
Kopie doklacu #9930031
Kople zdlohové faktury 9910088
Kopie dokiacu #3940038
Kopie zilohove faktury 439810087
Kopie zilohove faktury #9910086
Kopie dokladu #9940037
Kople zdlohové faktury #3910085
Kopie dokiacu #3940036
Kopie zilohové fakiury 89810084
Kopie doklacu #9930030
Kople zalohove faktury 9910083
Kople doklacu #9330029
Kopie dokladu #9330023
Kopie dokladu #9940035
Kopia zilohové faktury #9910082
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zpatky a zjistil jsem, Ze jsem jenom za tu dobu vydélal dalsich
28.000 K¢. Byl to vazné neuvéritelny pocit! A obrovska radost, ze
jsem to fakt dokéazal.

Byl to pocit ZADOSTIUCINENI, protoze jsem kdesi v srdci citil,
e 7ivit se tim, co mé bavi, je opravdu mozné. Ze svét, kde je
prace ,néco, co se musi”, neni ta jedind moznost. Ze jsou i jiné,

Vevys

svobodnéjsi varianty. A ji jsem tu svoji prave objevil.

Kdyz jsem po par tydnech uzavrel vstup do tréninku, uvnitt bylo
151 lidi pfipravenych k opravdové zméné. A na tctu jsem mél né-
co malo pres milion korun.

Dokézal jsem to! Splnil jsem si sviij sen. A jeSté jsem vyhral
sazku. Byl jsem PLACEN ZA SVOU EXISTENCI. Za to, co mé
bavi. Za to, co jsem roky predtim d€lal dokonce i zdarma.

Z urcitého pohledu ziistalo vSechno stejné. Na tctu mi pribylo
par nul, ale jinak jsem stale byl oby¢ejnym klukem z Usti nad
Labem, ktery divné mluvil a videa natacel v loznici na stary fotak.
Zaroven jsem ale citil, Ze od ted’jiz bude vSechno jinak.

Naplno jsem zazil, ze i v Cesku je mozné prodavat své zkusenosti,
dovednosti, know-how. To, co umite, co vite, v ¢em jste dobfi.
Dokéazal jsem to. Ukazala se zde SILA INTERNETU a moZnost
nabidnout kousicek vaSich zkuSenosti - od vaseho pracovniho
stolu - tisicim a milionim lidi, ktefi na to ¢ekaji. Svét se zménil.
A dnes uz vim z prace se stovkami lidi, Ze kdokoliv mtze diky in-
ternetu vybudovat komunitu, ktera s nim bude rezonovat, bude
ho s nadSenim sledovat a zaroven od néj pravidelné kupovat. (A
to i v pripade, kdy se mu jini sméji!)

Je uzasné, jak snadno dnes mizete vyuZzit online marketingu,

socialnich siti, e-maild, blogti, e-bookti, videi a webinart k tomu,
abyste predali svétu svoje silné stranky. Pochopil jsem, Ze jde
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o to byt skute¢né autenticky, oteviit se, sdilet svoje know-how,
vlastni pribéh, svoje dary. Byt sdm sebou, délat to, co vas bavi
a zaroven lidem slouzi.

Jasné, chce to dobrou strategii (a o tom je prdqvé tato kntha). Ten
nejvetsi problém je, ze mnoho lidi stale nevi, jak zabalit svoje
dary spravné, aby jim svét naslouchal. I kdyz mate skvély pro-
dukt, nepomiize vam to, pokud o ném nikdo nevi. Marketing je
dilezZity a ja jsem ty nejlepsi postupy hledal roky. Jen samotna
tato kniha je vysledkem 10 let driny, kdy jsem hledal postupy, jak
nejlépe rozvijet online byznys, a potom je uplatnoval v praxi
¢eského a slovenského online trhu.

MozZn4, Ze se ptate, zda miize takovy online byznys, zalozeny na
sdileni informaci, pokracovat dlouhodobé€? A fikaim vam:
~Rozhodné ano!” M4 Skola navyki se do¢kala ¢étyf opakovani, za
tu dobu ji proslo vice nez 1.000 lidi. Od chvile, kdy jsem sviij
prvni online trénink spustil, ubéhlo jiz vic nez 5 let a mtj online
byznys, o kterém tu mluvim, prinesl za tu dobu pies 30 miliont
korun. V primeéru je to cca 15 tisic korun denné! Navic mi mij
byznys zajistil Zivotni styl sni.

Pokud si to shrneme, tak diky strategiim z této knihy se mi v u-
plynulych 5 letech podatilo:

« Rozjet milionovy online byznys ve 3 riiznych oborech.
+ Obslouzit 15.398 spokojenych klient.

« Dosahnout prodeji pres milion korun za jediny vecer.
+ Odvysilat ptes 120 zivych webinar.

» Vydélat 30.351.107 K¢ pres internet.
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» Procestovat vice nez 20 zemi svéta (a kazdou zimu travit 3
meésice v houpaci siti na plazi).

« Vybrat 531 tisic korun na pomoc tém, ktefi to skutecné potie-
buji.

« Prestéhovat se do luxusniho bytu v centru Prahy.

+ Letét vrtulnikem nad Manhattanem.

» Projet Evropu za 30 dni v Aston Martinu.

« Zazit véci, které jsem si diive nedokazal ani predstavit.

Prvni fadky této knihy jsem psal pred 2 lety v Thajsku a nyni je
edituji v Bussiness Class po cesté na Bora Bora.

Kdy?Z si to po sobé ¢tu, zni mij piibéh ,blaznivé” a jesté par let
zpatky bych sdm sobé nevéril, zZe takto miize chutnat realita.
Nepisu to ale, abych se zde chlubil. Rikdm vam to proto, e kdyz
jsem to dokazal ja, primérny kluk z Usti nad Labem, ktery nebyl
ni¢im vyjimecny a vsSichni se mu smali, potom je to prilezitost
i pro spoustu dalsich, véetné vas samotnych.
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Jak uz jsem psal, svét se zménil. Diky technologiim a internetu si
miiZete dnes budovat své publikum online odkudkoliv na svéte,
prodavat mu vase produkty, vytvorit si zivotni styl snii a stat se
nadpriimeérné placenym expertem diky ,,par kliknuti mysi”.

Neplette se, nefikdm, ze k tomu neni tfeba prace. Rozhodné je!
Rikam vsak, Ze je to prileZitost, jak zbohatnout jako drobny pod-
nikatel bez velkého rozpocétu i tymu. Unikatni prilezitost, ktera
tady nikdy diive v historii nebyla.
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~ Cést 2 ~

5 kli¢t k milionovému napadu
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Vratme se na zacatek mého pribéhu... Byla nedéle 12. prosince
2010. Dalsi z mych nipadi nevySel tak, jak jsem si ptivodné
predstavoval. Vlastné jsem se na néj vykaslal, protoze mé prestal
bavit. Zase.

Lezel jsem v posteli zoufaly a vycerpany a jenom tak koukal do
stropu. Mél jsem dost téch neustélych vzestupt a pada. Byl jsem
nastvany sdm na sebe a obvinoval jsem se, Ze nic nedotdhnu do
konce. Zvedl jsem se, zapnul pocitac¢ a na sviij osobni blog nap-

sal:

»Dlouho jsem nic nepsal. Mozna mé jiz mate za mrtvého
blogera. Nedosly napady, dosla chut. O par ¢lanku zpét
jsem naznacil, Ze se chci psanim zivit. Uz nechci. A to je
mimo jiné problém, o ktery se dnes s vami podelim.

S néc¢im zacnu, chvili na tom délam, a kdybych vydrzel,
nabude to tplné jinych rozméri. Jenze ja prestanu.
Vidycky. Najde se totiz jina ¢innost, ktera mé znovu
pohlti. A zase nevydrzim. Vzdy mam v hlavé vicero nd-
padit a mezi nimi pendluju.

Pisu blog, deélam weby, mam dalsi projekty, at uz
spusténé, v pripravé nebo v hlavé. Posun kupredu je ale
omezeny pravé tim, ze svly ¢as mezi né delim. Zkratka
takovy dlouhodoby multitasking...

Vim, Ze idealni je vybrat jeden cil a za tim si jit. JenZe
jaky? Ted mé nejvic bavi tohle, ale za mésic to bude néco
Jjiného. Nekolikrat jsem si zkusil vybrat, ale vzdy jsem se
od ,vyvolené ¢innosti” vratil a nahradil ji jinou.
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Vv

Pred par dny mé napadlo, Ze pric¢inou mého problému
by mohla byt absence dlouhodobych cilii. Chybi mi
konkrétni vize o tom, kde chci byt za jeden, dva nebo de-
set let. Neni tam ona predstava, kdy zaviu o¢i a vidim se
jako popularni bloger, uzndvany webdesigner ¢ bo-
jounik za svétovy mir. A kdyz uz takovou vizi mam, je
kratkodoba. Prectu si o blogovani, a chci byt bloger.
Preétu si Bibli, a chci byt papez (zatim netestovdno).
A tak je to se v§im, co mé aspori trochu zaujme.”

A pro¢ tu dnes s vami tento roky stary c¢lanek sdilim? Protoze
mnoho z vas pravé ted proziva dost podobny pocit. NemiiZete
najit svoji vasen. Mate pocit, Ze vas nic nebavi dlouhodobé. A ze
nikdy nedotahnete nic do konce.

Mozn4, Ze si myslite, Ze nemate vrozenou vytrvalost, nebo
schopnost soustfedit se jen na jednu véc. Ted pred vami lezi
diikaz, Ze ani ja jsem ji nemél. Dneska ji mam, ale v roce 2010
byla moje vytrvalost strasna. Je to schopnost, kterou si 1ze vybu-
dovat, pokud se tak rozhodnete. Nemusite se s ni narodit. To
vam tim checi Fict.

V dnesni dobé je ,hledani v4Sné€” strasné trendy. Kazdy hled4
svoji dokonalou vasen, misto aby Sel a zacal prosté pracovat na
dobrém napadu.

Dobry napad a nikoliv dokonala vasen, to je o¢ tu bézi. Spoustu
dobrych napadt se v mém zivoté nakonec ukazalo jako Spatnych.
Vétsina projekti, které jsem rozjel, zase brzy skoncila. Ale doved-
ly mé k tém tGspésnym, které meé bavi a které me zivi. Bez toho,
abych zacal s dobrymi napady (které se pak casto ukazaly jako
spatné), nikdy bych dnes nemél své isp€sné podnikani a nepsal
bych tuto knihu.
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Nebylo by o ¢em pséat, protoZze bych stale preslapoval na misté
a Cekal, az mé néco osviti. Bez toho, abyste s né¢im zacali, se
nemuzete posunout dal. Prvni ndpad nemusi byt dokonaly. Jen
nejlepsi z aktualnich alternativ.

Svou skute¢nou vasen vybrousite akcei. To je hlavni véc,
kterou jsem zjistil o hledani vasné. Kli¢ové je zacit néco

délat a vasen pak prijde postupné.

I ja jsem byl v situaci, kdy jsem si své téma nemohl vybrat. Obcas
¢lovék zkratka bloudi. Je to v poradku a prirozené.

V této ¢asti knihy jsem pripraven sdilet s vami 5 klicovych krokd,
které vam pomohou objevit ,milionovy napad” mnohem rychleji.
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Kli¢ 1: Definuj svou vizi

Kdo nevi, co chce, ten se necha svétem pievalcovat. Tak to prosté
chodi. Plni to, co po ném chtéji druzi, protoZe on sdm je ztracen.
Ja sam jsem byl na misté ztraty smyslu a naprosté beznadéje. Je
to misto, kde zacnete vazné uvazovat, Ze si to své odkroutite
v praci, vezmete si sviij plat a né€jak to ,prezijete”. Ale co je lepsi:
LPar let prekondvat piekazky a vytvorit fungujici podnikant (i
kdyz je to nékdy tézké), nebo cely Zivot prezivat a tésit se na du-
chod?”

Jaké Zivotni styl chces Zit?

a) VIZE OSOBNIi
Jake jsou tvé hodnoty?

Kde jsem ted?
: Kde chci a potfebuji byt?

KROK #1: Definuj svou VIZI b) VIZE PODNIKATELSKA

Silné stranky

Jak propojim Vasen

\_ Trh a trendy

Jednou z nejdilezitéjsich véci, pokud chcete v podnikani a v Zi-
voté uspét, je stanovit si svou osobni vizi — poznat, co OPRAV-
DU chcete vy osobné pro sviij zivot. To je pak skuteény hnaci mo-
tor. Uspééni se od téch netspésnych nejvice lisi jednou véci:
»Dobie vedi, co od Zivota chtéji, a nevahaji si to vzit.” Samoziej-
meé poctivou a smysluplnou cestou na zakladé hodnot, které maji.
Otazka tedy zni: Jaké jsou ty vase hodnoty?
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Stanov si zakladni hodnoty

Jaké jsou vase osobni hodnoty, na kterych postavite svoje pod-
nikani, abyste s nim byli v souladu? Kazdy z nads ma hodnoty jiné.

vvvvvv

« SVOBODA a NEZAVISLOST: moznost pracovat kdykoliv
a odkudkoliv

« SMYSL a PRINOS: délat n&co, co poméh4 druhym lidem

« EFEKTIVITA a JEDNODUCHOST: délat véci maximalné
efektivné, tzn. vyuzivat své omezené zdroje (Cas, energii
a penize) tak, abych s minimalnim tsilim dosahl maximalnich
vysledkt

Toto jsou mé 3 pilife, na kterych své podnikani stavim, protoze
jediné tak s nim budu v souladu. Diky tomu budu spokojeny ne-
jen se svym podnikanim, ale i se svym Zzivotem. Nezapominejte,
Ze podnikani nebo obchod je soucésti vaseho zivota. A pokud
chcete byt spokojeni, musi to odrazet vase osobni hodnoty a vasi
osobni predstavu o Zivotnim stylu.

Pravdépodobné se vam nepodarii sepsat si hodnoty ze dne na
den. To je v poradku a ani to po vas nechci. M4 vyzva zni: Sleduj-
te je dlouhodobé! Pfremyslejte o tom. Jaké hodnoty jsou pro vas
opravdu dilezité? Vlozte je do svého podnikani a ony mu daji
pevné zaklady.
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Uvédom si svou osobni vizi

| At uz si myslite, Ze néco dokdZete, nebo si
{myslite, ze to nedokédzete, v obou pripadech
méte pravdu.
- Henry Ford

Jaky zivotni styl chcete zit? Proc vlastné podnikate a co od pod-
nikani chcete pro sebe? Zapomerite chvili na to, co je a co neni
mozné, a jenom se zeptejte sami sebe:

“Co OPRAVDU chci? Jaky chci zit zivotni styl? Jak vy-
pada miy opravdovy Zivot snut?"

Spousta lidi fekne, Ze to nejde. ,Nemiizu byt podnikatel. Ne-
miizu zit v blahobytu. A kdo bude délat obycejnou praci?” Vétsi-
na lidi Zije v mentalité nedostatku, ktera jim brani viibec s né¢im
zacit, protoze nechtéji ménit sami sebe. 90 % lidi ma zoufale
malé vize, protoze se boji zmény nebo selhani. Pravdou je, zZe
vysledky chceme vidét predem, abychom jim uvérili. Jenze tak to
nefunguje!

Nejprve je treba vérit, délat pro svou vizi vSechno a teprve potom
se muizZe sen promeénit v realitu. Vim, Ze je to tézké. Neexistuje nic
jako ,zarucené vysledky” a presto, pokud ve vysledky nebudeme
vérit, nemiizeme jich dosahnout.

Otazka zni: ,Jaky sen je ten vas? Cim chcete pomoci ne-

jen sobé, ale i svym blizkym? Co vam dava SMYSL? Ko-
lik chcete vydélavat? Kyym opravdu chcete byt?"
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Dilezité varovani: Pokud nevite, co od podnikani chcete PRO
SEBE, pravdépodobné se stanete otrokem svého byznysu, nikoliv
podnikatelem, kterému jeho podnikani slouzi.

Sice nebudete slouzit zameéstnavateli, ale budete slouzit klien-
tlim, zaméstnanctim, atd. Nebudete se citit o nic 1épe, jenom
atlak od zaméstnavatele vymeénite za atlak od klientti. Budete mit
stale malo casu, a protoze svou odmeénu date ve firemnich na-
kladech az na posledni misto, finanéné to bude nejspis jesté horsi
nez ted.

Kdyz délate byznys, je potreba ujasnit si do zacatku
svou osobni motivaci — proc¢ to délam — a drzet ji jako

prioritu...

- Kolik penéz chci skrz svoje podnikani dostavat na osob-
ni ucet kazdy mesic?

- Kolik hodin chci pracovat denné?
- Jaké sny si hodlam splnit?
- Jak c¢asto chci cestovat? Kam? A koho chci vzit s sebou?
- Jakym autem bych chtél jezdit?
- Co bych chtél doprat své rodiné?
Kazdy z nis ma jinou osobni vizi. Jiny Zivotni styl. Nékdo chce
cestovat, odjet na plaz, nékdo si chce koupit statek a starat se

o koné, odstéhovat se do hor, nékdo chce mit vic casu pro sebe,
pro rodinu, nékdo chece mit spousty drahych aut, ...
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Klicové je védét, co konkrétné od podnikani chcete, aby vam
v tom mohl byznys slouzit. AZ potom méa smysl s podnikanim za-
¢inat.

Tak napriiklad j& jsem si svou osobni vizi prvné definoval za-

s N7

catkem zafi 2012. Znéla: ,Prochazim se s partnerkou po plazi,
zatimco mé podnikani na to vydélava."

JMENO PAvVEL AikA

peav vihen @ gmmil comn

JA CHCI

Prohnzim « » parvimvbon
Po plnii, zatimeo -~
poddniboin mi we T

P i I
W:gxuVm

Tim, Ze jsem si vizi sepsal, jsem stvrdil sviij sen byt PLACEN ZA
SVOU EXISTENCI.

Diky tomu, Ze jsem si to napsal (a potom to stvrdil specidlnim
ritudlem firewalkingu), uvéril jsem, Ze do roka zménim svoji rea-
litu. Ne, nemél jsem tehdy fungujici podnikani. Dokonce jsem
nemél ani holku. Jesté nikdy. A velmi jsem se za to stydé€l.

Jakmile jsem si vSak jasné urcil svou osobni vizi, udala se velka
zména. Od té chvile byl miij sen ten nejvétsi hnaci motor. Vidél
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jsem ho pred o¢ima kazdé rano. Pracoval jsem na ném. A pos-
tupné se skute¢né mou realitou stal.

Zménil jsem sviij osud, protoze jsem se tak rozhodl, a udélal pro
to vSechno. S pritelkyni se nyni jiz skuteéné prochazim po nej-
hezcich plazich svéta a cisla z mého podnikani jsou aktualné tato:

01.12.2012 - 26.06.2018 Ce'é obdod’ B

Objednéno Zaplaceno
31 430 780,52 K¢ 30 351 107,73 K&
(37 169 514,89 KE wéetné DPH) (35 870 953,66 KE vietné DPH)
v 24047 objednévkéich v 23580 objednévkach
Aktualné vydélavate ! pouze zaplacené faktury
14 921,88 K¢ 621,75 K¢ 30 351 107,73 K&

Za den Za hadinu Zaplaceno

Od 1. 12. 2012 do 26. 6. 2018 mé podnikani vydé€lalo presné
30.351.107 K&, coz znamena primér 14.921 Ké DENNE! (A to
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vcetné vice nez tisice dnii, kdy jsem viitbec nepracoval a cestoval
po svete!)

Moji ,hateri” casto tvrdi, ze podobny byznys nemtize byt
dlouhodoby. Tato cisla jsou vsak jasny diikaz, Ze jde o stabilni
dlouhodobé podnikéni, které rok od roku roste. Za minuly rok
mam za sebou finan¢n€ nejuspésnéjsi rok v zivoté. Moje piijmy
jsou den ode dne vyssi. Rozhodné to neni ,kratkodobé zazareni”
a nasledné zhasnuti.

Slusi se vSak pripomenout, Ze podobné vysledky nejsou
,USPECH PRES NOC", jak si mnozi predstavuji. A ani to neni
STASTNA NAHODA”. Zaéinal jsem z nuly, byla za tim chytra
online strategie (kterou vam podrobné rozepisu v 3. ¢asti knihy)
a presto to trvalo roky. Krticek po kriicku jsem pracoval na sobé
i na svém podnikani. Vse zacalo tim, Ze jsem nebyl spokojeny se
svou aktualni praci, protoZe mé nenaplnovala. Jeden z prvnich
¢lank® na mém osobnim blogu z roku 2009 se jmenoval ,,Nechci
byt zaméstnanec!”

Nevédé€l jsem, co chci, ale véd€l jsem, co nechci. Odmital jsem
cely Zivot bézet krysi zavod jako kiecek v kolecku.
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Hledal jsem Zivotni smysl. Vytvoril jsem pro sebe aZ natolik
»blaznivou vizi", Ze ji nikdo kolem nevéril. Klicové vsak bylo, zZe ja
jsem ji véril, prestoze jsem tehdy nevédé€l, jak presné ji realizovat.

35

DAREK: Sledujte dopliiujici online trénink na
www.placenzaexistenci.cz/trenink/


https://placenzaexistenci.cz/trenink/

Pojmenuj si podnikatelskou vizi

Mozna uz tusite, co od podnikani chcete vy osobné. To vSak pro
samotny uspéch nestaéi. Pokud chcete, aby byl o vase produkty
zajem, klicové je naplnovat potfeby a touhy trhu — tedy vasich
klient a zdkaznikd.

Casto slycham: ,Zaénéte délat, co vds bavi, a penize piijdou
samy”. J4 s tim ale nesouhlasim! Denné se setkavam s lidmi,
kteti zacali délat, co je bavi, co je jejich vasni, a ted jsou na
pokraji krachu. Jak je to mozné?

Pokud chcete vybudovat vydéle¢né podnikani, je potfeba vzit
v tvahu nejen vasi vasen, ale také 2 dalsi véci:

« TALENTY a SILNE STRANKY: nestadi, aby vas podnikani
bavilo. Pokud chcete, aby si lidé kupovali vase produkty ¢i
sluzby, musite byt v dané véci minimélné lepsi nez oni. Ne-
musite v tom byt nejlepsi na svété (kdyz zacinate, muzete rist
spolecné se svymi klienty), ale musite pied nimi byt vZdy ales-
pon o par krokt napred.

« TRH a TRENDY: to, co se d€je kolem vés, to, co se déje ve
svété, to, co lidé chtéji prave ted, jaké problémy nyni resi, co
jim aktualné prijde dilezité, pritazlivé, zajimavé.

Tyto véci jsou nezbytnou soucasti uspésného podnikini. Pokud

budete nejlepsi na svété ve své vasni, ale trh vas pro-
dukt nebude chtit, tak se neuzivite.
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A pointa celé véci? Pro Gspésné podnikani je zZivotné dilezité ne-
soustredit se jen na sebe (coZ zahrnuje vasi vasen, talenty a silné
stranky), ale je nutné soustredit se také na skute¢né problémy
a touhy zakaznikt. Pokud to dokaZete propojit v jeden celek —
vytvorite néco, co vas bavi, a zaroven lidé za to budou ochotni
zaplatit — pak uspéjete. Jestlize se budete sousttedit jen na sebe
a vytvorite néco, o co nikdo nema zajem, pak logicky selzete.

Jednoduché a zaroven velmi naroc¢né.
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Klic¢ 2: Nespoléhej pouze
na ,.hledani vasné”

Mnozi z vds mozné hledaji svoji vasen — tedy dokonalou oblast,
ktera by vas bavila a ve které byste chtéli podnikat. Pokud je to
i va§ pfipad, tak potom je diileZité, abyste se nestali VECNYM
HLEDACEM.

Hledat svoji vasen? Zni to jako dobry napad, ale problém je
v tom, Ze lidé se na tom ¢asto zaseknou.

V momenté, kdy hledate svoji vasen, touzite zpravidla po doko-
nalosti a veSkerou pozornost zameérujete na sebe. Tim se
dostavate do velké nejistoty. Nevite, do ¢eho se vlastné pustit,
protoze neméte zpétnou vazbu zvendi. Postupné vam zacne chy-
bét nadhled a nic pro vas neni dostate¢né dobré. Nakonec se ¢as-

7NV

to i na dlouhé roky v tom ,hledani vasné” ztratite.

Mozna, Ze se poznavate? Miuj navrh zni: Radéji nez vasen
hledejte sviij milionovy napad!

Jaky je v tom rozdil? Zatimco vasen vztahujete primarné k sobé
(k tomu, co vas osobné bavi), milionovy napad vztahujete
primarné k lidem (k tomu, co dokaze druhym pomoci). Ano, vy
jste v tom dobfi a vidm to prijde jako dobry napad. Klicové je
ovSem, Ze hlavni pozornost vénujete lidem a az v druhé radé
Sobé.

Naopak, pokud je vasi prioritou ¢islo jedna nalézt svoji vasen,
kricite do svéta: ,J4, ja, ja!” Chcete brat, aniz byste néco dévali.

No, a v tom je hlavni problém. Pevné vérim, zZe davani je
zakladem kazdého tspésného podnikani. Pokud chcete
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uspét, tak musite davat. Na zacatku davate, a az pozdéji
si zacnete brat pro sebe.

Mezi ddquanim a branim vzdy musi byt rovnovaha a pro aspéch
v podnikani je potfeba umét dqvat i brdt.

Osobné jsem na zacatku kazdého svého podnikani daval véci
zdarma, budoval si dlivéru, a az pozdéji prodaval. Davanim start
vaseho podnikani ziska zcela jinou dynamiku. Ve chvili, kdy
hledate napad, jak mtizete pomoci druhym lidem, stavate se vel-
mi uZziteéni a spolu s tim poptavani. Zacne riist zdjem o vasi oso-
bu a vasen se postupné za¢ne sama tvorit.

Ano, skutecné se vasen zacne tvorit. Jsem presvédcéen o tom,
Ze vasen se nehleda, ale tvori. Vasen vznika naplnénim
a uspokojenim vasich potieb. Klicové je, aby vase podnikani
naplnilo Sest zdkladnich lidskych potieb, poté vznikne prirozené
vasen.

Které zakladni potieby by méla vase ,prace snii” napliiovat?

« Jistota a bezpeci (prostirednictvim penéz).
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« Nevsednost a dobrodruZstuvi.

« JedinecCnost a uzndani.

o Komunita lidi, které mate radi.
« Osobni a profesnti riist.
 Prinos druhym a vyssi smysl.

Jestlize vam vase prace efektivné naplnuje téchto Sest zakladnich
potteb, pak ji prosté milujete! Af uz je vasi praci cokoliv...

Diilezité je vSak védét, Ze se to nestane okamzité! Nejprve je tie-
ba zacit na svém podnikani pracovat, a az poté se za¢ne formovat
tak, aby naplnilo téchto 6 zakladnich potteb.

Vasen neni treba hledat. Vasen vznikne naplnénim téchto 6
potteb v momenté, kdy slouzite druhym lidem, pomahate jim
a prestavate soustredit veskerou pozornost na sebe. Diky tomu

doséhnete toho, ze...

« Lidé jsou ochotni za vasi praci platit (coZ vam doda pocit jistoty
a bezpeci).

» Naslouchéate trhu a zkousite nové véci (coz vam doda nevsed-
nost a dobrodruzstvi).

« Lidé vam dékuji a pozitivné o vas mluvi (coz vam doda
JjedinecCnost a uznani).

 Kolem vas vznika komunita lidi na stejné viné.

 ProtoZe je o vas zajem, profesné i osobnostné rostete.
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« No, a prinos druhym? Tim to vSechno zacalo.

Zacina to davat smysl? Vasen k praci neni nic nadptirozeného
a neni to nic, co byste ,,nékde nasli”. Je to naplnéni Sesti zaklad-
nich lidskych potteb skrze vasi praci, skrze pomoc druhym li-
dem, skrze uplatnéni vasich talenti a silnych stranek.
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Kli¢ 3: Najdi milionovy napad
na stromé trhu

Vzpominate, kdyZz jste jako déti lezli pres plot k sousediim
a sklizeli jim tfesné€? Vylezli jste na strom a ty nejkrasnéjsi a nej-
stavnatéjsi plody byly vzdy az na konci vétvi. Museli jste vylézt az
uplné nejvys, tam, kde byly vétve tenké. Pak jste na né dosahli.
Konce vétvi, to je o¢ tu bézi, kdyz hledate krasné, ¢ervené a stav-
naté plody. Souhlas?

No, a stejné to je, kdyz hledate sviij ,milionovy ndpad”. Budete
se divit, ale i ten roste na stromé — presnéji na konci jeho vétvi.

vétve na ném predstavuji velké a hojné obsazené obory (jako jsou
napft. zdravi, finance, vztahy, osobni riist a dalsi).

Tyto silné vétve se dale vétvi na jednotlivé podobory. Nékde na
tom stromeé roste i vas ,milionovy napad”, jen je treba védeét, jak
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vevs

ho najit. Vasim tkolem je rozpoznat tu nejplodnéjsi vétev ze
vSech, ktera je v souladu s vami, a tam se pak pustit do vaseho
byznysu.

Jak ji poznate? Prvni podminkou, jak poznat plodnou vétev, je,
Ze lidé jsou tématem této vétve nadsSeni. S vasni se tématu vénuji
ve svém volném case, dobrovolné o ném c¢tou knihy, vzdélavaji
se, zakladaji na dané téma skupiny na Facebooku, poradaji semi-
nare, konference, diskutuji spolu, piSou o tom blogy a jsou zkrat-
ka aktivnimi fanousky.

Pokud jsou v nékterém oboru nadseni lidé, je to prvni zndmka
toho, Ze prislusny obor miize byt pro online podnikani velmi
vynosny. Znamena to totiz, Ze jsou tady emoce, a lidé nakupuji
praveé diky emocim. Naopak pokud nadsSeni fanousci chybi, po-
tom bude velmi tézké vybudovat online komunitu a dosdhnout
pres internet zisku skrze sdileni vaseho know-how.

Hledate-li sviij milionovy napad, jdéte na strom trhu
a polozte si prvni otazku: ,,Ktera vétev je plodna? Kde
Jjsou lidé nadseni?”

A pokud se chcete zbavit konkurence a byt jedinec¢ni, tak Splhejte
po STROMU TRHU az na samé $picky vétvi, protoze pravé tam
je miniméalni konkurence a ovoce nejlepsi.

Vysvétlime si to: Dejme tomu, Ze na stromé trhu je jedna z téch
tlustych vétvi - napt. oblast zdravi - a zabyvat se zdravim obecné
na internetu bylo super ptred 10-20 lety. Tehdy to jesté byla tenka
vétvicka, a tedy skvéla prilezitost tento obor obsadit. Ale vétev
zdravi postupné tloustla a vyrasily na ni dalsi vétve s tématy jako
fitness, hubnuti, zdravy Zivotni styl, fyzioterapie,... a milion
dalsich obort.
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No, a dokud tyto tlusté vétve byly tenké vétvicky, rostla na nich
spousta ovoce. Stalo za to se zabyvat obecné témito Sirokymi té-
maty a postavit na nich online podnikéni. Nebyla tam tak vysoka
konkurence. Ale tim, jak vétvé postupné rostly a silily, byl trh
z velké casti obsazen, ale zaroven z néj vyrustaly dalsi nové
vétvicky — aktualni trendy.

Ty jsou opét konkrétnéjsi nez predchozi tlusta vétev. Jsou to véci
jako treba paleo dieta, détska joga, veganstvi, boso-chodectui,
stravovant podle krevnich skupin, riizné druhy diet, ... a stale se
to konkretizuje.

Nové vyhonky na STROMU TRHU vzdy tesi konkrétnéjsi prob-
1ém, nez se tesil na materské vétvi. Prichazi s novymi, vysoce
konkrétnimi postupy a metodami, a to je ta plodna vétev. V mo-
menté, kdy se o novou vétev za¢ne zajimat hodné lidi, tak zaéina
silit (tim se stava pro novacky méné plodnou a mnohem vic
konkurencni). Z této vétve vSak vyrazi dalsi nové vyhonky, které
jsou v dany cas opét skvélou prilezitosti, jak velmi rychle rozjet
podnikani z nuly a ziskat pozici experta.

Pravé na novych vyhoncich a tenkych vétvickich STROMU
TRHU lezi vas ,milionovy napad”, ktery vas dostane do hry.

Jak takovou vétvicku najit? Je potieba proniknout do komunit
siln€jsich matetskych vétvi. Tim zjistite, co lidé ve skutecnosti
fesi, o ¢em mluvi, z ¢eho jsou nadsSeni, ¢im Ziji, jaké trendy jsou
aktualni prave ted (ij. jaké nové vétvicky zde vyriistaji).

Pokud chcete nyni zacit s podnikanim, musite znat oblast svého
trhu velmi dobte a zamérit se na konkrétni problém, ktery lidé
reSi. Vyvarujete se obecnostem typu ,pomdaham lidem byt
zdraveéjsi” nebo ,pomdham zlepsit finance”. Kolik je dnes fi-
nanénich poradci, konzultanti zdravého zivotniho stylu
a trenéri vSeho mozného? Kolik je kouct osobniho rozvoje? To
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uZ jsou poradné tlusté vétve, kde skvéle prosperuji ti, ktefi tam
byli na zacatku (silnou vétev zalozili) a dnes maji jméno. Vase
Sance na uspéch se dramaticky snizuje, jestlize se nevymezite
a nezamérite vic konkrétné.

Pokud chcete uspét jako novacek, pak je treba zacit na nové vétvi
a postupné se na STROMU TRHU probojovat na materskou
vétev, popr. dale smérem do stiredu.

Pamatujte, STROM TRHU roste a vétvi se bez prestani. Kazdym
dnem zde vznika nova prilezitost, které se miizete chopit pravé
vy. Plody rostou pro novacky vzdy na krajich vétvi. Je blaznovstvi
zacit jinde nez tam, kde rostou plody prave ted’!

Kdyz to shrnu, rozeznat nové a nadéjné vétve na STROMU
TRHU je zptsob, jak objevit ,milionovy napad” pro vas online
byznys. Dosihnete toho tak, Ze zvolite mateiskou tlustou vétev
a nasledné proniknete do komunit, které se ji zabyvaji.

Vyhledejte Facebookové skupiny a online féra na dané téma.
Stante se clenem. Zacnéte Cist na toto téma knihy. Zacastnéte se
seminait/konferenci/veletrhi na toto téma. Zacnéte sledovat
online lidry v daném oboru. Ctéte jejich blogy. Ale hlavné, bud'te
v dennim kontaktu s lidmi z této komunity.

Zacnéte tématem sami Z7it, staiite se soucasti odborné verejnosti.
Zacnéte se zajimat do hloubky. Za¢néte mluvit s lidmi v komu-
nité, zacnéte jim byt uzitecni.

V této fazi hledani napadu to zdaleka neni o tom usilovat o sviij
okamyzity zisk. V tuto chvili nemusite nic prodavat. Jde o to byt
uziteény dal$im lidem a sledovat, jak na jednotlivé véci reaguji.
A ve chvili, kdy toto udé€late, za¢nete nachazet konkrétni prob-
lémy, se kterymi dokazete druhym pomoci.
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I v ptipadé, ze s problémy lidem nedokazete pomoci ihned, tak
do budoucna se to mtZete naucit. Pojdme si dat priklad.

Pokud byste chtéli postavit své podnikani na tom, Ze budete ucit
cely online marketing, je to velmi tlusta vétev, ktera se dnes tézko
obsazuje. Existuje spousta experti na online marketing. Ale
milZete jit na kraj této vétve, kde se rozhodnete, Ze budete ucit
napt. Jak uspét na Instagramu. To je nova vétvicka, ktera jesté
miiZze nést ovoce (i kdyZ i ona postupem casu tloustne). Mozn4,
7e ji v Cesku zatim nikdo neobsadil, a p¥esto je o to velky zajem.

Vyhodou tenké vétve je také to, Ze se dané téma dokazete velmi
rychle naucit. Zatimco expertem na online marketing jako celek
byste se stavali roky, expertem na Instagram se muZete stat za
par tydnli, maximalné mésicli. Je to maly obor a miizete do n€j
velmi rychle proniknout, kdyz do toho date vSechno. Vérim
tomu, Ze za mésic toho zvladnete o Instagramu precist tolik, Ze se
z vas stane expert, dosdhnete prvnich vysledkii a mizete to
predavat dal.
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Kli¢ 4: Zacni se systematicky vzdélavat

V procesu sebepoznavani také urcit€é narazite na své slabé
stranky, které vam zdanlivé mohou branit v tspésném naplnéni
vasich sni a cilt.

Pokud se tak stane, nabizeji se dvé moznosti:

1) Najit ,partaka”, ktery vyplni vasi slabinu svou pfirozené sil-
nou strankou. Zkratka na néj to, co neumite, delegujete.

2) Zvolit si SYSTEMATICKE VZDELAVANT.

Dam konkrétni priklad, jak systematické vzdelavani vypada:
Mozna vite, Ze v pocatcich svého online podnikani jsem neumél
verejné vystupovat. Prezentovat cokoli verejné byla jedna z mych
nejhorsich noénich mir, a presto jsem se rozhodl stat se online
lektorem. Kdyz jsem vystupoval poprvé, neuvéritelné se mi tiasl
hlas, nevédél jsem, co Fict. Text jsem mél pred sebou napsany,
ale presto jsem to kazil. M4 videa byla hrozna, nemluvé o zivych
webinarich. Denné jsem vsak pracoval na tom, abych byl lepsi,
protoze jsem to chtél dokazat. Absolvoval jsem fadu kurzl vertej-
ného vystupovani. Kricek po kracku jsem Sel dal za svym snem
a zlepsSoval se. Mozn4 ani dnes nejsem pri vefejném vystoupeni
dokonaly, ale dostal jsem se na troven, kdy uz mi strach z verej-
ného vystoupeni nebrani dosahovat mych nejvétsich cili.

Pravé o tom je SYSTEMATICKE VZDELAVANI. Systematicky
se stat tim, kym potirebujete byt, abyste mohli svych nej-

vétsich cilti dosahnout. Je potieba zeptat se sam sebe:

1. Kdo jsem ted? (bod A)
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- Co ted’ umim? Jaké jsou mé aktualni schopnosti
a zdroje, které mi pomohou mého cile dosahnout?

2. Kym se musim stat, abych dosahl svijch cilii? (bod B)

- Co se musim naucit, abych se dostal z bodu A do
bodu B?

- V éem se musim zdokonalit?

- Jaké konkrétni schopnosti, dovednosti ¢i know-
how potrebuji ziskat, abych cile dosahl?

Jakmile jsem si tyto otdzky zodpovédél, nasel jsem si ty nejlepsi
uditele, od kterych se dané véci mohu naucit. Rozplanoval jsem si
svoje vzdélavani v kalendari a pravidelné jsem se vénoval
zdokonalovani danych dovednosti. Kazdy den jsem si systema-
ticky tvoril svoje silné stranky, abych mohl dosdhnout svych snti.

Takto jsem se dostal mnohem dal, nez jsem si na zacatku pied-
stavoval. Ale nebylo to zadarmo. Musel jsem na sobé roky drit,
kazdy tyden, kazdy den, kazdou hodinu. A jakykoli, byt jen drob-
ny pokrok, byl mym hnacim motorem.

A tady se dostavame jesté k jedné zajimavé véci: Spousta z nas se
brani zméné ve strachu, zZe uz pak nebudou sami sebou. Otazka:
,Kym se musim stat, abych dosahl svijch cilii?” mozna nekteré
z vas dési, protoze narazi na problém nasi IDENTITY. DrzZet se
své identity zuby nehty je obrovska sila, kterou v sobé jako lidé
mame. JenZe je tu problém. V ptipadé, Ze chcete uspét, pak
pravdépodobné budete muset svoji identitu zménit. Nejde tady
o to stat se nékym jinym. Cilem zde je stat se novou, tispésnéjsi
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verzi sebe sama a ty casti vasi identity, které tomu brani,
nenavratné nechat za sebou.

Dam vam priklad: Piedstavte si kluka, fikejme mu Jirka, ktery si
chce najit holku, ozenit se a zalozit rodinu. Potiz je v tom, ze Jir-
ka nikdy zZadnou holku nemél, protoZe se holek boji, a vyhyba se
kontaktu s nimi. K tomu navic prilis nedba o osobni hygienu. Ma
nadvahu. Bydli u rodi¢d, prestoze mu bude 35 let. Je nezamést-
nany. Uz od réna pije pivo. Sni o supermodelkach, které vidi
v pornu. Veskery cas travi hranim World of Warcraft. A ve skry-
tu duse zenské nesnasi.

Miize Jirka najit Zenu svych sni a zalozit rodinu, aniz by alesporni
trosku zménil svoji identitu? Kdyz na toto prijde fe¢, Jirka rika:
,Vi$ co? Nasr*t! Nebudu nic ménit. Jednou prijde holka mich
snit, kterd mé bude mit rada takového, jakej jsem...”

Mozn4, ze takova holka vazné jednou prijde, zatim ale Jirka ceka
s pivem v ruce u pocitace... a vsadil bych si spiSe na to, Ze Jirka
zlistane cely zivot u rodicl, skonci v depresich a v padesati
dostane infarkt. Pokud néco nezmeéni...

Pritom kdyby si polozil otazku: ,,Kdo jsem ted? A kym se musim
stat, abych dosahl svych cilii?” a pak svoji identitu krok za
krokem zménil, vyrazné by zvysil Sance na Stastnéjsi Zivot...
Souhlas?

Vypada to snadné, ale neni. Stale tady béhaji miliony Jirkd, kteri
sice chtéji zit Zivot svych sni, ale zatvrzele odmitaji na sobé coko-
liv ménit a casti své identity se nadobro vzdat. Odmitaji ménit
své nazory, odmitaji se naucit nové postupy a strategie, odmitaji
se zbavit svych zlozvyki, odmitaji zkratka zacit délat véci jinak.
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Proto se vés zeptam: ,,Ceho se vy zatvrzele odmitate zba-
vit? Co odmitate zménit? Je to néjaky nazor? Zvyk c¢i
zlozvyk? Presvédceni? Chovani?”

Sepiste si seznam a potom se u kazdého z boda ptejte: ,,Vazné

mi to pomaha zit lepsi Zivot? Anebo je pro lepst Zivot
potireba se této casti moji identity vzdat?”

Samoziejmé nemusite ménit vSechno, klicové je zalit o tom
premyslet a ptat se sam sebe: ,Nebrzdi mé to?” V pripade€, zZe
vam néco brani zit Stastnéjsi, bohatsi a kvalitnéjsi zZivot, pak to ve
vasem Zzivoté nema co délat!

Nemusi se vam to libit, ale tspéch pfimo vyzaduje krok-za-
krokem ménit svoji identitu. Kazdym dnem se stavat lepsi verzi

sebe sama. Neustale se posouvat vpred a to, co vam nici zZivot, se
naucit nechat bez vycitek za sebou.
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Kli¢ 5: Objev idealniho zakaznika

Potkdvdim mnoho podnikateli, kteri maji své produkty nebo
sluzby, maji weby, na kterych je propaguji, mysli si, Ze maji sviij
MILIONOVY NAPAD, ale ani po roce v byznysu nedosahuji
prijmi, které by chtéli.

Co je kamen drazu, kvili kterému nedokazi sviij produkt nebo
sluzbu prodat (i presto, Ze dokazou lidem pomoci)? Zpravidla
NEZNAJT SVEHO ZAKAZNIKA.

Od ideélniho zakaznika se v podnikani odviji vSe, a proto je prob-
1ém, pokud své zakazniky neznate. MlZete mit sebelepsi produkt,
ale nedokazete ho prodat, pokud nevite o zdkaznikovi nésledujici
tri véci:

1. Problém: Jaky konkrétni problém vas idealni
zakaznik pravé resi? Jak ho proziva? Co se mu honi
hlavou? Vnimejte nejen redlny problém, ale i jeho
pocity.

2. Touha: Po ¢em touzi? Jaké ma cile? Co je pro néj
dtlezité? — Citite tu polaritu? Ten ¢loveék ma konkrét-
ni problém a chce dosahnout konkrétniho vysledku.

3. Pochybnosti/pirekazky: Uvédomte si, Ze vas
zdkaznik bude neustile o nééem pochybovat. Vasim
cilem je, abyste ho jeho pochybnosti zbavili. Casty
divod, pro¢ zakaznik nekupuje, neni v tom, Ze by
zakaznik nevéril vam, ale v tom, Ze nevéri sim sobé.
Zakaznik se casto nedokaze pohnout z mista. Ma svoje
vnitini pochybnosti, pro¢ to nedokaze (napriklad se
boji zménit, viz piedchozi kapitola). Vas kol je tyto
pochybnosti rozeznat a odstranit.
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V momenté, kdy za¢nete mluvit o jeho problémech, touhach a
pochybnostech, ziskate u svych zakaznikd plnou pozornost, pro-
toZe se jich to tyka. A najednou viibec nezalezi na tom, kolik je
v$ude kolem jinych reklam.

Ukazme si priklad: Mate psa, ktery napadd ostatni psy i lidi.
Otevrete pocitac¢ a na Facebooku se najednou objevi: ,Jak zbavit
psa agresivity? Ovéreny ndvod!” Hadejte, co udelate? Samo-
ziejmé si reklamu okamZzité oteviete, protoze vas pes rano zase
pokousal souseda a toho uz mate plné zuby. V tuto chvili viibec
nezalezi na tom, Ze je na Facebooku reklam plno. Nebo na tom,
zda na reklamy obvykle klikate nebo neklikate. Ted’ fesite palcivy
problém a tady se zda byt vytouzené iesent.

Jestlize umite pojmenovat problém, ktery vas idealni zakaznik
res$i, vzdy ziskate jeho pozornost. Tato jednoducha vétvicka
stromu trhu pojmenovava problém ,pes je agresivni” a zaroven
touhu ,jak to udélat, aby prestal byt agresivni”. Okamzité
reklamé vénujete pozornost, protoze je cilena konkrétné na vas
problém.

Naopak v momenté, kdy nepojmenujete problém a touhu
a vytvorite inzerat na zpisob: ,,Naucte se, jak vychovdqvat svého
psa,” nebo jesté hir: ,Vse o vasich domacich mazliécich,” je to
moc obecné, nez aby to nékoho v obrovském mnozstvi reklam
zaujalo. Cili to na tlustou vétev STROMU TRHU, nepojmenovava
to problém a touhu, a proto tim nikoho nezaujmete.

Kli¢em k ziskani pozornosti je byt maximalné konkrét-
ni. A abyste mohli byt konkrétni, potrebujete poznat

problémy a touhy svych idealnich zakaznik.

Dava to smysl?
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Mozna si ted rikate: ,Dobre, Pavle, pojdme ddl... tohle uz jsem
slysel stokrat!” Dulezité je vSak to nejen slySet, ale vazné si vy-
plnit profil zdkaznika!

Mnoho podnikateld si mysli, Ze svého zakaznika presné znaji, tak
se touto otazkou ani poradné nezabyvaji. Snazi se prodat ko-
mukoliv, bez ohledu na to, zda ma clovék o dany produkt zajem
nebo ne. Casto se mylné domnivaji, ze pfece ¢im vétsimu podtu
lidi svtij produkt nabidnu, tim spiSe ze mé bude milionaf-.

Teoreticky je to sice pochopitelné, ale mé to jeden velky hadéek!

Jen si to predstavte, jak vdm nékdo nabizi nanuk, ale vy mate
pravé chut na horkou d¢okoladu? Sice jsou produkty velmi
podobné svou chuti (jsou sladké), ale pokud prosté dany produkt
nechcete (protoze je vam napriklad zima), tak vAim ho nedokaze
prodat ani Brian Tracy (Zijici legenda v psychologii prodeje)!

Také jsem se kdysi marné€ snazil prodat lidem, pro které mtj
produkt nebyl idealni. Marné jsem se je snazil presvédcit, Zze mij
produkt je super. Ale pochopil jsem dilezitou véc: Pokud vas po-
tencidlni zdkaznik neni na stejné viné jako vy, tak svym
presvédcovanim ztracite ¢as a penize vam protékaji mezi prsty!

Jak jsem postupoval, abych svym zakaznikim 1épe porozumél?

Vytvoril jsem ,,Profil IDEALNIHO ZAKAZNIKA na jedné A4”, ve
kterém jsem si o svych stavajicich zakaznicich zodpovédél ty nej-

Vevs

dutlezitéjsi otazky.

53

DAREK: Sledujte dopliiujici online trénink na
www.placenzaexistenci.cz/trenink/


https://placenzaexistenci.cz/trenink/

DEMOGRAFIE TOUHY, CILE, ZAJMY, HODNOTY

MUZ / 2ENA

JAKY 2IVOT CHCE 2IT7 O CO USILUJE? CO HO MOTIVUJE? (Bod B
MESTO PROFESE
FINANCM SITUACE

ROOMNY STAV ©O JE PRO NEJ PRIORITA?
CO NA ZA SEROUT

JAXE MA HOONOTY & ZASADY? CO PODPORUIE?

JAKY 2OT 2uE PRAVE TEDT (

CO CTE? KAM CHODIT KOMO UZNAVAT

BOLESTI a PREKAZKY POCHYBNOSTI & NAMITKY

CO PRAVE TED PROZIVA? JAK SE CiTi? Z CEMO NA STRACH?

CO NEMA RAD? PROTI CEMU SE VYMEZWE?
5 CIM ZAPASIT JAKYM PREKAZXAM CELI?

8 Cim 81 NEVI RADY?

JAKE MYTY & POCHYBNOSTI HO DR 2PET?

JAKE 3 PROBLEMY JS0U NEJPALCIVE 28! 75 VEECH? JAKE JEHO NANITKY A OTAZXY LZE OLEKAVATY

Tento profil si mizete stahnout a vyplnit zdarma na: www.pla-
cenzaexistenci.cz/darek/idealni-zakaznik/

Klicové je zjistit, kdo je vas idealni zdkaznik podle téchto 4 bod:
DEMOGRAFIE

Demografie ndm urcuje obecnou predstavu o daném c¢lovéku
a také to, jaka je jeho aktualni situace. Nezapomente si polozit
tyto otazky:

Jaké je jeho pohlavi, v€k, zaméstnani? Kde se nachazi? Je to
Evropa, CR, SR, nebo konkrétni kraj nebo mésto? Jaky je jeho
rodinny stav? V jaké finanéni situaci se nachazi? Cim v&im si uz
prosel? Jaky zivot momentalné zije? (Toto povazujme za bod A.)

TOUHY, CiLE, ZAJMY, HODNOTY

Toto je ,bod budoucnosti®, zeptame se:
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Jaky zivot chce Zit? O co usiluje? Co ho motivuje? (Toto povazuj-
me za bod B.) Jaké ma priority? Jaké ma hodnoty a zasady? Co
podporuje? Co éte? Kam chodi? Koho uznava?

BOLESTI a PREKAZKY

Na to, abychom dokazali urcit, co nas potencialni zakaznik
pottebuje, musime védét, s jakymi problémy se momentalné
potyka. K tomu, abychom to zjistili, nAm pomohou otazky jako:

Co pravé ted proziva? Jak se citi? S ¢im zapasi a jakym
prekazkam celi? S ¢im si nevi rady? Jaké 3 problémy jsou u néj
nejpalciveéjsi ze vsech?

POCHYBNOSTI & NAMITKY

Zde zapiseme vSechny mozné pochybnosti a namitky, které by
mohl nas zakaznik mit. Jde o nasledujici otazky:

Z ¢eho ma strach? Co nemé rad a proti ¢emu se vymezuje? Jaké
myty a pochybnosti ho drzi zpatky? Jaké namitky a otazky se

u néj daji ocekavat?

Napf. takto néjak mtze vypadat vyplnény profil naseho idealniho
zakaznika:
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TOUHY, CILE, ZAJMY, HODNOTY
JAKY 2IVOT CHCE 2iT? O CO USILUJE? CO Ji MOTIVUJE? (Bod B)
oy
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POCHYBNOSTI & NAMITKY
Z CEHO WA STRACH?

BOLESTI a PREKAZKY

€O PRAVE TED PROZIVA? JAK SE ciTi?

17 Zivora. Zdiela na pijm

rowar . 12
pochydoval. New, co pieend dé dpa
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MARKETA
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JAKE MYTY & POCHYBNOSTI JI DRZI ZPET?

y ¢ ka0, kao by | ujiSroval, 2e j na spravr
JAKE 3 PROBLEMY JSOU NEJPALCIVESSI ZE VEECH?

TALE NEVYDELAVAM - VioZia jses 1000 pBIize, anerg: Eas a s14k

v podnikani navyZaduie str "
(LT Irateg

JAKE NAMITKY A OTAZKY LZE OCEKAVAT?
«y UDEa1? Kdy agaxny, pomide v ¥

7
Ul

Ted uz mozna sami zjistujete, Ze o svém idedlnim zakaznikovi
nevite zas tolik, kolik jste si mysleli. Nepodcenujte to a opravdu
vypliite vlastni profil zdkaznika.

Pouze tak dosdhnete presného zacileni a vyuzijete maximalni po-
tencial, ktery vam online podnikani nabizi.

Profil svého idealniho zakaznika si stahnéte a vyplite zdarma na
adrese: www.placenzaexistenci.cz/darek/idealni-zakaznik/
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SHRNUTI 2. CASTI KNIHY: Jak proménit vasen v on-
line byznys?

Nejprve si definujte svou osobni a podnikatelskou vizi. Dilezité
je postavit ji na svych hodnotach, na tom, jaky zivotni styl chcete
Zit, a zaroven na vasich silnych strankach, trendech a potrebach
trhu.

Nékdy byva tézké najit, co vlastné chcete délat, ¢emu se chcete
vénovat, co vas zajima a ¢im muzete pomoci druhym lidem. Dejte
proto pozor, at neuviznete v bludném kruhu ,hledani své vasne”.
Necekejte, az k vam prijde vasen, hledejte sviij milionovy napad.
Budete-li preslapovat na misté, svou vasen nikdy nenajdete. Je
potteba jit do akce. Zvolte ten nejlepsi napad, ktery mate k dis-
pozici ted’ a tady, a pustte se do jeho realizace. Vasen vznika pos-
tupnym naplnénim 6 zakladnich potfeb tehdy, kdyz zacnete
vyuzivat svoje talenty a dovednosti k pomoci druhym lidem.
Vésen sili postupné. Abyste nasli sviij milionovy ndpad, je
potteba zorientovat se na stromu trhu, infiltrovat komunitu dané
vétve, pozorovat a jit az na samé Spicky vétvi, kde rostou ty nej-
stavnatéjsi plody.

Jakmile ziskate predstavu, co by mohl byt vas milionovy ndpad,
jesté predtim, nez zacnete tvorit produkt, urcete si, kdo je idealni
zakaznik. Vyplnény profil zdakaznika méjte neustale na ocich,
a cokoliv délate, d€lejte s ohledem na svého idedlniho zdkaznika.
Profil idedlntho zdkaznika vam nesmirné usnadni tvorbu pro-
duktu a nasledné také jeho marketing.
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~ Cést 3 ~

Vytvor si online stroj na penize
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Mrknéte se na tu mapu. Neni tohle konec svéta?

Korejgka  Japongko
republka

Flipiery Nbarsem

mie

Papus-Novi
Guiwa

Nevj Zolane

No, tak pravé tady ted jsem 3. mésic. Mame tu krasny dim
s bazénem na pobrezi, sedim v klidu a premyslim, co presné mé
sem dostalo? Jednozna¢né podnikani, které generuje zisky 24
hodin denn€ a 7 dni v tydnu a je pfitom nezavislé na misté a case
moji prace. Rikdm tomu ,online stroj na penize”.

Pravé online stroj na penize vam zajisti svobodu, kdy ne-
prodavate cas za penize. Kdyz mate stroj na penize, ktery
tvori zisky za vas, nejste sluhou pro sviij byznys, ale
byznys slouzi vam.

Otazka zni: Jak vytvorit sviij vlastni stroj na penize?

Koncem roku 2016, kdyz jsem vidél, Ze se mému podnikéani dari
nadpriimérné skvéle, rozhodl jsem se nenechévat si své know-
how dale pouze pro sebe. Po 9 letech podnikani, 10.737 pro-
danych produktech a vice nez 20 milionech na uctu jsem se zas-
tavil a zeptal se sam sebe:
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“Kdybych dnes zacinal z nuly, jaky postup bych zvolil
k vytvoreni milionového online byznysu?”

Zaviel jsem se v pokoji a prochéazel zpétné nejdilezitéjsi
okamziky, které mohly za miij necekané rychly rtst. 7 dnti jsem
stravil analyzou vsSeho, co jsem za posledni roky ve svém pod-
nikani délal. Chtél jsem najit presny postup, jak mé podnikani
béhem par mésich zacalo misto 15.000 K¢ vydélavat 300.000 K¢
meési¢né (a postupné vyrostlo az témer k milionu za mésic)...

Po tydnu jsem byl koneéné hotov. Vytvoril jsem konkrétni plan,
jak vytvorit skuteény stroj na penize. Fascinovalo mé, jak prosty
a zaroven efektivni plan to je. Doslova revoluc¢ni efekt pak prinasi
tato strategie konzultantim, kouctim, trenérim a lektortim
v oblastech zdravi, vztahii, podnikani, financi ¢i osobniho rozvo-
je.

Jestlize ted premyslite, jak na zakladé svého know-how vytvorit
nadprimeérné vydéleény online byznys (ktery neni primo zavisly
na vasem case), nasledujici ¢ast knihy jsem napsal pro vas!
Odhalim vam v ni 6 klicovych krokii, podle kterych si miizete
vytvorit sviij online stroj na penize postupné krok-za-krokem.

Nejcastéjsi chyba drobnych online podnikateli je v tom,
Ze s né¢im zac¢nou, aniz by méli funkéni strategii rustu.

Misto dlouhodobé strategie se soustiedi na kratkodobé taktiky
vytrZzené z Kkontextu. Napf. na to, jak si udélat GspéSnou FB
stranku, aniz by premysleli, k ¢emu jim FB stranka bude. Jak
vytvorit web, aniz by védéli, jak na néj privést navstévniky. Jak
napsat e-book, aniz by premysleli, co bude po stazeni e-booku
nasledovat. Jak vytvorit produkt, aniz by premysleli, jak zajisti
jeho prode;j.
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Soustriedi se zkratka na nahodilé detaily, aniz by védéli, jak vy-
pada funkéni celek. Neustale na nécem pracuji a pritom nemaji
ponéti, jak vytvorit funkéni systém — vyladény online stroj na
penize — ktery 24 hodin denné generuje zisk.

Pokud chcete uspét online, je naprosto klicové mit

dlouhodobou strategii, ktera funguje. Mam-li svoji ovére-
nou strategii shrnout v 6 krocich, je pottreba:

1) Vytvorit ziskovy produkt.

2) Navrhnout efektivni (prred)prodejni stranku.

3) Pochopit cestu zakaznika (a vytvorit magnet na
zakazniky).

4) Vyhrat valku o pozornost (a privést na cestu

zakaznika lidi).

5) Roztocit naplno kolo zisku.

rit zebrik produkti clat pres intern
milion a vic).
Toto je 6 klicovych krokt, které dohromady skladaji vas online

stroj na penize. Na nasledujicich strankach knihy si projdeme
celou strategii do detailu. Tak se pojd'me pustit do toho!
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Krok 1: Vytvor ziskovy produkt

Zisk je klicem k tomu, aby mohlo podnikani dlouhodobé fungo-
vat. Spousta lidi fik4, Ze jim nejde o penize, Ze to neni jejich pri-
orita, ale pokud chcete podnikat, MUSI byt vasi prioritou
vydélavat penize. Samoziejmeé to neznamen4, Ze nemiZete mit
zaroven dalsi priority, jako délat néco, co vas bavi, co vam dava
smysl, co pomaha druhym — to jsou dtlezité priority — ale
pokud vase podnikani nebude vydélavat penize, tak zkrachujete
a uz nikdy nikomu nepomfizete. Zisk je zaklad tspésného pod-
nikani, a jestlize zacinate, musite dosahnout zisku v case, ktery
mate na rozjezd podnikani k dispozici. Pokud totiz zacinate
s podnikanim z nuly, vas cas nejspi§ neni neomezeny.
Pravdépodobné mate omezené tspory, které vam chté nechté
urci, do kdy musite zacit aspon néco vydélavat. No, a pokud se to
nepovede? Budete muset zpét do zameéstnani.

Pokud chcete jako drobny podnikatel dosahovat ziski, klicova je
EFEKTIVITA a JEDNODUCHOST. Efektivni podnikani je vzdy
o tom, jak dosahnout maximalnich p¥{jm@ s minimalnim Wsilim.
Proto bych chtél s vami sdilet ovéfeny zptisob, jak vytvorit pro-
dukt s témér 100% marzi a zabezpecit si tak rychly a nemaly zisk.
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Jak vytvorit produkt s témér 100% ziskem

Ma-li vase podnikani prosperovat, je klicové vymyslet produkt,
ktery za¢ne s minimalni investici ¢asu/penéz/energie generovat
maximalni zisk. Produkt, ktery vdm umozni byt PLACEN ZA
SVOU EXISTENCI. Ale pozor! Kazdy produkt nebo sluzba, kte-
rou nabidnete, neumoznuje zit zivotni styl sni. Produkt nebo
sluzbu je potieba navrhovat s pomys$lenim na vasi OSOBNI VIZI
- na to, jestli diky tomu budete moci vybudovat Zivotni styl podle
vasSich predstav (kviili tomu preci podnikate, ze?).

P¥ipominam, ze OSOBNI VIZE musi ziistat vasi hlavni prioritou,
jinak se stanete otroky svého podnikani a svych klientii. Nebu-
dete na tom lip nez v zameéstnani a vase prace vam vezme vice
¢asu nez kdy driv.

Jak vytvorit produkt, ktery vAm bude davat maximalni svobodu
a nezavislost? Produkt, ktery lidé hledaji, ktery pro sviij zZivot
potiebuji a pritom vSem ziistane jednoduchy a maximélné efek-
tivni?

Jak vytvorit produkt, kde témér 100 % z jeho ceny ptijde do vasi
kapsy (a nebudete zatizeni zbytecnymi naklady)?

Existuji 3 podminky, které by mél vas ziskovy produkt splnit,
pokud chcete vytvorit sviij online stroj na penize. Pokud tyto 3
podminky naplnite, mate velkou Sanci, Ze i vase podnikani bude
generovat zisky 24 hodin denné a zajisti vam a vaSim blizkym
Zivotni styl sni.

Jaké 3 podminky tvori maximalné ziskovy produkt?
1. Nizké naklady na vytvorent produktu,

2. nizké ¢asové ndklady na dorucenti produktu,
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3. nizké naklady na kopii produktu.

Pokud zatim nevite, co presné si pod témito 3 kroky predstavit,
nevadi. Jednu po druhé si 3 podminky projdeme a vysvétlime
v nasledujicich kapitolach.

Ale jesté predtim dilezita pripominka: KdyZz na strankach této
knihy mluvim o nakladech, nemyslim tim jen FINANCNI NA-
KLADY, ale také va§ CAS a ENERGIL

Uvédomte si, Ze zatimco penize muzZete vidy néjak ziskat,
c¢asu mame kazdy pouze 24 hodin denné. A v téchto 24
hodinach mame vzdy jen omezené mnozstvi soustiedéné energie,

kdy dokazeme podat Spic¢kovy vykon.

Z toho jasné vyplyva, ze CASOVE a ENERGETICKE NA-
KLADY jsou pro podnikatele pracujici samostatné (bez
velkého tymu) mnohem dilezitéjsi nez naklady fi-
nanc¢ni!

64

DAREK: Sledujte dopliiujici online trénink na
www.placenzaexistenci.cz/trenink/


https://placenzaexistenci.cz/trenink/

Zaméieni pozornosti na dtlezité véci je klicem k tomu, aby drob-
ny podnikatel ve svém skromném case sim dokazal vybudovat
aspésny byznys z nuly. Praveé proto jsem vytvoril systém Produk-
tivni Ctyrky, idedlni pro drobné podnikatele a jejich zptisob
prace. Je to par klicovych zasad, které kdyz zaénete vyuzivat,
zvysite svou energii, zamértite soustfedéni spravnym smérem a ze
svého Casu vytézite maximum.

TVORI VYSLEDEK

STRATEG
\ ZAMERUJE L {13 4 f
\ ENERGI

\ POZITKAR ’

ENERGIE “@_ k,e’ UDRZBA

OBNOVUJE ENERGII

Pokud chcete védét o sytému Produktivni étyrky vice, zadejte do
svého prohlizece www.produktivnictyrka.cz/pdf/. Najdete tam
bonusovy online trénink, ve kterém vam odhalim 7 tipi z praxe,
jak pracovat 2x méné a dosahnout 3x lep$ich vysledki.

Ale nyni zpatky k véci: Jaké 3 podminky je tfeba splnit, aby byl
vas produkt maximalné ziskovy?
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1. Nizké naklady na vytvoieni produktu

Jestlize se teprve chystate podnikat, vyhnéte se prodeji néceho,
co ma prili§ vysoké vyrobni niklady. Pokud jiz podnikate, za-
myslete se nad tim, jaké naklady na vytvoreni produktu nebo
sluzby mate a zda jsou opravdu nezbytné.

Ve svém Mentoring klubu PLACEN ZA SVOU EXISTENCI se
setkdvam se stovkami podnikateli a vSiml jsem si, Ze se d€li na 2
hlavni skupiny:

Prvni skupina ma podnikani postavené velmi chytfe. Maji
velmi nizké naklady na vytvoreni produktu, a tim padem na jed-
nom prodeji produktu obrovsky zisk — casto téméi 100%. Diky
tomu maji podnikani, které jim prinasi vysoké zisky s minimal-
nim Gsilim.

Druha skupina podnikateli ma naopak velmi vysoké naklady
na tvorbu produktu, kde ¢asto i vice nez polovina z finalni ceny
produktu je nakladem na vytvoreni/nakoupeni/zhotoveni. Tito
podnikatelé pak maji mnohem vétsi obrat nez-li prvni skupina
(tzn. jejich podnikanim protece vic penéz), ale zaroven je casto
jejich podnikani sotva uzivi. Na prvni pohled se miize zdat, ze
druha skupina vydélava vice. Opak je vsak pravdou.

Pro lep$i pochopeni si ukazme piiklad. Reknéme, e prodate za
milion korun ro¢né a finan¢ni nadklady mate pouze 15%. Prodali
jste za milion, prisli jste si na 850 tisic korun. To je prvni
skupina.

Druha skupina ma ovsem néaklady na nakup/vytvoreni produktu

mnohem vyssi, napt. 65%, a tak musi prodat za 2.430.000 K¢,
aby si vydélala stejnych 850.000 korun.
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Vidite ten rozdil? Podnikatelé z druhé skupiny se pii prodeji
nadfou dvaapilkrat vice, aby vydélali stejnou castku jako lidé
z pruni skupiny.

Byt v pruni skupiné je pro malého podnikatele mnohem vyhod-
néjsi — znamena to, Ze ho prodej stoji méné usili. Uvédomte si,
Ze zakaznika nezajima, jaké mate s vyrobou ¢i nakupem produk-
tu finanéni naklady. Zakaznika zajima jen jeho prospéch. Vazné
je mu jedno, kolik z toho maéte vy.
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2. Nizké (¢asové) naklady na doruceni produktu

Druhou podminkou, ktera je neméné dilezita, je podminka
travit jen minimum ¢asu doruc¢enim produktu.

Pokud vés doruceni produktu nestoji nic po finanéni strance, je
to skvélé. Ale i pokud to néco stoji, malokdy vdm doruceni pro-
duktu vezme vic nez jen par procent ze zisku.

Co je mnohem dileZit&jsi, jsou CASOVE NAKLADY. Klic¢ové je,
abyste u doruéeni produktu nemuseli byt osobné piitomni.
Pokud toho dosahnete, pak mizete dodavat produkty a sluzby
jako na bézicim pésu.

A naopak, pokud vam doruceni zabira vas osobni cas, jste velice
omezeni v ristu (a navic vam nezbude ¢as na vds marketing,
coz povede k tomu, ze budete proddvat vas osobni ¢as pod ce-
nou).

Toto je obrovsky problém u vétSiny podnikateli na volné noze,
ktefi prodavaji svilij ¢as za penize. Sam jsem roky tvoril weby na
zakazku, a proto vim, o ¢em mluvim. Doruceni sluzby vam
zabere neumérné mnozstvi ¢asu. Mate jenom jedny ruce a to
dramaticky omezuje vas riist a zaroven brani zit zivotnim stylem
snd.

No, a tim se dostavame k otazce: Pro¢ je lepsi vytvorit sviij
vlastni produkt nez nabizet sluzbu? A proc¢ nedoporucuji
nabizet své vlastni sluzby v rané fazi podnikani?

Produkt jako takovy ma jasné dané parametry. MiZete ho
rozmnozit, mizete ho nékomu dat a povérit ho prodejem.
Diilezité je, Ze u doruceni produktu nemusite byt osobné pritom-
ni. Nevyzaduje to v4S osobni cas.
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Sluzba je o néco horsi. Pokud podnikate na volné noze, zpravi-
dla ji provadite sami. Byva velmi tézké ji standardizovat a dele-
govat. Znam to. A i kdyz ji delegujete, ptibude vam starost o tym,
dramaticky se vam zvysi naklady a musite neustale kontrolovat
kvalitu.

Nejlepsi je proto zapomenout do zacatku na sluzbu a vytvorit
produkt. Moment, kdy vytvorite vlastni produkt, je
milovy skok od ,otro¢eni VE svém podnikani” k praci
NA svém podnikani, které funguje i bez vas a dava vam
svobodu.

Dam vam sviij osobni priklad, jak proménit sluzbu v produkt:

FAZE 1: Jako webdesignér jsem vytvafel weby na za-
kazku. JenZe jsem se postupné musel stat i vyvojarem,
designérem a vlastné i tiskarnou. Délal jsem vSe, co po
mné klienti chtéli, byl jsem v jednom kole a v nicem jsem
nebyl odbornik. Nemél jsem ¢as na sviij profesni rist ani
vlastni marketing, a sviij ¢as jsem tak prodaval pod ce-
nou. Nemél jsem taky c¢as vénovat se novym zakazniktim,
ktefi by mi generovali dalsi zisky.

FAZE 2: V druhé fazi, kdyZ jsem toho mél dost, jsem si
rekl: “Tady je web za 10.000 korun. Udélam tam tohle
a umi to tohle, proces bude vypadat takhle.” Vytvoril jsem
neménny balicek, ktery si klienti koupili. Bylo to vidy
stejné. Jasné. Jednoduché. Dalo se to delegovat. A ja sam
jsem mél dobry pocit, Ze na tom netravim tolik ¢asu a vim
hned cenu i objem prace.
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FAZE 3: Casem piisla tieti faze. Postupné jsem prestal
weby délat a natocil trénink, jak si ¢lovek mtize svépo-
moci sviij web vytvorit. Najednou jsem doruéenim uz
nemusel travit sviij cas, ani to nikomu delegovat. Za den
jsem mohl prodat svych produktt klidné stovku, aniz by
to objem moji prace neimeérneé zvysilo.

Vidite ten rozdil? Produkty jsou vyhodnéjsi. UmoZni vam
rychleji rast a travit méné ¢asu praci. Pracujete jednou,
prodavate opakované.

To vsak neni vSechno. Sluzbu si platite az po tom, co skondila.
Produkty je zvykem platit pfedem. Uz proto je lepsi nabizet pro-
dukt.

Myslite, Ze nemiiZete mit sviij vlastni produkt? Ano, na zac¢atku je
to trosku tézs$i nez nabizet sluzby, ale moznosti jsou vzdycky.
U webli zacaly naptiklad vznikat aplikace, které si koupite
a udélate si cely web prakticky sami. Nebo tieba pravé tréninky

,Jak na to”, které jsem natocil v minulosti ja.

Zamyslete se nad tim, jak mutzete vytvorit sviij vlastni produkt.
Je to obrovsky rozdil pro vase cashflow (éesky penézni tok, je to
rozdil mezi penéznimi piijmy a penéznimi vydaji za sledované
obdobi) a z hlediska efektivity vaseho podnikani neuvéritelna
vyhoda.
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3.Nizké naklady na kopii produktu

Tretim krokem pro maximalné ziskovy produkt je moznost pro-
dukt kopirovat bez zvySeni nakladli, a potom ho prodéavat zas
a znovu. Jakmile je jednou vas ziskovy produkt hotov, mtZete ho
bez dalsi vloZené energie prodat tfeba tisickrat!

V pripadé, ze vyrabite auta, musite kazdé z nich tvofit znovu.
Stoji vas to ENERGII, CAS a PENIZE, a proto to neni dobry
byznys pro bézného podnikatele.

Presto, Ze je to tak zifejmé, spousta podnikateld se snazi ,,vyrabét
auta”, i kdyz na to ve skute¢nosti nemaji dostate¢né kapacity. Ve
vysledku tim ve skutecnosti zanedbavaji svlij marketing a divi se,
Ze podnikani je nekonefna drina, kterd neprinasi pozadované
vysledky.

Ziraci se a nevi, jak to vSechno stihat. Na marketing nemaji cas,
protoZe pro kazdy prodej musi vyrobit sviij produkt znovu. To je
stoji podstatnou ¢ast energie, kterou je potieba vyuzivat pro svij
marketing.

Jestlize jste jednotlivec a ne velka firma, zapomente nejen na
sluzby, ale i fyzické produkty, které je potfeba znovu vytvorit pro
kazdého zakaznika zvlast. Pokud chcete, aby byl vas prodej maxi-
malné efektivni, vytvorte si vlastni digitalni produkt.
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Proc vytvorit digitalni produkt

Digitalni produkt, at uz je to software, elektronicka kniha, online
trénink, ¢lenska sekce nebo predplatné, je naprosto unikatni
v tom, ze jde velmi snadno kopirovat (a ndsledné znovu
prodat!).

Kdyz si nékdo jednou vytvoreny produkt koupi, jen mu k nému
poslete pristup. To je vSechno. Uz Zddné hodiny stravené tvorbou
a dorucovanim produktu! Staci, aby zdkaznik vyplnil objednavku
a produkt se mu automaticky doruci, zatimco vy srkate sviij kok-
tejl na plazi.

Zeptejte se sami sebe, jaké by to bylo, kdyby vse, o co se
musite v podnikani starat, byl jen dobry prodej vasSich
digitalnich produkta?

Kdyz vytvorim digitalni produkt, mohu ho prodavat témeér
neomezen€. Diky zanedbatelnym ndkladim na vytvofeni nové
kopie miize pocet jednotlivych zadkazniki - a s tim celé moje pod-
nikani - velmi rychle rist. V pripadé, Ze pouziji chytrou prodejni
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strategii a oslovim pres internet spoustu lidi, jeden stéle stejny
produkt mi dokaze generovat obrovsky zisk dlouhé roky.

Digitalni produkt vam dava obrovskou svobodu, pro-
toZze nemusite travit sviij ¢as jeho doruc¢ovanim, nebo
vytvairenim novych kopii. Mate tak mnohem vétsi prostor
soustiedit se na marketing — na to, abyste sviij produkt proda-

V2 s

vali jako na bézicim péasu.

Online trénink Software
Ebook Predplatné
Online vyzva - @ Klubové ¢lenstvi
Sablony avzory . Digitalni produkt Webinar
Pracovni sesit P \ Mastermind skupina

Zatimco podnikatelé, kteri vytvareji fyzické produkty
(¢i dokonce dorucuji sluzby), sviij marketing nestihaji,
s digitalnim produktem mate ¢as na tvorbu své osobni
znacky, budovani online publika a nasledny prodej ve
velkém.

Z tohoto diivodu doporucuji, pokud jiz mate néjaky fyzicky pro-
dukt nebo sluzbu, zamyslete se nad radikalni reformou svého
portfolia. V ptipadé, Ze s podnikanim zadinate z nuly, vytvorte si
digitalni produkt a nasledné zaméite pozornost na marketing.
Svét se zménil. V dnesni dobé internetu je prodej ,nehmotnych”
produktid béznou realitou. Neni lepsi zptisob, jak sdm (nebo
s malym tymem) dosahovat v podnikani nadprimérny zisk.

Vyuzijte tu obrovskou prilezitost, kterou ndm vSem dnes$ni doba
dava. Naucit se dosahovat maximalnich ziski s minimalni ener-
gii je jediny zptisob, pokud chcete jako drobny podnikatel uspét a
Zit Zivotnim stylem snu.
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Jak stanovit cenu ziskového produktu

Ziskovy produkt je takovy produkt, ktery generuje vasemu pod-
nikani maximalni zisky s minimalnim usilim. Produkt by mél
proto splilovat 3 podminky, o kterych jsem jiz psal vyse:

1. Nizké ndklady na vytvoreni produktu,
2. nizké (¢asové) naklady na dorucent produktu,
3. nizké naklady na kopii produktu.

Aby vam produkt ptinasel maximalni zisky, nemél by byt prilis
levny. Ctvrta podminka pro ziskovy produkt proto zni:

4. Cenu produktu nastavte tak, aby bylo vase pod-
nikant ziskové i pisi malém pocétu prodejtii.

Proc¢ nastavit vyssi cenu? Je to prosté!

Na zacatku online podnikani mate zpravidla jen malou komunitu
lidi, ktefi vas uz znaji a jsou pripraveni kupovat.

Pokud této malé komunité, feknéme napi. 500 lidem, nabidnete
produkt za 690 K¢, a 2% si ho koupi, prodali jste za 6900 K¢.
Pokud stejné komunité 500 lidi nabidnete produkt za 6900 K¢,
a jen 1% lidi si ho koupi, prodali jste za 34.500 K¢, a i kdyz to
stadle neni zadny ,zdzrak”, zaroven je to dost na to, abyste
zaplatili ndjem a mohli jste svoje podnikani pristi mésic dale
rozvijet.

Ale hlavné, naucite-li se délat online prodej spravneé, stejna

matematika bude platit i v mnohem vét$i komunité! Cim je pro-
dukt drazsi, tim méné lidem ho musite prodat, abyste se uzivili.
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Pamatujte, drobny podnikatel (pokud chce Zit Zivotni styl snit)
vzdy musi byt maximalné efektivni, aby dosdhl maximalnich
ziski s co nejmensim Gsilim. Dat svou cenu prili§ nizko (¢
prodavat prilis levné véci) vam efektivitu zpravidla snizi.

Ma zkusSenost ukazuje, ze zlaty stfed ceny pii prodeji ziskového
online produktu je nékde mezi 3-10.000 korun, v zavislosti na
oboru. Tato cena vam pfinese i pri nizsich prodejich dostateéné
zisky, abyste start svého podnikani ufinancovali. A zaroven je to
stale ¢astka, kterou je rada lidi ochotna bez problémt pies inter-
net zaplatit.

Musi byt vas ziskovy produkt nutné digitalni produkt? Osobné
mam nejradéji online trénink, ktery se velice snadno tvofi a pri
spravném typu marketingu velmi dobie prodava.

Dalsi variantou ziskového produktu, kterou miiZete vytvorit, je
napf. zivy seminar nebo bali¢ek konzultaci. MiiZe to byt i néjaky
fyzicky produkt nebo chytie postavena sluzba, ale klicové je, aby
tu byl dostatecné velky zisk s co nejniz§imi casovymi naklady.

Ziskovy produkt je nejdilezitéjsim produktem ve vasem

podnikani. Zvlast v zacatcich podnikani bude drzet vase
cashflow na nohou.
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Vytvarime vlastni online trénink

V predchozich kapitolach jsem vysvétlil, proc je vlastni digitalni
produkt tak nesmirné€ vyhodny pro drobného podnikatele.

Dobre, ale co kdyZ nemam digitalni produkt, ktery bych mohl
prodavat? Pokud nejste programéator a nedokazete vytvorit vlast-
ni software, mozna pro vas bude lepsi vytvorit vlastni vzdélavaci
produkt. Mate-li v urc¢itém oboru zkusenosti nebo know-how, je
to ta nejsnazsi cesta, jak hodnotny digitalni produkt rychle

vytvorit.

I pokud vam zajimavé know-how chybi, vzdy je moznost se spojit
s nékym, kdo takové know-how ma4, anebo si svoje know-how
vytvofit (viz SYSTEMATICKE VZDELAVANI, o kterém jsme
hovorili dtive).

Jaké kroky by mély nasledovat, pokud chcete vytvorit sviij
ziskovy produkt? Je diilezité vyvarovat se tydntim nebo mésicim
préace na nécem, co si od vas nikdo nekoupi. Podnikatelé to ¢asto
podcenuji.

Cely tento problém s vytvarenim ,produktu, co nikdo nechce” je
zpusoben ignoraci STROMU TRHU (viz 2. c¢ast knihy), kde
musite nalézt spravnou vétev, na které jsou aktivni a nadseni
fanousci.

Tyto online komunity (dnes prevazné Facebookové skupiny) in-
filtrujte. Zapojte se a sledujte, co konkrétné lidé uvniti resi. Na
zakladé toho, jak budete poznavat problémy/piekazky/touhy
lidi na vasi vétvi STROMU TRHU, si zacnéte vypliovat Profil
idedlntho zakaznika (stahujte zdarma na www.placenzaexis-
tenci.cz/darek/idealni-zakaznik/).
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V4as kol je najit ten nejvétsi problém, kterym se aktivné zabyva
vase cilova skupina, a poskytnout na tento problém vase reseni.

KdyZ nevite, jaké problémy lidé iesi, zeptejte se svych potencial-
nich zakazniki. Napr. pokud chci vytvorit produkt v oblasti
zdravi, najdu si skupiny, které se zdravim zabyvaji, a polozim
prostou otazku: ,Jaky zdravotni problém vas aktualné nejvic
trapi?” nebo ,Jakého zdravotniho problému byste se chtéli nej-
vic zbavit?”

Podobnych priizkumt mézu udélat celou radu, az naptiklad
zjistim, Ze tadu lidi trapi ,bolest zad”. A zaroven ,bolest zad” je
konkrétni problém, s kterym bych dokazal lidem pomoci.

No, a jakmile najdu problém, ktery chci pomoci lidem vytesit, je
na ¢ase zamyslet se, jak dostanu zikaznika od problému k vy-

touZzenému vysledku.

Napft. od dlouhodobé bolesti zad (bod A) ke zdravym zadtim bez
bolesti (bod B).

Nyni je ¢as zamyslet se, jakych 5-7 kroki vede z bodu A do bodu
B? Jakych 5-7 krokii vede od dlouhodobé bolesti zad k zdravym
zadm?
U bolesti zad to miize vypadat tfeba takto:

« Krok 1: Odhaleni 5 nejvétsich nepratel pro vase zada

» Krok 2: Nalezeni skutecné priciny vasi bolesti zad

« Krok 3: sminutové cviceni pro odstranéni bolesti zad

« Krok 4: Udrzeni motivace aneb 30denni vijzva pro
vase bezbolestna zada
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« Krok 5: Spravné drzent téla v 5 krocich

« Krok 6: 6 drobnych zmeén pro ergonomictéjsi
kancelar

V momenté, kdy naleznete 5-7 kroki z bodu A do bodu B,
nastava cas podivat se na kazdy z téchto kroki, a v kazdém z nich
pojmenovat 5-7 podkrokd.

Pokud ke kazdému ze 7 hlavnich krok naleznu 5 podkrokd,
budu mit celkem 35 kriicki, které vedou z bodu A do bodu B.

Z kazdého kriicku mohu udélat jednu 5-10minutovou video-lek-
ci, na které viibec nemusim byt vidét (staci, kdyz ji namluvim
a pripravim prezentaci).

Zaroven ke kazdé lekci mohu pridat néjaky akéni akol, ktery ma
ucastnik tréninku po zhlédnuti lekce udélat, aby se posunul blize
k vytouZenému vysledku. Mohu ptidat i pracovni sesit s otazka-
mi, checklistem ¢i akénimi kroky, které mu pomohou si dané
téma ujasnit. Mohu vytvorit MP3 verzi videa, aby tcastnici mohli
lekce poslouchat i v auté nebo MHD pfi cesté do prace.

Pokud toto udélam, mam 35 konkrétnich kracki z bodu A do
bodu B. VlozZim to do online ¢lenské sekce a mam trénink o 35
lekcich, které mohu rozdé€lit napt. do 5 tydnt, kde kazdy den
zvetejnim jednu lekei.

Mam tedy komplexni online trénink, jehoz cena bez problému
miiZe byt napt. 6.990 K¢. (Ceny podobnych 5-7 tydennich online
tréninkl se na ceském trhu pohybuji v rozmezi cca 3-10.000 K¢.)

Pokud na tvorbu tréninku jdete takto systematicky, je tvorba
vlastniho online tréninku velmi jednoducha.
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Drive nez trénink zacnete tvorit, doporucuji v cilové skupiné
provést jesté jeden pruzkum zaméfeny tentokrat vyhradné na
vase konkrétni téma, tedy napt. na bolest zad.

Zeptejte se komunity nasledovné: ,,Poti‘ebuji vasi pomoc! Jsem
specialista na odstranéni bolesti zad a pripravuji novy trénink.
Kdybyste mi mohli polozit jednu otazku ohledné bolesti zad,
jaka by to byla?”

Odpovédi, které dostanete, vam pomftizou zjistit, cemu byste
v tréninku (ale i v jeho marketingu) méli vénovat zvySenou po-

zornost.

Sviij prizkum miiZete doplnit i o dalsi otazky, napi-.:

“Jaka hlavni prekazka/vyzva zpiisobila, Ze jste se
bolesti zad dosud nezbavili?” - Tato otazka vdm odhali
nejcastéjsi pochybnosti a namitky, které bude tieba
v marketingu pojmenovat a nasledné odstranit.

“Co vam na bolesti zad vadi nejvic? Jaké konkrétni
problémy a neprijemnosti vam bolest zad v Zivoté
zptisobuje?” - Tato otazka vam odhali, jak potencialni
zakaznici ve skuteénosti vnimaji sviij problém. Pomiize
vnést do vaseho marketingu pochopeni a porozuméni
jejich situaci. Diky tomu si ziskate jejich dtvéru.

“Jaky je vas hlavni ditvod, proc¢ se chcete zbavit
bolesti zad?” nebo jesté 1épe ,,Co by se pro vds zméni-
lo, kdyby vas zada nebolela?” - Tato otazka vam
pomtze odhalit vytouzeny vysledek vaseho zakaznika
a emoce, které se za nim skryvaji.
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Tim, Ze se zeptate lidi, co v souvislosti s vasim tématem proZivaji,
ziskate cenné informace nejen pro pripravu vaseho produktu, ale
hlavné pro jeho nésledny prode;j.

Abyste mohli sviij ziskovy produkt prodat, budete potrebovat
prodejni stranku. Mym osobnim tipem pro vas je napsat a zverej-
nit prodejni stranku jesté predtim, nez zacnete produkt

vytvaret...
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Krok 2: Navrhni efektivni
(pred)prodejni stranku

Jesté predtim, nez zacnete tvorit samostatny ziskovy produkt,
vam doporucuji vytvorit (pred)prodejni stranku. Ptate se, proc¢
jesté predtim? Je to prosté. Abyste mésice nepripravovali néco,
co pak nikdo nebude chtit koupit.

Tim, Ze pripravite svou prodejni stranku predem, si
muzZete cely prodej otestovat ,nanecisto”. Vainé o vas
produkt maji lidé zajem? Anebo bych mél svou nabidku upravit
tak, aby byl zdjem jesté vyssi?

(Pred)prodejni stranka vam da zpétnou vazbu, zda zakaznik
chape, pro¢ si produkt koupit.

A co s tim, Ze samotny produkt jesté nevznikl? Moznosti jsou
v z4sadé dvé:

1. Po kliknuti na tlaéitko “koupit” zobrazite misto objed-
navky informaci, ze produkt se teprve pripravuje,
a vyzvete k zapsani na cekaci list (nabidnéte zvyhod-
nenou cenu pro ty, kteri se na céekaci list zapiSou).
Podle toho, kolik lidi se zapiSe na céekaci list, pak
miizete usuzovat, jaky je o produkt zijem. V pripadé,
Zze zajem neni, zdokonalte svou (pred)prodejni
stranku a zkuste to znovu. V pripadé, ze zajem je, pak
miiZete zacit produkt tvorit ¢i vyuzit skute¢ného pied-
prodeje, viz nasledujici bod.

2. Vyuzijte formu piedprodeje ¢i zalohy predem. Jak na
to? Nabidnéte na své (pred)prodejni strance zvyhod-
nénou cenu za to, Ze zakaznik zaplati ihned za pro-
dukt, ktery se teprve pripravuje. Nebudete tomu vérit,
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ale lidi vazné radi nakupuji v predprodeji! Jasné, na
produkt si musi pockat. Ale motivaci je, ze kdyz koupi
v predprodeji, tak ziskaji produkt vyhodnéji nez
kdykoliv v budoucnu.

Pozor! Predprodej je skvely, ale je tu jeden hacek: Na
rozdil od ¢ekaciho listu, predprodej vytvari silny za-
vazek na vasi strané, kdy musite produkt doopravdy
vytvorit a dodat. Nékteré z nas toto miize velmi mo-
tivovat (napiiklad ja velmi rad delam predprodeje),
Jjint takovy tlak nesnesou.

Proé piredprodej pouzivam velmi ¢asto? Praci
na novém produktu vam zaplati predem.
Pokud nemate cas vytvaret svilj vlastni online pro-
dukt, protoze musite ,vydélavat”, pak predprodej
miize byt skvely zpiisob, jak prolomit tento bludny
kruh.

Pokud bych mél jednou vétou popsat postup, jak vytvaret pro-
dukt, ktery bude bestsellerem, pak bych rekl: “Nez zac¢nete tvorit
produkt, vytvorte mu (pired)prodejni stranku, na které otestujete
zajem.”

Chtél bych s vami sdilet pribéh, ktery se vztahuje k prodejni
strance a ktery ukazuje, jak moc dilezitd prodejni stranka ve
skutecnosti je.

Nedavno jsem byl v Dubaji, navstivil jsem nejvyssi véz svéta a
lyzoval na umélé sjezdovce v nejvetSim nakupnim centru svéta.
Hned odtamtud jsem jel na poustni safari, kde jsem pozoroval
zapad slunce. Nasledné jsem vecefel pod hladinou oceanu ve
spolec¢nosti deseti dalsich online milionafa.
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To vSe jsem stihl za jeden den! Pravdou je, Ze Dubaj se zamérila
na bohaté zakazniky, a kdyz na to mate, najdete tam véci, které si
jen tézko dovedete predstavit.

Proc to pisu?

Je opravdu neuvéritelné, Ze celé to velkomeésto vzniklo z pousté
az v extrémné kratkém case. 40 let zpatky tam nestalo nic, res-
pektive bezvyznamné poustni mésto a v ném par desitek tisic
obyvatel. Dneska je to svétové obchodni centrum a denné sem
mifi nejbohatsi lidé z celého svéta, aby zde uzavreli svoje ob-

chody (a zaroven nechavaji miliony v téch nejdrazsich restau-
racich, hotelich a obchod’acich, které si mozna ani nedovedete

predstavit).
Otazka zni, jak se zapomenuté poustni mésto béhem

par desitek let proménilo v obrovskou vykladni skitin
plnou bohatstvi?
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Mohla za to ropa? Ano, spoustu lidi si to mysli. Ale Dubaj nikdy
neméla tolik ropy a nerostnych surovin jako okolni staty. Mozna,
Ze vas zklamu, ale ropa neni hlavnim divodem.

Jenze, kdyzZ ne ropa, tak co tedy?

ProtoZe ropy zde nebylo tolik, aby meéstu zajistila dlouhodobé
bohatstvi, §li na to jinak. Chytte. S vizi. S dlouhodobou strategii.

V Sedesatych letech minulého stoleti prisel dubajsky Sejk Rasid
bin Sajid Al-Maktim s pldnem, jak uéinit Dubaj stifedem své-
tového obchodu. Postavil obrovské mezinarodni letisté a v roce
1985 stal u zrodu aerolinky Emirates. LetiSté a aerolinka se
zrodily s vizi propojit vSechny hlavni metropole svéta primym
letem s Dubaji. A nejenom, Ze let byl pfimy, ale Emirates nabidli
nadstandardni sluzby, kterymi pritahli zamozné lidi, ktefi si
potrpi na svoje pohodli. Emirates se béhem par let stala symbo-
lem luxusu mezi leteckymi spole¢nostmi. Nabizela primé a luxus-
ni lety odkudkoliv na svété, aby se zde byznysmeni z rtznych
koutli svéta mohli setkat a uzavrit obchody. V roce 2016 jiz
spolecnost Emirates byla nejvétsi aerolinkou podle poctu
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prepravenych pasazérti roné a provozovala primé lety na 141
letist v ptiblizné 80 zemich svéta.

Z velké c¢asti diky této strategii rostla Dubaj rychleji nez kteréko-
liv jiné mésto. Béhem par let se stala svétovym centrem financi,
obchodu a turismu. Momentalné je v Dubaji tvofeno pouhych
5 % HDP z ropy a pirevaznou ¢ast ptijmi tvori obchod, turismus,
finanéni sluzby a dalsi véci.

Diky chytré strategii zménila Dubaj sviij osud. Skrze Emirates
dopravila na dubajské letisté obrovské mnozstvi lidi. Maximalni
pozornost soustredila na marketing, navstévnost a nasledny
prodej. Zaridila, aby byla cesta do Dubaje jednoduch4, rychla a
pohodlna. Celé mésto prizptsobila tak, aby zde néavstévnici
utratili astronomické ¢astky. Diky tomu dokazala Dubaj koncen-
trovat neuvéritelné bohatstvi.

Co ma Dubaj spole¢ného s vasi prodejni strankou?

Vas marketing a strategie, jak privést na prodejni stranku lidi, to
je vase aerolinka. Vytvorte ji skvélou povést! Promeénte sviij
marketing v hodnotny zazitek a lidé si ho zamiluji. Stejné jako
Emirates.

A prodejni stranka? To je vasSe letisté! Dubaj by nikdy nedosahla
svych rozmérii, pokud by letisté nebylo funkéni. A pokud by
v Dubaji neslo pristat, ani skvéla aerolinka by ji v ristu nepo-
mohla. Stejné je to i ve vaSem podnikani. Nema cenu délat mar-
keting, nemate-li efektivni prodej. V takovém pripadé k vam lidé
prijdou, k nakupu je ale nepresvédcite a odejdou ke konkurenci.

Prodejni stranka je kli¢. Pokud nemaéte efektivni prodejni

stranku, nebude to fungovat. Mizete mit sebelepsi produkt,
ktery méni lidem Zivoty, ale pokud o tom prodejni stranka vase-
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ho zékaznika nepresvéd¢i, nikdo ho od vas nekoupi. Musite se
naucit, jak vysvétlit lidem, ze navstivit vasi ,,Dubaj” za to stoji.

Radéji to jesté jednou zopakuji:

Sviij produkt nebo sluzbu neprodate, pokud svého
zakaznika na prodejni strance nepiesvédéite. Prodejni
stranka je misto, kde se rozhoduje o Gspéchu celého
vaseho online byznysu.

Vsechno miize byt naprosto dokonalé, miizete mit tisice
fanouskil, a dokonce i skvély produkt. Pokud vam ale prodejni
stranka neprodava, potom vas online podnikani neuzivi.

Pokud nevénujete pripravé vasi prodejni stranky dostate¢nou
pozornost a pokud nedodrzite marketingové postupy a psy-
chologii prodeje, nebude to fungovat!

To je prosté fakt, kterym je tfeba se ridit, kdyz uvadite novy pro-
dukt nebo sluzbu na trh. Neni uméni vytvorit skvély pro-
dukt, uméni je vysvétlit PROC je skvély — tedy dokazat
ho prodat. MiiZzete vymyslet i perpetuum mobile, ale pokud
u zakaznika nevytvorite touhu ho vlastnit, nikdy si ho nekoupi.

|

|  PRODAT = MIT EFEKTIVNI PRODEJNI STRANKU

Dava vam to smysl? Chcete mit svou prodejni stranku efektivni,
ale nevite, jak na to? Pojd'me si fict, jak takovou stranku vytvorit.
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Tak za prvé, ani ti nejlepsi marketéfi svéta nepiSou prodejni
stranku na c¢isty papir. Vzdycky maji predem danou strukturu
a skladaji ji z jednotlivych blokti. Pokud tedy chcete zapnout
Word a napsat svou prodejni stranku spatra, zapomente na to.
Pokud chcete napsat dobry prodejni text, klicové je mit
vzor a skladat svou prodejni stranku z jednotlivych
bloku jako stavebnici.

Stavéli jste nékdy lego? To je pfesné ono! A nyni vdm popisu ve
struénosti zakladnich 7 blok, z kterych stranku slozime:

BLOK #1: Magneticky avod

Timto blokem zacina cela stranka a cilem je upoutat okamzité
pozornost. Pokud neupoutate pozornost zakaznika béhem 3
vtefin, odejde a uz se nikdy nevrati. Pravé proto nadpis, podnad-
pis a prvni odstavec jsou nejdilezitéjsi prvky stranky. Je to prvni
véc, co zdkaznik na strance uvidi. Kli¢ové je vystihnout zde prob-
1ém, ktery aktualné proziva, a nasledné slibit vytouzeny vysledek.

BLOK #2: Zdiraznéni problému a nové reseni

Nasledujeme druhym blokem, ktery trosku rozepiSeme.
Zamérem je odstranit myty, poukazat na skuteény kdmen arazu
a nabidnout prekvapivé reseni. PoloZzte si otazku: ,Jakou JEDNU
VEC si musi va$ zdkaznik uvédomit, aby pro né& byl ndkup
vaseho produktu jasna volba?” Dejte si ¢as s tou nejlepsi
odpovédi. A potom text napiste tak, aby v hlavé zakaznika ¢tenim
vznikl pravé tento AHA moment, ktery ho pak inspiruje
k nakupu. Ukazte mu novou necekanou cestu, jak mize sviij
problém fesSit. Néco, co ho dosud nenapadlo! Zméiite jeho
pohled na véc. Dodejte mu motivaci, nadSeni a chut se ihned
pustit do akce.
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Hodné lidi zapomina, Ze prodej neni o natlaku, ale o INSPIRACI
K AKCI. Az v tu chvili, kdy ¢lovék vidi novou cestu, o které vi, ze
ji zvladne, je pripraven nakupovat. No a cely tento blok je pravé
o tom zakaznika inspirovat, ukazat mu novu cestu a k nakupu ho
pripravit. Rozsah tohoto bloku zavisi na celkové pripravenosti
zdkaznika do vaseho produktu investovat. Aby od vas koupil,
musi:

1. Pocitit, Ze ma problém.

2. Uvédomit si, Ze existuje cesta, jak to zmenit.

3. Zatouzit po vysledcich, které ho v cili mohou ¢ekat.
4. A tim ziskat motivaci opravdu jit do akce.

Diky témto 4 krokim postupné pochopi, PROC by si mél produkt
koupit. V éem je jeho X-faktor a K CEMU mu to bude. Teprve
pak - kdyz zdkaznik sAm po feSeni touzi a aktivné ho vyhledava -
je na Case prijit se samotnou nabidkou a parametry produktu.

BLOK #3: NavysSeni duveéry

Jesté nez se pustite do samotného prodeje, dokazte, Zze umite
o problému nejen ,hezky mluvit”, ale Ze mate i zkuSenosti,
spokojené klienty a vysledky. Sdilejte né€kolik referenci a ukazte,
Ze jste ,Clovék na spravném miste”, ktery své sliby dokaze
naplnit.

BLOK #4: Neodolatelna nabidka

Shrinte v nékolika odstavcich ty nejvétsi prinosy + zéakladni
parametry vasi nabidky. Neodolatelna nabidka by meéla obsaho-
vat predstaveni produktu, prehledné odrazky s prinosy produktu,
vyvraceni hlavnich pochybnosti, dalsi diikazy a reference, shrnuti
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a zavérecnou vyzvu k akci. Uvédomte si pritom, zZe zakaznici ne-
jsou hloupi, Ze vam neskoci na vse. Pokud se jim to bude zdat az

prehnané vyhodné, za¢nou mit pochybnosti o seri6znosti vasi
nabidky.

BLOK #5: Detail produktu

V momenté, kdy date prvni vyzvu k akci, miiZzete se detailn€ji
rozepsat o jednotlivych ¢astech nabidky. Zaméite se na piinosy
a parametry kazdé z casti. Snazte se svym textem vyvolat v hlavé
zdkaznika predstavu, jako by vas produkt uz ted pouzival,
odstranoval diky tomu problémy a sklizel plody dobie odvedené
prace. Ukazte mu v jeho mysli vytouzenou budoucnost tak, jako
by ji zazival uz nyni.

DOBROVOLNY BLOK: Bonusy

Bonusy jsou skvély zptisob, jak navysit pritazlivost a ,,vyhodnost”
celé nabidky. Pti volbé téch spravnych bonusi vidy piremyslejte
o tom, co dalsiho zakaznik bude pottebovat. Co jsou jeho obavy
a strachy? V ¢em se citi slaby a neni si jisty? Co by mohlo cestu za
vysledky urychlit? Sepiste si, které véci to jsou, a na tato témata
pak pripravte specialni bonusy. Bonusy jsou skvélé, protoze
zvySuji hodnotu a davaji pocit, Ze ,dostanu néco navic”. Lidé radi
dostavaji a miluji slovo ,zdarma”. Dejte jim k vasi hlavni nabidce
ty spravné bonusy, po kterych touzi, a utrhnou vdm ruce. Mnoho
lidi se boji dat bonusy zdarma, Ze to ,bude jako teleshopping”.
Ale vérte mi, Ze nejvetsi hvézda teleshoppingu Horst Fuchs moc
dobfte vi, proc¢ to déla. ProtozZe to funguje! (Nefikdm vam, af jste
jako Horst Fuchs. Ale rozhodné vam doporucuji zamyslet se nad
rozumnym vyuzitim bonusi i ve vasem byznyse.)

BLOK #6: Vyvraceni namitek a ujisténi

89

DAREK: Sledujte dopliiujici online trénink na
www.placenzaexistenci.cz/trenink/


https://placenzaexistenci.cz/trenink/

V tomto bloku jde o posileni divéryhodnosti, ujisténi o sprav-
nosti rozhodnuti a vyjasnéni vSech zatim nezodpovézenych
otazek. Zeptejte se sami sebe: ,Jaké namitky a pochybnosti mi
potencialni zakaznici nejcéastéji maji?” No a pak je zodpovézte
diive, nez se zeptaji. Pomoci vam miiZe vlozit casti jako ,o0 au-
torovi”, ,Casto kladené otazky”, ,reference” a ,shrnuti nabidky”.
Toto vSechno v hlavé zakaznika zvysi dGvéru a snizi pocit rizika
pri ndkupu. A jestlize chcete prodavat jak na bézicim pase, pak
pridejte ,,100% garanci”.

BLOK #7: Osudové rozhodnuti

Osudové rozhodnuti je o zavérecné otazce a silné vyzvé k akci.
Ukazte, Ze rozhodnutim ,koupit nebo nekoupit” si zdkaznik for-
muje vlastni osud. Méni svoji budoucnost. Postavte ho na rozces-
ti a nastitite piibéh tspéchu a netspéchu. Reknéte mu jasné, ze
TED JE CAS ROZHODNUTI. Poté, co jste predlozili vse, co
zakaznik potiebuje védét, nenechte ho déle rozhodnuti odkladat.
Zeptejte se: ,Kdy planujes zacit, kdyz ne dnes?” My lidé se nera-
di rozhodujeme, protoZe rozhodnuti od nas vyzaduje zavazek.
Radéji si chceme nechat ,otevirené dvere”, jenze to pak konéi tim,
Ze nekoupime nikdy. Nenechte své zakazniky nekonecné odkla-
dat své rozhodnuti. Omezte prodejni akeci mnozZstvim nebo
casem. Nebojte se Fict na zaver jasné:

,Ted je ten ¢as rozhodnuti. Mas posledni sanci. Chces to, nebo
ne?”

Takze, kdyZ to shrnu...

Ve vyse uvedenych blocich jsem vam velmi stru¢né popsal 7
blokd, z kterych byste méli slozit svou prodejni stranku. Vim, Ze
je to vazné stru¢ny navod, jen na toto téma by §lo napsat celou
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knizku. Pravé proto jsem o prodejni strance pripravil 3hodinovy
trénink a podrobnou myslenkovou mapu vcetné vzord z praxe
v mém Mentoring klubu.

JestliZe se chcete naucit psat skvély prodejni text, kouknéte se na

tréninky Milionova prodejni stranka a Milionova prodejni stran-
ka 2 v mém Mentoring klubu.

Zde miizete ziskat ¢lenstvi: www.placenzaexistenci.cz/trial
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Krok 3: Pochop cestu zakaznika
(a vytvor magnet na zakazniky)

Nyni, kdyZz mate své letiste, tedy (pred)prodejni stranku pro vas
produkt, je na case zacit na ni privadét ty spravné lidi, sou-
hlasite?

Je na ¢ase zaujmout vaseho IDEALNTHO ZAKAZNIKA a vytvorit

presvédcivou cestu, po které se dostane az k nakupu vaseho pro-
duktu.

Mozna mate sviij firemni web, na ném svou nabidku produktii
a sluzeb, a cekate, aZ si od vas nékdo objedna. Pokud ano, pak
pro vas mam Spatnou zpravu. ,Klasicky firemni web” je nej-
Castéjsi, ale zaroven ten nejhorsi zpisob, jak svého zakaznika
presvédcit.

(Co myslim pojmem ,klasicky firemni web”? Klasickou webovou
stranku, kde jsou informace o firme, nabidka, kontaktni for-
mular a mozna i néjaky blog. Ale to je vsechno. Web je ,mrtvy”,
nesbira od zakaznikii kontakty, nebuduje komunitu a se svymi
navstévniky nent v dlouhodobém kontaktu. Faktem ziistava, Ze
podobny web ma 9o % firem. A kdyz novy podnikatel tvori svilj
web, koukne se, jak to maji ostatni a udéla to podobné.)

Neni nic §patného na tom, abyste ,klasicky firemni web” méli. Je
vSak dilezité védét, ze takovy web slouzi pouze k tomu, aby na
vas nasli kontakt lidé, kteti ho aktivné hledaji. Nic vic, nic min.
Funguje to pouze jako online vizitka. Neni dobry k aktivnimu
ziskavani zakaznikid a automatickému online prodeji.

Jestlize vSak chcete vytvorit online stroj na penize a aktivné do
né€j pritahovat lidi, musite se zeptat: “V ¢em se lisi vysoce ziskové
weby od ,klasickiyjch firemnich webii”, které nevydélavaji?”
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Faktem je, Ze na prvni pohled se vysoce ziskovy web nemusi liSit
témeér v nicem. Oba weby mohou byt na prvni pohled stejné
graficky i obsahové, ale jeden vydélava miliony, zatimco druhy
témér nic.

Jak je tohle mozné? V ¢em je tedy rozdil?

MiizZe to znit blaznivé, ale v prvni fadé nezalezi na tom, co presné
je na tvodni strance webu, jaké polozky jsou v menu, jestli tam je
e-book ke stazeni, nebo zda piSete blog. Popravdé to neni ani
o designu webu, nebo skvélych textech.

Opravdovy rozdil je pred zraky navstévnikt velmi dobre ukryty.

Kdyz kouknete napt. na www.placenzaexistenci.cz, mohli byste
fict: ,Aha, takhle ma vypadat web, ktery vydelava vic nez 500
tisic K¢ mesicne.“ Nenechte se mylit! Ten web sice tolik
doopravdy vydélava, ale zdaleka to neni kviili tomu, jak na prvni
pohled vypada!

Na prvni pohled viditelna ¢ast webu nevydélava prakticky nic.
Jen par korun z celkového zisku pres 500 tisic mésicné. A je to
tak spravné. Ptate se proc?

Cilem na prvni pohled viditelné ¢asti webu neni proda-
vat a vydélavat. Jejim tucelem je ziskat pozornost
a nasmérovat navstévnika na ,,Cestu zakaznika®“ —
spustit prirozeny proces, jak postupné promeénit ciziho
c¢lovéka v zakaznika, ktery nakupuje, a ke vSemu jesté
opakované.

No a pravé ,Cesta zdakaznika“ — tedy to, co se bude dit

s navstévnikem dale po navstévé webu — je nejmocnéjsi zbran
online marketingu, diky které vznika vice nez 90 % zisku. Ne na
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webu, ale za oponou — v ramci cesty zakaznika — vydélavam
miliony korun kazdy rok.

Podstata nizsi tspésnosti tieba i skvélych projekti je v tom, Ze
podnikatelé stale tesi, co upravit na svém webu, ale cestu
zakaznika nechapou, protoze neni na prvni pohled vidét.

Kli¢ové je navstévnika webu krok-za-krokem provést
prirozenym prodejem tak, aby pochopil hodnotu pro-
duktu a nasledné si ho chtél koupit. Nenechte ho po
webu zmatené pobihat sem a tam. Vezméte ho za ruku
a ved’te ho cestou k srdci zakaznika. Inspirujte ho
k akci. Postupné. Systematicky. V tom spodiva kouzlo
vysoce vydéle¢nych webti.

Chapu, Ze je mozna pro vas tento koncept zcela novy. Na

pochopeni mitize byt trosku slozit€jsi, ale zaroven je to

Vevse Y2

pravdépodobné nejdtlezitéjsi ¢ast této knihy. Pojdme si proto
shrnout 2 ¢asti, ze kterych se cesta zdkaznika sklada.

Cestu zdkaznika obvykle dohromady tvoii tyto 2 ¢asti:
1. MARKETINGOVE STRANKY VASEHO WEBU

» Vstupni a registracni stranky, kde sbirate kontakty do
své e-mailové databaze.
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.?’," Placen za svou evistenci

5 KROKU, jak proménit
vasen v online byznys

(dokonce i pokud neméte swij viastni
produkt, anebo vam vaznou prodeje)

REZERVOVAT MISTO ZDARMA

» Déekovact stranky, kde nabizite dalsi logicky krok.

Gratulujit Na email jsem vam poslal INFO K WEBINARI:
pfistup k webinafi T

-zaciname od 20:00! (nedélsme DELKA: 150-180 min
zdznam, prijdte vcas!) PRISTUP: Naleznete

Prectéte si muj osobni pribéh, jak jsem
z nuly vybudoval online byznys s
milionovymi obraty:

2 pera Pavia Riny
Prada, 2017

Zavrel jsem se na pokoji a premyslel, co udélam se
Zivotem...

Byt jsem s ché. Vi mésté. Bee pistel a bee chili Bt S plasvécstanim I8 10 prosts padén.

it jsorm 34 repotiobng, vylerpeny, neachosny & 3 pocitem, Bs zatimeo vikhn v ndcem vynikal,
Pavel Riha Fjoaes ke O ditetyi jeom louid vyedlivat nsdim, co mé bavi A ted lohle . senviidny
10 SeNa [sem 3 viechny ZKanal. Zjsil [Sem, 28 10N Nen! Moje casi Zuachoval Sem v pranim
podsikikes. Mal na kriu rozaziosd zikazniky. A navic mb whodii zo Skol.

Co budu ted'délat?

Jrer ¥ wé 2atimeo jsem vatbval ve 3 ofpsledne, ulirel
54 sebacowovanim a skdoval calj den flmy 5 pivem v ruce. Byl jsem pro smich. Nemd! jsem
plén, nevEdel jsem, co je moji vaSni. A miy pokus 5 penin

« Obsahové stranky s videem C¢i textem, kde vzdélavate,
ukazujete novy pohled na véc a inspirujete k akei.
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ai# Placen za svou existenci ot o s o

VIDEQ @: Jak proménit obyéejny napad
v "BESTSELLER"

A jaky je dalgi krok? Zde je vas plan, jak
proménit vagen v online byznys...

Y il M

« Prodejni ¢ (pied)prodejni stranky, kde nabizite sviij
produkt.

Ziskejte ke klubu trénink
MAPA ONLINE USPECHU!

‘Placen za svou existenci ngni

MENTORING KLUB

MAPA ONLINE USPECHU

AKTIVOVAT CLENSTVI V KLUBU

YPLNTE SVOU PRELAS

ZABEZPECENA 100% GARANCE SPOKOJENOST
n PLATBA VRACENI PENEZ zaru¢ena
Vstupem do Mentorina klubu ziskite: "R Q

Tyto stranky vétSinou prekvapivé nemaji nahofe menu tak,
jak je zvykem na ,klasickém firemnim webu”. Jsou to
stranky, mezi kterymi nelze volné preklikavat, ale
sméruji pozornost navstévnika vzdy na jeden pre-
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dem stanoveny cil. Mate plnou kontrolu nad tim, kterou
stranku vas zakaznik uvidi jako prvni, kterou jako druhou,
jako treti, atd. Kazda strdnka sméfuje navstévnika na dalsi
logicky krok, a dohromady tak vytvareji sousledny a navazu-
jici prodejni proces.

2. KOMUNIKACNI KANAL = vas e-mail marketing (popr-
hromadné zpravy skrz FB Messenger).

Pravé vas e-mail marketing slouzi jako ,lepidlo”, které vza-
jemné propojuje jednotlivé marketingové stranky (viz bod ¢.1)
v navazujici prodejni proces. Odkazy na svoje marketingové
stranky posilate zakaznikovi postupné v predem stanoveném
poradi. No a pravé tato postupna dlouhodobd komunikace
dohromady utvari , Cestu zakaznika” a dava vam kontrolu nad
celym prodejnim procesem. Umoznuje vam aktivné rozhod-
nout o tom, kam zakaznika poslete/nasmérujete/kam zakaznik
nejpravdépodobnéji ptijde, co uvidi, co si preéte a jaky udéla
dal$i krok. Na rozdil od ,,klasického firemniho webu”,
kde nemiiZete pozornost navstévnika ridit, vam to
koncept ,,Cesty zakaznika” umozni. No, a diky tomu, Ze
aktivné ridite pozornost zdkaznika, mate mnohem vétsi vliv na
jeho rozhodovaci proces, ktery vede k nakupu.
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Vypust’ do svéta magnet na zakazniky

Ptate se, ¢im takovou cestu zakaznika zacit? Prvni zastavkou na
cesté zakaznika je zpravidla magnet na zdkazniky — drobny
a hodnotny obsah, ktery lidem date zdarma, viyménou za souhlas
se zasilanim vasich e-maild.

Dtivody, pro¢ vytvorit magnet na zakazniky, jsou:

1. Pfedat rychlou, ale hodnotnou informaci, ktera vzbudi divéru
a zaroven touhu ziskat vic.

2. Ziskat kontakt na zakaznika, abyste s nim mohli dile komu-
nikovat, budovat dlouhodoby vztah a nabidnout ziskovy pro-
dukt prosttednictvim (pred)prodejni stranky.

Vétsina lidi si mylné mysli, Ze magnet na zdkazniky musi byt
vzdy e-book. Rozhodné to neni pravda! Kdyz tvotite magnet na
zakazniky, dilezité je, aby ho zakaznik zkonzumoval rychle,
ziskal z ného hodnotu a dostal chut ziskat od vas vic. Pokud jste
si nékdy stahli néjaky e-book zdarma, asi mi date za pravdu, ze
predist si e-book vam zabere hodné c¢asu a éasto se k nému viibec
nedostanete. Naopak vytvorit a nabidnout kvalitni e-book stoji
spoustu energie, Gsili a ¢casu. To nezni moc efektivné, Ze...

Pokud uZz mate sviij e-book zdarma, nenechte se
rozhodit. Co kdybych vam ale rekl, Ze opravdu efektivni
magnet na zakazniky muze byt i velmi strucény
s ne¢ekané velkou OKAMZITOU hodnotou?

Co kdyby vasim magnetem bylo jen kratké PDF, které kdyz

zékaznik otevire, dA mu OKAMZITY AHA MOMENT. OkamZitou
hodnotu.
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Co kdyby si zdkaznik ihned po otevieni PDF tekl: ,AHA, tohle by
mé nenapadlo! Tak jsem o tom nepiemyslel! Tohle mi pomiize
k lepsim vysledkiim!” a to aniz by musel ¢éist dlouhy e-book.

Nejspis byste usetrili spoustu prace sobé a ziskali pozornost vice
lidi, ze?

Pokud totiZ skrze magnet date lidem OKAMZITY PRINOS, tak si
feknou: ,Aha! Tohle bylo strucné, ale dobré! Tohle mi zacalo
davat smysl! Kde se dozvim vic?”

No, a to je pfesné, co chcete! Magnet by mél vyvolavat zveé-
davost po dalsim kroku. Mél by davat okamzitou hodno-
tu a zaroven ukazovat, Ze je to jen stripek z vétsiho
celku — Ze je tady jesté néco vic, co ¢lovék muze celkem
jednoduse a hned ziskat.

Samoziejmé, tuto praci mize zastat e-book (vy, kteri ho mate,
tak opravdu nevéste hlavu), jako skvély magnet ale poslouZi i na
pripravu jednodussi, pritom mnohdy konkrétnéjsi varianty, jako
treba:

mapa nebo plan,

infografika,

schéma nebo systém,

pripadova studie,

sablony a vzory,
- pracovnt list,

- seznamy a checklisty,
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- vysledky ankety ¢i vyzkumu,

- zkratka véci, které jsou strucné a prinesou okamzity
AHA moment...

Kdyz prijde re¢ na magnet na zdkazniky, klicova je vazné
STRUCNOST. Faktem je, Ze v dne$ni dobé jsme piehlceni infor-
macemi. Doba je fakt rychla. A ¢im obséhlejsi vas magnet bude,
tim méné lidi ho zkonzumuje cely.

A ¢im méné lidi ho zkonzumuje cely, tim méné lidi udéla ten
dalsi krok a néco si od vas koupi...

Struénost tedy rozhoduje. Cim rychleji ¢lovék magnet zkonzu-
muje, tim rychleji prejde k vasemu ziskovému produktu. Vy
nechcete cekat, jestli (a kdy) vas potencidlni zakaznik docte e-
book zdarma. Pottfebujete, aby se na to podival, mél ,AHA mo-
ment” a okamzité mél pottebu od vas ziskat vic.

Kromé struc¢nosti vam miize velmi pomoci vizualné pritazlivé
znazornéni. Jedno schéma, ukéazka ¢i nakres mutze mluvit za
tisice slov.

No, a nejpodstatnéjsi véc ze vsech: Magnet na zakazniky
musi velmi Gzce souviset s vasim ziskovym produktem.
To znamena, Ze ziskovy produkt je dalsi logicky krok po tom, co
si vas zakaznik stahne magnet.

Jak vybrat pro sviij magnet spravné téma? Musi platit nasledu-
jici tvrzeni: ,,Tim, Ze si nékdo stahne magnet, dokazuje,
Ze je idealnt zakaznik pro placeny produkt.” Pokud toto
pokulh&va, mate na své ceste zakaznika chybu.

Pamatujte, cilem neni, aby vas magnet oslovil kazdého.
Cilem je, aby vas magnet s laserovou presnosti oslovil
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vase idealni zakazniky (u kterych je velka Sance, Ze si koupi
ziskovy produkt jako logicky dalsi krok).

Pokud tedy mate sviij ziskovy) produkt o tom, jak se stat mistrem
v zalévani stromi, tak vas magnet na zdkazniky se bude jmeno-
vat: .5 chyb pri zalévani stromil,” nebo ,,3 véci, na které nesmite
pri zalévanit stromit zapomenout.” To, Ze si lidé stahnou magnet
na zakazniky, znamena, ze se o dané téma zajimaji (v tomto pii-
padé o zalévani stromu) a Ze pravdépodobné budou mit i zdjem
o vas ziskovy produkt (diky kterému se stanou mistrem v za-

1évani stromt).

Dnes a denné vidim, Ze mnoho magnetit na zakazniky nema
prakticky zadnou souvislost se ziskovym produktem, ktery se
pozdéji snazi prodat. Pak se stane, ze magnet sice sbira emaily,
ale ziskovy produkt si nikdo nekupuje. Pro¢? Protoze potencialni
zakazniky, ktefi si magnet stahli, zajima Gplné néco jiného, nez
o cem je ziskovy produkt. Nemuzete mit magnet
o stromech a lidem, ktefi si ho stahli, pak nabizet auta.
Chybi tam navaznost a vznika ,mrtva” e-mailova databaze, ktera
»nechce kupovat”.

Naposledy proto opakuji: Magnet a ziskovy produkt musi
byt vzdy na stejné téma. Vas ziskovy produkt musi byt
dalsi logicky krok po tom, co vam potencialni zakaznik
da sviij e-mail.
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Proc¢ na prvnim rande nezadat o ruku

Velmi casta otazka zni: ,,A pro¢ bych mél nabizet néjaky
magnet zdarma? Neni lepsi rovnou prodavat sviy pro-
dukt?”

Reknu vam to na rovinu, obvykle to lep$i neni, pfestoZe to takto
déla 9o % vsech firemnich webi. Oteviete jejich stranky, kliknete
na , Produkty a sluzby” a mate tam vypsano vse, co vim mohou
nabidnout.

Kouknete se, porovnate ceny a zpravidla zase odchazite. Takhle
chcete, aby vas zakaznik postupoval? PriSel, vidél a pak zase
odesel?

Faktem je, Ze prodej je o vztazich, které si musite nej-
drive vybudovat. Jestlize si neziskate srdce vasich
zakazniku, pak i jejich penézenka vam ziistane zavirena.

V partnerskych vztazich je normaélni, Ze se nejprve seznamite,
vyménite kontakt, domluvite prvni schtizku, date si prvni
polibek, prijde prvni sex, dlouhodoby vztah, svatba, déti, ... Ale
vSechno m4 sviij ¢as. Nezadate o ruku na prvnim rande!

A ve vztahu podnikatel-zdkaznik? Budete se divit, ale je to stejné!
Je potfeba nasledovat jednotlivé kroky. NemiiZete ihned proda-
vat vas ziskovy produkt (4. Zadat o ruku hned na prvnim rande).
Je to prilis rizikové a ve vice neZ 9o % pripadd budete odmitnuti
a vas zakaznik se uz znovu nevrati.

V momenté, kdy vytvotite opravdové vztahy, vybudujete si

divéru a ziskate srdce zakaznika, teprve v tu chvili mate mno-
hem vétsi Sanci uspét se svou nabidkou.
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Jenze jak preklenout tuhle dobu? Musite si vzit od druhé strany
kontakt. A je jedno, zda tady jde o partnerské ¢i obchodni vztahy.

Jednoduse, kdyz nemate kontakt, nemutzete si domluvit dalsi
setkani. NemiiZete se poznavat bliZe. A nezbyva nic jiného nez
verit, Ze se Stastnou nahodou opét setkate (a tentokrat uz
pozadate o kontakt!).

V momenté, kdy kontakt maéte, je to jiné. Od té chvile mtzete
vztah rozvijet, a i pokud protéjSek nepristoupi na vasi ,,Zadost
o ruku” hned, do budoucna to miiZete zkouset zas a znovu. Budu-
jete vztahy, seznamujete se, predavate hodnotu, a pokud to je
oboustranné prinosné, tak se vas vztah bude rozvijet...

Tohle si je treba uvédomit! Dlouhodoby a udrzitelny aspéch
v podnikani je o budovani vztahii. Klicové je ziskat
srdce zakaznika. Pokud vztahy dokézete tvorit, podnikani
prosperuje. Pokud vztahy netvorite, podnikani upada.

Ziskani kontaktu je kli¢ovy okamzik, kdy muzZete zacit
pres internet navazovat dlouhodobé vztahy. Do této doby
jste museli spoléhat na ndhodu — jestli nékdo piijde na vas web
a co si na ném precte.

V momenté, kdy méte kontakt, mtzete se zdkaznikem pracovat
a aktivné smeétovat jeho pozornost. Miizete ho aktivné vést po
cesté zdkaznika od prvniho sezndmeni, pres ziskani divéry az
k nakupu vasich produkti a sluzeb. MiiZete mu postupné ukazat
to, co potrebujete, aby vidél. Miizete ho krok-za-krokem pftipra-
vit na koupi vasich produktd.
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ZAKAZNIK NEVI, ZE EXISTUJU
(@ POZORNOST ==

PRVNi SETKANI

ZAMER: Dt védeét, Ze
existuju a ziskat konlakt...

SEZNAMOVANI

ZAMER: Udélat skvély prvni dojem,
odstranit obavy a inspirovat
k pokracovani/k akei.

TRVALY VZTAH

ZAMER: Zajistit, aby se klient do vasi
znacky zamiloval.

Aby se citil byt soucasti néceho vetsiho.

@& DOPORUCENI

CLeC i - f Sdiile! s vémi spolecnou VIZI a HODNOTY.
) Miuvil o vés. Byl nadseny. Nakupoval
ZAKAZNIK MOU opakované.

ZNACKU MILUJE ¥

TIP: Podivejte se na trénink ,Cesta k srdci zakaznika” v mém
Mentoring klubu, kde vam celé schéma ,,Cesty k srdci zakazni-
ka” podrobné vysvétlim. Zde miizete ziskat ¢lenstvi:
www.placenzaexistenci.cz/trial
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Neni e-mail zastaraly? Co vyuZzit radsi
socialni sité?

Je to Casta otazka. A byla by chyba myslet, Ze e-mail je zastaraly.
Dovolte mi sdilet par odrazek o tom, pro¢ e-mail i v nasledujicich
letech bude stéle tim nejlepsim komunika¢nim kanalem na cesté
k srdci zakaznika:

« E-mail ma uz kazdy uzivatel internetu. Jestlize se chcete
registrovat na sociélni sité, co budete pottebovat?

E-mall nebo telefon Heso

I cnsnse
facebook
Facebook vam pomaha navazat kontakt s lidmi Zareg'St rovat se
ve vasem zivoté a sdilet s nimi své prispévky. Facebook byl, je a bude zdarma.

& 4] ]
Datum narozenl
30 4| kvbt, $| 1903 3| Profmusim uvise saje
datu rarozeei?
Zena  Muz

Zaregistrovat se

Ano, vzdy budete zadavat e-mail, aby vas v pripadé potreby
mohli kontaktovat. E-mail je zdkladni kontaktni adaj v dobé
internetu a jen tak se to nezméni.

« E-mailovou databazi vam nikdo nevezme, protoze
kontakty mate pod svou spravou. Naopak, budujete-li si
komunitu na socialnich sitich, ma kontakty pod svou spravou
socialni sit. Tahate za kratsi provaz. Sociélni sit vam kdykoliv
mize zrusit profil a s tim moznost déle s vasi komunitou ko-
munikovat.
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« Prispévky, které pridate na sociélni sité se zobrazuji nahodile.
Maji proménlivy dosah a ne kazdy fanousek je vidi. Na rozdil
od e-mailu nemuzete plné ridit, komu/kdy/co poslete, a mit
tak kontrolu nad cestou, po které zakaznika vedete.

Socialni sité slouzi pro zabavu, jsou nesmirné rychlé a jsou plné
vyruseni. Jsou uzasné na to, abyste zde budovali svou osobni
znacku, byli s lidmi v interakei, navézali vztahy, ... Ale nejsou
dobré k prodeji. Naopak e-mail je profesionalni nastroj,
ktery slouzi hlavné pro obchodni komunikaci. V jednu
chvili ¢tete jeden e-mail. Neni na ném tolik vyruseni. Zakaznik
se muZe lépe soustiedit na vase sdéleni, a proto je prodej vasich

Vv

produkti mnohem efektivnéjsi.

Prostirednictvim e-mailu muzete vyuzit primé prodej-
ni kampané, kde e-maily na sebe navazuji a piimo
reaguji na chovani zakaznika. To obrovsky navysuje
prodej. Nééeho podobného publikaci na Facebooku nebo In-
stagramu nedosahnete.

Kdyz dam priklad: 24 hodin po stazeni magnetu se miizZete
e-mailem zakaznika zeptat, jestli uz se na néj podival. 2 dny
po stazeni mu miZete nabidnout doplnujici produkt. 3 dny po
stazeni ho miiZete popostrdit specialni ¢asové omezenou akci.
A 4 dny po stazeni napsat, Ze jeho sleva konc¢i a vyzvat ho
k nakupu.

e Povaha e-mailu a socialnich citi je rozdilna. Zatimco
e-mail nahradil v online svété dopis, socialni sité
nahradily nasténku.

TIP: Existuji také nové komunikac¢ni kanéaly, které funguji mno-

hem vice jako e-mail nebo dopis nez-li nasténka ¢i socialni sité.
Umoznuji pfimy kontakt a komunikaci se zakazniky, coz je
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dilezité, abyste své zakazniky mohli aktivné vést po cesté
zakaznika od prvniho seznameni az k ndkupu produkta.

Jaké komunika¢ni kanaly to jsou? Mam na mysli hromadné
zpravy pres FB Messenger prostrednictvim takzvaného chatbota
(software urceny pro automatickou a hromadnou komunikaci
skrze FB Messenger). Pokud néco mé do budoucna potencial do-
plnit ve vasem online marketingu e-mail, pak to je FB Messenger
a hromadné zpravy skrze tuto platformu.

Osobné vdm mohu doporucdit zapojit tuto platformu do vaseho
online marketingu. Je opravdu skvéla, ale ani ona e-mail plné
nenahradi. Stale totiz plati, ze kontakty nemate ve svych rukou.
Zustavate plné zavisli na Facebooku a mizete jen doufat, ze
nezmeéni pravidla hry, nezrusi vas tucet, ¢i vas o kontakty
nepripravi jinym necekanym zptisobem.

S ohledem na toto je e-mailovad databaze bezpecny zaklad, na
ktery byste se méli ve svém online podnikani zamérit. Pokud se
rozhodnete vyuzivat FB Messenger, nezapomeite zaroven sbirat
e-maily.
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Cesta zakaznika v praxi aneb most diivéry

Co dé€lat s kontaktem v momenté, kdy ho ziskdm? Nasleduje dalsi
dtlezita éast nasi cesty: budovani davéry, inspirace k akci
a samotny prodej vasich produktti.

Vytvorite dalsi obsah a postupné ho budete svym potencidlnim
zakaznikiim dorucovat e-mailem. Tak je pripravite na samotny
nakup. Idedlni je nastavit automatickou sérii e-maili, ktera bude
pribézné zasilat tento obsah a nasledné prodavat ziskovy pro-
dukt.

Tim, Ze si ¢lovék stahne vas magnet na zakazniky, nasedl do
pomyslného ,letadla do Dubaje”. A samotny , let” predstavuje vas
e-mail marketing. V pribéhu ,letu” je vasim tkolem ptipravit
zakaznika a ziskat si jeho srdce, aby az ,doleti do Dubaje”, oteviel
svou penézenku a koupil si vase skvélé produkty.

Celou predprodejni komunikaci si muZete predstavit jako
pomyslny most mezi bodem A a bodem B.

V bodé A zikaznik nezna vas ani vas produkt, nevi, co ma cekat,
dal vdm sice e-mail, ale zatim spolu neméte vztah. V bodé B
vam zakaznik uz véri, chape prinos vaseho ziskového produktu,
a je proto pripraveny do néj investovat.

Cilem je dostat zakaznika z bodu A do bodu B. Jenze jak
to udélat?

ReSenim je tzv. Most duveéry. Pocateéni nedtivéru zakaznika si

miiZzete predstavit jako propast. Pokud chcete prodat, vasim
cilem je zakaznikovu nediivéru premostit.

108

DAREK: Sledujte dopliiujici online trénink na
www.placenzaexistenci.cz/trenink/


https://placenzaexistenci.cz/trenink/

Zadini Most davéry S 2

ooy A L B
] v

Zakaznik, ktery krac¢i po mostu duvéry, zpocatku netusi, jestli ten
most bude fungovat. Musite ho zbavit pochybnosti, ukazat mu,
Ze rozumite jeho situaci a Ze dokaZete pomoci. UkazZte
zakaznikovi novy pohled na véc, Ze cesta vede k vysled-
kim a je mnohem kratsi, nezZ si piredstavuje. Ve chvili,
kdy prijme tento novy pohled za sviij — ztotozni se s nim — tak
pociti inspiraci k akci. Uciti novou chut s vécmi pohnout, udélat
to pro tentokrat chytieji a pustit se ihned do akce.

Zakaznik si neuvédomuje plné Zakaznik si pln€ uvédomuje
sviij problém a negativni disledky problém a negativni dusledky na
na jeho zivot jeho Zivot
Neverti ve vysledky a pozitiva, Zivé si piedstavuje vysledky
kterych dosahne vyteSenim a pozitiva, kterych dosahne
problému vyreSenim problému
V prekonani problému mu brani  Prekonava pochybnosti a spatfuje
jeho pochybnosti novou cestu, jak sviij problém
a ,,neprekonatelné piekazky” vyresit
Nema chut’ problém fesit Je motivovany problém fesit
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Nevi, pro¢ by si mél kupovat va§ Chape, ze vas produkt je nejlepsi
produkt feSeni jeho problému

Nezna vas Duveétuje vam

Moment, kdy se vas zakaznik citi inspirovan k akci, je klicovy
pro vas prodej. V tuhle chvili nabidnéte vas ziskovy produkt,
ktery mu cestu za vysledky umozni.

Podivejte se, jak funguje schéma INSPIRACE K AKCI, na kterém
je Gspésny prodej zaloZen:

TP AL

A A Y

Na obrazku opét vidite bod A, ktery je vychozi situaci zadkaznika.
V bodé A je problém, ktery zakaznik fesi, a nevi, jak z toho ven.
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Bod B predstavuje vytouZeny vysledek, kterému ovSem casto
zakaznik nevéri, Ze by ho viibec nékdy mohl dosahnout.

Casto neni hlavni problém to, zda vam zakaznik véii.
Zakaznik ma problém vérit sobé, Zze dokaze uspét. To
musite zménit!

Klikatd éara na obrazku ukazuje cestu, kterou vas zdkaznik
ocekava, Ze bude muset projit. A spiraly znaci pochybnosti, obavy
a prekazky, které ho jiz v minulosti vratily zpét na start bez
dosazeni uspéchu. Zakaznik prece jasné vidi, Ze klikata cesta je
prili$ naroc¢na a bodu B nikdy nedosahne.

Vas cil je ukdzat mu novou, snazsi cestu. Postavit most diwvery
a premostit propast (tu klikatou starou cestu) novou primou
dalnici. Pokud vas zakaznik pochopi, zZe existuje nova
kratsi cesta k vytouZenym vysledkim, a zaroven
pochopi, Ze vas produkt je nejlepsi zpiisob, jak se touto
novou cestou vydat, potom pro néj bude logicky krok si
vas produkt koupit.

Nejprve je treba inspirovat zakaznika k akci a pomoci mu uveérit,
Ze zména je mozna. Teprve potom prichazi na rfadu samotny
prodej produktu.

Kdyz se poprvé setkavate, zakaznik je plny pochybnosti, vidi
spoustu prekazek a nevidi moznost, jak dosdhnout vytouzenych
vysledki. Tim, Ze prevedete zakaznika pres most ditvéery, se jeho
pohled od zakladu zméni. Pochopi to, co mu predtim unikalo.
Nyni uz vi, ze vytouzenych vysledki je mozné dosdhnout. V tom-
to okamziku maéte jeho srdce. At uz od vas koupi nebo ne, tak
samotné uvédomeéni, Ze existuje cesta, mu nejspis zméni zZivot.

Diky inspiraci k akci vas prodejni proces pomaha
a zaroven prodava. Ziskavate srdce zakaznikii, protoze jim
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ukazujete novou kratsi cestu, a pokud v tu chvili zahéjite prodej,
nemusite jim nic vnucovat. Pro zakaznika je nakup po emo-
cionalni i logické strance to nejlepsi mozné rozhodnuti. Jestlize
si uvédomil, Ze toto je spravna cesta pro n€j, v hlavé mu zni:
~Wow, tak presné tohle potirebuju!” Objednava bez mrknuti oka,
protoze pochopil, ze mu dokazete pomoci. A ani mu prilis
nezalezi na cené.

Jakmile se naucite inspirovat k akci, tak...

« Nevzbuzujete prodejem neprijemné pocity, ale naopak
pomaéahate! Ukazujete lidem cestu, jak problémy resit, a oni vas
~prodejni obsah” miluji, protoze je sim o sobé inspiruje a dava
jim novy thel pohledu.

 Predavani hodnotného obsahu a prodej se v radmci inspirace
k akci prolinaji tak tzce, Ze nelze konzumovat jedno bez
druhého. Hodnotny obsah, ktery predavate, vede zdkaznika
k nakupu.

» Prodejni komunikaci postavené na inspiraci k akci si ziskavate
fanousky, ktefi od vas radi kupuji. Tim, Ze mate davéru svych
zakaznikili, prestava byt cena faktorem cislo jedna. Mizete si
dovolit byt drazsi nez konkurence, kterad nema skalni fanousky
a inspirovat k akci pri prodeji neumi.

Postavit most diivéry a naucit se inspirovat k akci je naprosty
zaklad. Ale pozor, pokud chcete, aby most ditvéry zafungoval, je
potieba znat velmi dobre svého idedlniho zdkaznika — znét jeho
problémy, touhy, pochybnosti a popsat je 1épe, nez dokaze on
sam.
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Pak si jen tak mimochodem sdm pro sebe fekne: ,, Ty jo, tohle je
fakt pro me! Tenhle clovek mi opravdu rozumi.” Pocit
porozumeéni je klicem. Tak ziskéte jeho srdce a potom vam otevie
i penézenku.

V momenté, kdy znate svého zakaznika, miZete ho
prirozené dovést k nakupu.

P.S.: Pokud jste to zatim neudélali, stahnéte a vypliite si profil
idealniho zadkaznika na adrese www.placenzaexistenci.cz/darek/
idealni-zakaznik/. Bez néj se nepohnete dal.
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SHRNUTI: Zikladni stroj na penize

Nez se pustime dal, pojdme si v par bodech shrnout, co jsme si
zatim v této knize fekli. Cely systém tvori jeden celek a sklada se
z Casti, co na sebe piimo navazuji. Pokud chcete vybudovat za-
kladni online stroj na penize, postupujte takto:

- Prestanite se zaméfovat pouze na svou vasen, vyuZijte
STROM TRHU, abyste nalezli sviij MILIONOVY NA-
PAD.

« Poznejte svého IDEALNIHO ZAKAZNIKA (v4zné nelze
prodat, jestliZze mu nerozumite).

« Navrhnéte ZISKOVY PRODUKT s minimalnimi naklady.

« Pfipravte (PRED)PRODEJNI STRANKU a ovéfte zajem.

. Zveiejnéte MAGNET NA ZAKAZNIKY, na ktery
ZISKOVY PRODUKT piirozené navazuje.

» Nastavte sérii e-mailli, kterd skrz hodnotny obsah
odstranuje myty a obavy branici v koupi, inspiruje k akci
a pripravuje zékaznika k nakupu (viz. MOST DUVERY
a INSPIRACE K AKCI).

« V momenté, kdy je zakaznik inspirovan k akci, poslete
mu sérii e-maild sméfujicich na (PRED)PRODEJNI
STRANKU.

» Dosahnéte prvnich prodeji mozna jesté predtim, nez
zaCnete pracovat na samotném produktu.

Toto je online stroj na penize v tom nejjednodussim provedeni.
Cely stroj lze znacné vylepsit a dosdhnout velkych ziski (bez
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problému milion a vice K¢ roc¢né), jak si ukaZzeme v dalsich kapi-
tolach knihy.

Aby vas$ online stroj na penize fungoval, je duilezité
splnit 3 klicové podminky:

1) Postavte vas ziskovy produkt na redlném problému,
ktery lidi pali a ve kterém jim dokazete pomoci (viz

Strom trhu a Ideélni zakaznik).

2) Cely systém musi tvorit jeden tematicky celek. Od
magnetu na zakazniky az po ziskovy produkt
udrzujte konzistenci a aktivné zakaznika vedte
k dal$imu logickému kroku v fadé (viz Magnet na
zékazniky, Cesta zakaznika a Most dtvery).

3) No, a tfeti podminka? Piived'te na cestu zdkaznika

své idealni zakazniky. V dalsi kapitole vam ukazu
jak na to...
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Krok 4: Vyhraj valku o pozornost
(a prived’ na cestu zakaznika ty
spravné lidi)

V dnes$ni dobé zufi valka o pozornost. Miliony potencidlnich
zadkazniki jsou kazdy den pripojeni k internetu, aniz o vas védi.
Vasim hlavnim cilem je upoutat jejich pozornost.

Uspésny online byznys je v zasadé o 2 vécech:

1) Vasi dovednosti ziskat a udrzet pozornost
druhych lidi,

2)a vas$i dovednosti proménit ziskanou po-
zornost druhych lidi na penize.

Dam vam osobni ptiklad z mého podnikani: Kdybych par dnt
zpatky nedokéazal ziskat vasi pozornost a privést vas na web moji
knihy, nestali byste se mymi ¢tenaii. A kdyby aspon ¢ast ¢tenait
této knihy nevstoupila do mého Mentoring klubu (kde na né ¢eka
431 novych pratel, 25+ jedine¢nych tréninki a osobni,
neomezena podpora od zkusenych mentorti, véetné mé osobni),
nemohl bych si dovolit vést placenou propagaci knihy a nejspis
byste se o ni nedozvédéli.

Ovladnuti 2 schopnosti vySe mi umozni dostat knihu v kratkém
Case k deseti tisicim lidi a zaroven byt v zisku. JestliZe si osvo-
jite schopnost ziskat pozornost a promeénit ji na penize,
potom mate vyhrano.

Zeptejme se tedy: Jak ziskavat pozornost druhych lidi? Jak

dosadhnout toho, aby zakaznici, ktefi ,béhaji” po internetu,
odbodili na tu vasi cestu zdkaznika, kterou jste jim pripravili?
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vevs

Pravdou je, Ze ¢im konkrétné€jsi ve svém marketingu budete, tim
spis valku o pozornost vyhrajete. Je nékolik moznosti, jak upou-
tat pozornost. MiiZe to byt tieba:

« SEO optimalizace a navstévnost z vyhledavaca.

« Vas ,klasicky firemni web” nebo blog s hodnotnymi

¢lanky.

» Socialni sité (napi. Facebook, Instagram, YouTube,
LinkedIn, Twitter, Pinterest, a dalsi...).

 Placena inzerce (napt. Facebook Ads, Google Adwords,
ajiné..).

« Affiliate propagace a provizni prode;j.

» Vase offline aktivita v realném svéte.

Mozné méte pocit, ze jsem zde vyjmenoval veskeré moznosti on-
line marketingu. Nezaménujte to! Tohle vSechno jsou jen ZDRO-
JE NAVSTEVNOSTI, nikoliv vSak cely online marketing. Je to
mozna nejcastejsi mytus, a pokud to zaménite, povede to k tomu,
Ze vam prodej pres internet nebude fungovat.

Zdroje navstévnosti nejsou prodejni nastroj. Jak uz
z nazvu plyne, slouzi k tomu, aby na vasi cestu zakazni-

ka privadély navstévnost.

Online marketing jako celek se sklada ze 3 ¢asti:

117

DAREK: Sledujte dopliiujici online trénink na
www.placenzaexistenci.cz/trenink/


https://placenzaexistenci.cz/trenink/

SSER/KONTAKTY, KOMUNIKAGNi KANAL
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NAVSTEVNOSTI
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MARKETINGOVE A OBSAHOVE STRANKY
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A o
)

1. ZDROJE NAVSTEVNOSTI (tzn. zpiisoby, jak
ziskat pozornost potencialnich zikaznikd, privést je na
vas web a ziskat od nich kontakt)

2. MARKETINGOVE a OBSAHOVE STRANKY
(tedy béznym néavstévnikim skryté stranky naseho
webu, které nejsou v menu, a potencialni zakaznici se
o nich dozvi skrze KOMUNIKACNI KANAL piesné
v ten Cas, v ktery potiebujeme)

3. KOMUNIKACNI KANALY (e-mail marketing,
popt. FB Messenger, kde pomoci sérii zprav odkazu-
jeme na nase MARKETINGOVE a OBSAHOVE
STRANKY, a vedeme tak zijemce po CESTE
ZAKAZNIKA)

Je vam to ted uz jasné? Zdroje navstévnosti nejsou vSechno,
a pokud chcete pres internet vydélavat, musite je doplnit o efek-
tivni cestu zakaznika, protoZe pravé ta vydélava penize.

No, a nyni? Ukazu vam 2 rozdilné pristupy, jak vyhrat valku
0 pozornost a privést na cestu zakaznika nové lidi...
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Pristup 1: ZalozZ si autorskou platformu
a ziskej tisic skalnich fanousku

Co je to AUTORSKA PLATFORMA? Je to prostiedi pro publikaci
hodnotného obsahu, které pritahuje lidi, aby se vydali na vasi
cestu zakaznika. Skrze autorskou platformu publikujete hod-
notny obsah zdarma, sdilite inspirativni pribeéhy a pohledy do
zakulisi, jste v primé interakci s fanousky a ziskavate si jejich
srdce. Je to misto, kde predavate svoje silné stranky svétu a kde
se schazi vase komunita.

Miize to byt FB stranka nebo skupina, blog (v mém pripadé pla-
cenzaexistenci.cz), mize to byt vase e-mailova databaze, kde se
svymi odbérateli pravidelné komunikujete, nebo YouTube kanal,
kam nahravéate sva videa. Mohou to byt dalsi socialni sité, a klid-
né i kombinace v§eho, doplnéna tieba o ziva setkavani v realném
svéete.

Cim se li§i ,autorskd platforma” od ,klasického firemniho
webu™? Lisi se tim, ze je ziva, osobni a plna interakce. Lisi se tim,
ze predava hodnotné know-how zdarma, bavi lidi prostied-
nictvim pribéhd, inspiruje k akci a se svymi fanousky je aktivné
v kontaktu. Lisi se tim, ze pom&h4 druhym lidem zdarma. Sdili
s nimi skvélé véci a oni ji sleduji radi. A ¢im vic vase autorska
platforma poméh4, tim vice lidi k sobé pritahuje.

Pred par lety Kevin Kelly v ¢lanku Thousand true fans (Cesky
Tisic skalnich fanouskit) pojmenoval teorii, ktera rika, ze pokud
ziskate 1.000 skalnich fanouska pro sviij online byznys,
vas byznys vas bez problému uzivi. Skalni fanousci jsou
lidé, ktefi vas sleduji dlouhodobé, vazi si vas, véri vam a koupi si
od vas cokoliv, co od vas jesté nemaji.

Krasny priklad skalnich fanouski jsou naptiklad fanousci znacky
Apple. Zacinaji u jednoho zatizeni a zpravidla potom koupi
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vSechny jejich vychytavky a dale je rozsiruji vzdy, kdyz Apple
vyda néco nového. Apple mé desitky milioni skalnich fanouskt
po celém svété. Dobra zprava je, ze vam jich staci tisic. Tisic lidi,
kteri budou c¢ist vasSe ¢lanky, budou doporucovat ostatnim lidem
vase videa, budou o vas mluvit u vecere, koupi si tricko s logem
vasi znacky, budou vas sledovat na vSech socialnich sitich, budou
znat vase piibéhy nazpaméf a vase produkty budou prosté milo-
vat.

V pripadé, Ze ziskate 1.000 skalnich fanousku, tak vas
byznys bude skvéle slapat. MiZete pro né vytvaret pro-
dukty, protoze jiz piredem vite, Ze si je s radosti
a nadsenim objednaji. Navic vas aktivné doporucuji dal.
Si¥i vasi povést do svéta.

A v pripadé, Ze 1.000 skalnich fanouskii neméate? Tak nevéste
hlavu. Taky jsem je nemél. Vzpominate jesté na muj piibéh ze
zac¢atku knihy? VSe pro mé zacdalo psanim blogu. Komunita
skalnich fanouskid se buduje postupné krok-za-krokem. No,
a pravidelna publikace skrz autorskou platformu je nejlepsi zpti-
sob, jak fanousky ziskat.

Dobra zprava je, Ze ziskat svych 1.000 skalnich fanouski je
mozné takrka v jakémkoliv oboru a vyZzaduje to pouze vytrvalou
konzistentni praci, predavani hodnoty, komunikaci a poméahéni
druhym. V pripadé, zZe budete dlouhodobé pomahat druhym li-
dem a budete jim d4vat hodnotu, tak i bez placené inzerce svych
1.000 skalnich fanouskt dokazete ziskat v primeéru za 2-5 rokd.
(Nebojte, pokud nemdate 5 rokii, v nasledujicich kapitolach si
ukazeme, jak naritist fanouskit dramaticky zrychlit.)

Dalsi dobra zprava je, Ze i v pomérné tzce zamérenych byznysech

lze obvykle ziskat 1.000 lidi, kteri jsou pro dané téma nadseni.
Tisic lidi, ktefi se zajimaji o konkrétni téma, neni tolik,
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vezmete-li v ivahu, ze diky internetu muzZete ,,vyzobat”
téchto 1.000 lidi z celé Ceské a Slovenské republiky.

Pravé proto v dnesni dobé€ je oproti minulosti neporovnatelné
snazsi mit nékdy az ,,obskurni” Gzce zaméreny byznys, a presto si
fanousky ziskat. Zatimco pred par lety jste byli odkazani na
sdruzeni lidi z nejbliz§iho okoli, dnes muzete svym tématem
oslovit online cely svét a ,vyzobat” pro sebe téch 1.000 lidi, které
dané téma vazné zajima.

D4ava vim to smysl? Jenom v Ceské republice je 10 mil. lidi.
Pokud tedy na vasi vétvi stromu trhu existuje aspon 1.000 lidi
nadsenych pro danou véc, je to skvély obor pro vas byznys.

AUTORSKA PLATFORMA je popravdé nejlepsim ZDROJEM
NAVSTEVNOSTI. Jak jsem popsal vyse, autorskou platformu
tvori socialni sité, blog, web, YouTube kanal a dalsi nastroje na
publikovani obsahu. Dilezité je védét, Ze na zadatku nemusite
mit vSe. Staci zvolit pouze jeden kanal, na ktery se budete sou-
stredit. Pak pridavat postupné dalsi.

Pripravte se na to, ze zac¢it budovat komunitu je nejtézsi
ze vSeho. Je potireba vydrzet, i kdyz mate tireba pocit, ze
to, co délate, nikoho nezajima. Klicové je nepiestavat.
Komunita roste exponencialné. Cim vic lidi vas zna, tim
vic novych lidi prichazi.

Fungujici autorskou platformu, ktera spolu s efektivni cestou
zakaznika miize vyd€lavat miliony roéné, tvori 3 nezbytné véci:

a) Komunita sdilejici spole¢nou vizi
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Ne nadarmo se fika: ,Vrana k vrané seda.” Spolec¢na vize je
jako lepidlo, které drzi lidi v komunité pohromadé.
Spole¢ny zajem, zdmér nebo vize. Dokonce i spolecny nepfritel.
Zkratka véci, které lidi spojuji, s kterymi se ztotoznuji, které
odpovidaji jejich hodnotam, Zivotni situaci, identité a ciliim.

Existuje mnoho rtiznych komunit, ale vZdycky je zde néco, co je
spojuje. Nabozenské komunity spojuje jejich vira. Politické ko-
munity spojuje spolecny cil (¢i spolecny nepftitel). Podnikatelské
komunity spojuji spolecné vize. Zajmové komunity spojuje
spole¢né hobby. Profesni komunity spojuje spole¢ny obor. Ko-
munity maminek sdruzuje spolecna identita. Atd.

Otéazka zni: “Co spojuje vasi komunitu? Jaka vize, identita nebo
hodnoty?”

V momenté, kdy na toto odpovite, neustale ty spolecné véci ko-
munité pripominejte. Promitnéte je do nazvu vaseho projektu ¢i
do jeho podtitulu. Najdéte citaty, které identitu vasi komunity
podtrhuji. Starejte se o to, aby na prvni pohled bylo vidét, jaké
hodnoty a nazory vase komunita zastava.

b) Pribéh hrdiny

Podivejte se na filmovy primysl, ktery vydélava miliardy dolart
rocn€. A stejné tak knihy. Kolik bylo vydano knih od vynalezeni
knihtisku? Podle Googlu je to 129 miliont knih. Sledujte, jak ¢as-
to lidé konzumuji piib€hy. Kolik hodin vydrzi lidé koukat na
televizi nebo ¢ist knihy? Jednoduse rec¢eno, pribéhy pritahuji
pozornost a inspiruji k akei. Pfibéhy nas spojuji. Pribéhy tu
byly mnohem drive nez vynalez knihtisku nebo filmu. Pribéhy
totiz vytvareji porozuméni a buduji vztahy. Uz v pravékych
dobéach si lidé sedli vecer kolem ohné a vzajemné si vypravéli
pribéhy. Proto vloZte svoji vizi do pribéhi a ty vysilejte do svéta.
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Prostirednictvim své autorské platformy vypravéjte pribéhy, se
kterymi se vasi idealni zakaznici ztotoziuji. Pribéhy, ve kterych
vidi sami sebe, své prekazky, svoji vizi a svou vytouzenou bu-
doucnost.

Jak vypad4 dobry ptibéh? Faktem je, ze pribéh ma uz po staleti
stejnou formu. Pribéh hrdiny je i vas pribéh. Dobry pribéh se
sklada z 8 bodii. Jako priklad si zvolme film Gladidtor, a pojdme
si to nazorné ukazat:

1. SEN/TOUHA - Hrdina po nééem touzi, vSe vypada nadéjné.

Pr. Velitel severnich armad Maximus Decimus Meridius se
chce po skoncent bojii vrdatit domil a zit Stastny Zivot se svou
Zenou a malym synem.

2. NENAPLNENA REALITA - Neda¥i se mu dosahnout toho,
po ¢em touzi. Okolnosti ho postr¢ci jingm smérem, nez by chtél.

Pr. Maximus je povéren cisairem Markem Aureliem, aby
prevzal vladu nad Rimem misto jeho syna Commoda (kteri
k tomu nent zpiisobily) a piedal ji do rukou senatu.

3.STUPNUJICi PREKAZKY a POCHYBNOSTI / REZIG-
NACE - Okolnosti se zhorsuji a zamotavaji az k aplné bez-
nadéji.

Pr. Commodus zavrazdi svého otce, prevezme moc a naridi
Maxima popravit.

Maximus unika, pii utéku je vazné ranén, presto spécha

domii. Vojaci vsak byli rychlejsi. Svilj statek naléza

vypaleny a rodinu mrtvou.

V dusledku zranéni a vycerpant ztraci védomi. Mezitim je
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zajat otrokdri a uvrzen do otroctui.

Chtéji z néj mit gladiatora. Maximus vsak odmita jist i bojo-
vat. Citi pouze beznadéj a rezignaci. Jediné, co chce, je smrt.

4.ZROZENI HRDINY - Hrdina spatfuje novou nad&ji ¢&i
prilezitost. Znovu sbira sily, sprada velmi odvazny a nejisty
plan a pousti se do nejvétsiho dobrodruzstvi svého Zivota.

P¥. Maximus se dozvidd, e Commodus poirada v Rimé 100
dnii her a do Kolosea proto shani gladidtory z celé rise. Vy-
dava se do Rima s cilem se v nerovném boji Commodouvi
Jjeste jednou postavit.

V Rimé se rychle stava nejoblibenéjsim gladiatorem. Acko-
liv Commodus zjisti jeho identitu, nemiize se ho jen tak zba-
vit. Rikaji mu Spanél, je milackem davu. V oéich lidu je
skutecnym hrdinou a Commodus s tim nemiiZe nic delat.

Za pomoci sendatorii, kteri zjisti, Ze Maximus stale Zije, se
otvird nova prilezitost. Vznika plan: Maximus uprchne
z Rima a vrdti se zpét se svou byjvalou armadou. Pievezmou
moc nad Rimem a vrdti ji zpét do rukou sendtu.

5.BOJ O HOLY ZIVOT - Plan selhavd. V momenté, kdy
vSechno vypad4 snadné a vitézstvi je na dosah, se véci zvrtnou.
Prichazi boj o holy zZivot, kde hrdina "tahd za kratsi konec
provazu”.

Pr. Pokus o pievzeti moci je v posledni chvili Commodem
odhalen a zmaren. Maximus je uvéznén a Commodus
premysli, jak se ho zbavit. Nemiize ho jen tak zabit, je
milackem lidu. Vyzyva ho proto na souboj v aréné Kolosea.
Souboj ovsem neni rovny. Commodus ho v zakulisi pred
soubojem bodne otravenou dykou do bricha.
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Maximus ted’ stoji Commodovi tvari v tvar. Jsou uprostied
Kolosea. Maximus je ovsem zranény a slaby. S nepritelem
svadi nerovny boj o Zivot.

6.BOD ZLOMU - Hrdina se vzchopi a sebere posledni sily. Cas-
to se objevi necekana ,tajna zbran” ¢i ,necekana pomoc”. Pii-
jde néco, co zvrati pribéh boje.

I v nerovném boji se Maximus vzchopi a vyrazi Commodovi
z ruky jeho me¢. Commodus chce po veliteli straze, aby mu
hodili novy. Ve veliteli se vsak probudi oddanost k Maxi-
movi (kterému driv slouzil, a pak zajistoval jeho popravu)
a do souboje se rozhodne nezasahovat.

7. VITEZSTVI - Hrdina poraZi nepiitele v nerovném souboji.

Pr. Maximus rovnéez odhazuje mec, jelikoz uz ho dal neudrzi.
Pokracuji péstnim soubojem. Commodus vytahuje dyku.
Maximus zabiji Commoda jeho vlastni dykou.

Z poslednich sil predava veliteli straze prani Marka Aurelia
predat moc nad Rimem do rukou sendtu.

8.NAPLNENI TOUHY a UVEDOMENT - Koneéné dochézi
k naplnéni hrdinovy pocatecni touhy, i kdyZ mozna trosku ji-
nak, nez ptvodné chtél. Naplnéni touhy je ¢asto doprovazeno
AHA momentem, novymi hodnotami, uvédoménim, poucenim
¢i vy$$im smyslem.

Pr. Maximus umira a prechdzi do posmrtného Zivota, kde

zlatnoucim obilim kraci vstric své zené a synovi. Konec¢né se
s nimi znovu setkava.
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Tohle je univerzalnich 8 ¢asti, které obsahuje témér kazdy dobry
pribéh. Dosadte si témér jakykoliv film a bude sedét. Je to vazné
zajimavé, ale dobry pribéh ma obvykle vzdycky stejnou struktu-
ru.

Co znamena toto pro vas? V momenté, kdy vypravite vlastni
pribéh, pouzijte ve svém vypravéni téchto 8 bodl a potom vam
garantuji, Ze si ziska srdce publika.

Ale pozor, netfikam, at si sviij pribéh vymyslite.

Musite byt Gladiator, abyste mohli vypravét vlastni
pribéh hrdiny? Rozhodné ne! Bud’te sami sebou. Kazdy
Z nas ma v zivoté vyhry i prohry, které muze popsat
v pribéhu. Kli¢ové je byt v pribéhu otevieny, autenticky,
sdilet svoje vyhry, ale také svoji slabost.

Zachovejte strukturu a vlozte do ni sebe. Stejné, jako jsem to
udé€lal ja v prvni ¢asti této knihy. Ta struktura piibéhu funguje
tak dobre, protoZe je ze zivota. Lidé se v ni vidi. Kazdy z nas ma
vlastni pribéh, ktery obsahuje pocateéni touhu, neptizen osudu,
pochybnosti, selhani i zavérecné vitézstvi.

Nebojte se oteviit a vlozit sviij Zivot do ptribéhu. Pokud mate
strach sviij ptibéh sdilet, potom to je dobré znameni, ze vas
pribéh bude vazné dobry. Pamatujte, kazdy z nas je hrdina
a kazdy z nas je gladiator, ktery ¢eli prekazkam a nevy-
hovujici realité. Plati, Ze ¢im vétsi jsou prekazky, ¢im
tézsi je situace, tim vétsi je ve vysledku hrdina a tim lep-
$i je jeho piibéh.

Nebojte se otevrit svou 13. komnatu a sdilet ji. V&S$ idedlni

zakaznik je casto podobny vasemu mladsimu ja pred par lety.
Nevim, jaky je vas ptibéh, ale vim, Ze ho stoji za to sdilet.
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Mozna i vy jste v mladi touzili zit dobrodruzny zivot, cestovat
a vydélavat spoustu penéz. Mozna jste chtéli byt slavni a znami.
A pak jste se postupné setkali s nenaplnénou realitou. Okolnosti
Zivota vas mozna uvrhly zcela jinym smeérem. Pirekazky se
stupniovaly a mozna jste postupné zacali citit, Ze je tady néco
vét§iho, za ¢m chcete jit. Rekli jste si: ,Takhle to dal nejde,
musim néco zménit.” Rozhodli jste se, Ze nechcete stravit zbytek
zivota praci, co vas nebavi. ZE nechcete diit za mizerny peniz.
A ac plni pochybnosti, §li jste do akce. Nejprve jste opatrné celili
prekazkam, dost mozna se strachem a nejistotou, jestli je to
vSechno viibec mozné. Mozn4, Ze prave ted, s trochou nadsazky,
bojujete o sviij Zivot a zatim to s vami nevypada viibec dobre. Ito
se na cesté hrdiny stava. Mozn4, Ze vitézstvi stale neni na obzoru
a ty plany nevychazi tak, jak jste si na zacatku prali. A mozna, ze
tato kniha bude BODEM ZLOMU, ktery vasi situaci zvrati (a pos-
tupné nasmeéruje k vitézstvi). Mozna, Ze tam v dali cekd AHA
MOMENT, Ze to vlastné nebylo tak, jak jste si mysleli ze zacatku.
Mozn4, Ze zjistite, Ze je tfeba jiny piistup. Ze je tieba jednat
chytte, anebo se vydat aplné novou cestou. Pfijdou nové hodnoty
a zkuSenosti. Anebo uz mozna prisly, pokud jste si prosli cely
pribéh hrdiny.

At uz je to tak, anebo jinak — pribéh kazdého z nés je naprosto
jedine¢ny — a zaroven kazdy ptibéh obsahuje 8 bodi vyse, které
lidi od pravéku inspiruji k akci. Pokud je vlozite do svych vlast-
nich pribéht a prolnete s nimi svoji vizi, tak prave to bude prita-
hovat lidi k vasi komunité. Diky dobrym ptibéhtim se s vami lidé
ztotozni a zaénou vam vic diivérovat. Diky dobrym pribéhiim si
ziskate jejich srdce. Vytvori si k vdm vztah, nechaji se inspirovat,
budou své kroky ve vasi komunité sdilet, a stanou se tak jeji plat-
nou soucasti.

¢) Hodnotny obsah
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Zatimco pribéh oslovuje nase srdce, emoce a identitu, tak hod-
notny obsah je naopak o nasi hlavé a logickych rozhodnuti na
zakladé poznatkli. Hodnotny obsah dod4va komunité inspiraci,
presné postupy, argumenty, pripadové studie. Jestli chcete
ziskat srdce a zaroven piesvédcit hlava svého zakazni-
ka, pak propojte hodnotny obsah (c) s pribéhem (b)
a vizi (a). Naucte se toto a stane se zazrak. Najednou to, co se
snazite svétu predat, bude maximalné pritazlivé. Je to ale tfeba
vSechno spojit v jeden celek!

V ¢em délame casto chybu? Nase osobnostni typy jsou bud
racionalni, nebo emocionalni. Nékteri tak jdou na budovani ko-
munity ¢isté pres emoce, sdili prib€hy ze zivota (b), ale chybi jim
tam hodnota, know-how a praktické véci (c¢). Jini zase jdou Cisté
pres praktické véci, maji vSechno naplanované, maji jasny Zzivo-
topis i postup, ale nepredkladaji emocionédlné pritazlivou vizi
a pribéh. Oba tyto pristupy jsou netplné a pro velkou cast
zakaznikl nepftitazlivé. Teprve kdyz dokazeme sloucit racionalni
know-how a argumenty s emocionalnim pribéhem a vizi, tak
teprve potom to vSechno za¢ne davat opravdovy smysl. Klicové je
naucit se vyuzivat to nejlepsi z obou svéti. Oslovte svym mar-
ketingem srdce a zaroven hlavu, potom mate vyhrano.

Pokud splnite 3 zakladni véci vySe a budete trpélivi, mate
poloZeny zaklady na autorskou platformu, kterd dfiv nebo
pozd€ji dobude svét a pomiize vytvorit zisky vétsi, nez si mozna
nyni dokazete predstavit.
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Jak pomaha autorska platforma tvorit zisky?

Autorska platforma skvéle pritahuje pozornost. Aby pritahla po-
zornost idealnich zakaznikii, stejné jako u magnetu na
zakazniky i u autorské platformy plati, Ze jeji obsah by
mél byt na podobné téma, jako vas ziskovy produkt.
Cely systém musi tvorit jeden vzajemné se doplnujici celek.

Rekli jsme si, Ze pro tispéch na internetu je potieba:
1. Schopnost ziskat pozornost lidi.

2. Schopnost promenit pozornost lidi na penize.

To prvni jiz nyni vime. ReSenim je autorskd platforma, ktera si
prostiednictvim hodnotného obsahu, pribéhti a jasné vize
dovede pozornost lidi ziskat.

Ale pokud chceme tvorit zisky? Musime pozornost, kterou nam
autorskd platforma ziska, proménovat na penize. No a pravé
proto je klicové propagovat magnet na zakazniky skrze autor-
skou platformu.

Pamatujte: Hlavnim cilem autorské platformy je privést
lidi na nasi cestu zakaznika. Ta zacini ¢im? Ano, ziskanim
kontaktu vyménou za magnet na zakazniky. Stazeni magnetu na
zakazniky je startem cesty zakaznika, ktera vede k vasim
ziskiim, a proto je klicové skrz autorskou platformu lidi ke
stazeni privadét.

Ptate se jak? Je to prosté. Napiiklad pokud je vasi autorskou
platformou YouTube, date na konci videa jasnou vyzvu ke stazeni
magnetu a pridate k videu odkaz. Pokud je vasi autorskou plat-
formou blog, date vyzvu ke stazeni na konci kazdého c¢lanku.
Jestlize je vasi autorskou platformou Instagram, na sviij magnet
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odkazete na svém profilu a ¢as od ¢asu date ve Stories vyzvu ke
stazeni magnetu. Nezéalezi na tom, jaky je vas hlavni kanal, na
kterém si svou autorskou platformu budujete. Vzidycky maéte
moznost lidi pravidelné upozornit, Ze si maji stdhnout vas hod-
notny magnet. A stazenim vstoupi na vasi cestu zakaznika, ktera
je krok-za-krokem dovede az k nakupu.

Vytvorit autorskou platformu je prvni pristup, jak privadét lidi
do vaseho online stroje na penize. Jak uz jsme si fekli, vybudovat
komunitu z nuly vam zabere hodné usili a ¢asu (cca 2-5 let), ale
neni tieba zadna vétsi investice, co se tycée financi.

No, a pak existuje druhy pfistup (mdj oblibeny!), ktery je pod-
statné rychlejsi, vyzaduje vSak par financi do zacatku a o néco
vice marketingové zrucnosti. Jakd moznost to je? Jmenuje se
ZLATA BRANA!
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Pristup 2: Vytvor zlatou branu a vyuzij
zdarma placenou reklamu

Kdyz prijde na ziskové online podnikani, setkivdm se denné
s lidmi, kteri za klicovy problém povazuji nizkou navstévnost
svého webu a bezradnost, jak své produkty propagovat efektivné
a zaroven levné.

Rikaji, Ze vytvoreni autorské platformy je béh na dlouhou traf
a placena reklama je zase pro né prili§ draha. O reklamé na
Facebooku nebo na Googlu ¢asto viibec nepfemysli a snazi se za
kazdou cenu vyhnout tomu, aby za navstévnost platili. Jenze co
kdyz toto neni opravdovy problém, ale jen nepochopeni celé
situace? Problém s nizkou navstévnosti totiz lezi tplné nekde
jinde...

I ja jsem se dlouho bal utracet za placenou reklamu, a proto jsem
patral: Jak vyuzit Facebook jako prakticky neomezeny
zdroj navstévnosti a pritom za reklamu ze své kapsy
nezaplatit ani korunu? Jaké by to bylo, kdyby mou
reklamu na Facebooku za mé platil nékdo jiny?

Neni to tak dlouho, co jsem se rozhodl otestovat jeden zvlastni
postup a ziistal jsem zirat s otevirenou pusou, jak skvéle to zafun-
govalo.

Nastavil jsem FB reklamu a oslovil 185.929 lidi. Za necely tyden
jsem rozsiril svoji e-mailovou databazi o 3.347 kontakti a pritom
jsem ve vysledku ze své kapsy nezaplatil ani korunu.

Coze? Opravdu je néco takového mozné? Ano! Tuto strategii jiz
nékolik let pouzivim jako sviij hlavni zdroj navstévnosti. Do
facebookové reklamy jsem dal 2,6 milionu korun, aniz bych to ve
vysledku platil ze své kapsy.
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Svou e-mailovou databazi jsem diky tomu rozsiril o desitky tisic
lidi v extrémné kratkém case. Za 30 dnti jsem byl schopny ziskat
Casto i pres deset tisic novych e-mailovych kontakt.

Pockat, pockat... Znamena to tedy, Ze mi Facebook mou reklamu
v cené desitek tisic korun neuctoval? Objevil jsem klicku, jak na
Facebook vyzrat? Anebo jsem nékde ziskal kupon, ktery mou
reklamni kampan financoval? Samoziejmé, Ze ne. Spravné asi
tusite, Ze Facebook vam zadarmo reklamu neda. Rekla-
ma je to, ¢im se Facebook zivi, a vzdy vam ji bude ac¢tovat.

Dobre. Jak je ale mozné, Ze reklama na Facebooku ve
vysledku byla zdarma, ziskal jsem obrovskou databazi
a jesté jsem k tomu vydélal? Reknu vam to za okamzik, ale
jesté predtim se na to podivejme z jiné strany.

Faktem je, ze vétSina zacatecniki, ktefi zkousi FB reklamu,
nevydéla, protoze sleduji Spatna cisla, a nevédi, na co se ve
skutecnosti zamérit. (Pokud by na FB reklameé vydélali, potom
by se nebranili jejimu opétovnému pouziti.) Nevédi, kolik miiZou
zaplatit za jeden proklik, aby byli v plusu — a jesté dulezitéji —
nevédi, kolik miizou zaplatit za ziskani kontaktu do e-mailové
databaze, aby jim ptinasel dlouhodoby zisk.

Efektivni zpenéZeni navstévnosti a kontaktl v e-mailové databazi
je skute¢nym kli¢em. Cim vétsi hodnotu ma novy kontakt v data-
béazi, tim vice si miiZzete dovolit investovat do reklamy a zaroven
vite, Ze vas to nic nestoji (¢i dokonce vydélavate).
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Pokud podnikate pres internet, vas skuteé¢ny problém
neni v nizké navstévnosti. Vas skutec¢ny problém
spoc¢iva v tom, zda-li dokazete svou navstévnost efek-
tivné zpenézit.

Schvalné, predstavte si situaci, kdy vkladate do reklamy 100 K¢,
a jesté drive, nez vam Facebook strhne vasi stovku z actu, vy
mate jiz na svém uctu 200 K¢ od aplné novych zakazniki, které
jste ziskali diky reklamé.

A co kdybyste udélali néco podobného, akorat byste misto 100 K¢
investovali napr. 10.000 K¢ denné? A dostali ihned 20.000 K¢
zpét? Pak by navzdy zmizel problém s nizkou navstévnosti a po-
malym budovanim e-mailové databaze.

Proto jesté jednou opakuji - a bude to mozna nejdtlezitéjsi véta
z celé knizky:

Opravdovy problém neni v nizké
| navstévnosti, ale v jejim efektivnim
zpenézeni potom, co pf¥ijde na vas web.

V momenté€, kdy umite zpenézit navstévnost vaseho webu, potom
neni problém okamzité vydélat vic, nez kolik jste utratili za pla-
cenou reklamu. Neberte to na lehkou vahu. Ziskat a zpenézit
navstévnost webu je v online podnikani klicem.

Pochopit princip, jak proménit navsStévnost na penize, je
pravdépodobné nejdiilezit€jsi lekce v celém online byznyse. Tam
je totiz rozdil mezi Gspéchem a netuspéchem. ,,Lajky” na Face-
booku, pozitivni odezvy na socialnich sitich, ani pocet fanouska
vam ucty nezaplati. Pokud chcete vydélavat online, musite
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se naucit, jak konstantné proménovat svou navstévnost
v zisky. Cim lépe se to naudite, tim...

« bude vasSe online podnikani Gspésnéjsi,
« budete moci vice investovat do reklamy,
« vasSe znacka zisk4 vétsi dosah,
 a vy na tom dokazete mnohem vice vydélat.
4 7 ’ . V4 i 7’
Dava vam to smysl? Pokud ano, nejspis se ted ptate: ,,Pavle, ale
jak proménim navstévnost na penize? Jak vytvorit obri

e-mailovou databadzi a zaroveri za to neplatit ze své kapsy?”

Nejste prvni, kdo se mé pt4, proto jsem vytvoril unikatni PRI-
PADOVOU STUDII, kde ukazuji cely postup, jak jsem:

» Za 30 dni vybudoval 10.000+ e-mailovou databazi.
« Oslovil stovky tisic lidi a vydélal desitky tisic korun.

» Za FB reklamu jsem z vlastni kapsy nezaplatil ani ko-
runu.

PRIPADOVOU STUDII najdete ve specialnim vysilani na: www.-
placenzaexistenci.cz/10tis/. Stru¢né tento princip popisu i v dalsi
kapitole, protoze jde o extrémné dileZitou strategii, o které je
treba védét a kterou je tfeba hlavné dobte pochopit.
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Jak proménit navStévnost na penize diky zlaté
brané

Vétsina z vas, kteri jste v mém Mentoring klubu, sledujete moje
webinare, nebo jenom ctete tuto knihu, jste mé objevili pravé
pres placenou reklamu. Zaplatil jsem za reklamu, vy jste si mé
vsimli, a pak jste mé zacali sledovat. Dal jsem s vami uz byl
v pfimém kontaktu skrz e-mail a za reklamu jiZ nemusel platit.
A tada z vas si nasledné koupila mé produkty (jako tfeba tuto
knihu), a tak se mi investice do reklamy vratila. No, a to je vlast-
né strategie zlaté brany. Jejim cilem je co nejrychleji vratit in-
vestici do reklamy na vas ucet a dosdhnout bodu zlomu —
okamziku, od kterého je kazdy dalsi nakup zisk.

Zlata brana

 ininl

Vstupni
» e —
stranka 7 3
Vstupni prode;
Nav{geni objednavky
Magnet na L :
2akazniky Ziskov{ prodej
Placenainzerce > 4 — 54

Strategie zlaté brany spociva v tom, ze zakaznik prijde
na vasi vstupni stranku, vy ziskate kontakt diky magne-
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tu na zakazniky, a potom mu miuzete hned nabidnout
vstupni produkt.

Co presné je VSTUPNI PRODUKT? Vstupni produkt je dalsi
logicky krok, pokud si zakaznik stahl produkt zdarma. Mize to
byt napt. kniha, e-book, CD, darek za postovné, webinat, online
trénink, prvni konzultace, ... Cena vstupniho produktu je obvykle
symbolicka, v fadu desitek ¢i stovek korun. Diivody, pro¢ nabid-
nout ihned po stazeni magnetu vas vstupni produkt, jsou dva:

Za prvé vam pomiuze uhradit naklady na reklamu. Pokud
vSechno poskladate dobie, ziskate zpét vic, nez kolik vas stala
reklama.

Za druhé navstévnik vaseho webu se ihned stane
zakaznikem. Pravé tim, Ze proménite potencidlniho zijemce
v zakaznika s pozitivni zkuSenosti, vznika zcela novy — a vyrazné
diveérnéjsi — vztah. Pokud si doty¢ny od vas koupi vstupni pro-
dukt a je s nakupem spokojeny, vyrazné se zvysi Sance, Ze v bu-
doucnu od vas koupi mnohem drazsi produkt, aniz by mél obavy
vam svérit svoje penize.

M1j vstupni produkt je napt. tato kniha. Je takovou ochutnav-
kou toho, jak vdim mohou mé produkty pomoci.

Pokud vam to, co zde pisu, dava smysl, mozna i vy — pokud se
tak rozhodnete — navéazete se mnou spolupraci v Mentoring
klubu PLACEN ZA SVOU EXISTENCI. Miij Mentoring klub je
mym ziskovym produktem. Na tuto knihu pfimo navazuje a je
dalsim logickym krokem pro ty, ktefi svoje online podnikani
mysli vazné. Pokud chcete prevést know-how z této knihy do
praxe co nejrychleji, pak Mentoring klub je nejlepsi volbou.

Kdyz to tedy shrnu, co presné je vstupni produkt? Je to éasto
prvni produkt, ktery si vas zakaznik od vas koupi. Je to produkt,
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diky kterému se seznami s vasim pohledem na svét, s vasim
know-how a s tim, co mu dokazete nabidnout. Je to produkt,
ktery — pokud bude vas zdkaznik spokojeny — ho dovede k in-
vestici do drazsich produktii a sluzeb.

Vstupni produkt nemusi byt zdaleka jen kniha, e-book, nebo jiny
digitalni produkt. MiZe to byt prakticky cokoliv v cené desitek az
stovek korun, pokud dalsi logicky krok je investice do vaseho
ziskového produktu. Pokud na své dékovaci strance ihned po
stazeni magnetu nabidnete vstupni produkt, tak nejen, Ze vam to
splati ¢ast nakladl na inzerci, ale ziskate i spokojené zakazniky,
kteri budou nakupovat opakované.

No, ale to neni vSechno! Aby byla strategie zlaté brdany maxi-
malné efektivni, je dobré doplnit vstupni produkt tzv.
NAVYSENIM OBJEDNAVKY. Zde je, co tim myslim: V mo-
menté, kdy nabizite vstupni produkt, tak zaroven nabidnete vari-
antu, ktera je napf. 3-10x drazsi a je jakousi vylepSenou verzi
vaSeho vstupniho produktu.

Pokud bych naptiklad prodaval tisténou knihu za 89 K¢, jako
NAVYSENI OBJEDNAVKY miizu nabidnout specidlni balicek,
kde k tiSténé knize pridam e-book, audio knihu a specilni
trénink, feknéme napft. za 389 K¢.

Pokud to ud€lam, zhruba 10 % - 50 % zajemci si zakladni objed-
navku navysi, coz dramaticky zvedne primeérnou hodnotu ob-
jednavky. Diky tomu budou vase néaklady na inzerci mnohem
rychleji zaplacené a mozné se dostanete ihned do zisku.

Ale ani tady jesté neni tfeba koncit. V navySeni hodnoty
primérné objednavky lezi celé kouzlo zlaté brdany. Proto po
samotné objednavce vstupniho produktu mizete nabidnout také
sviij ziskovy produkt, ktery uz je o dost drazsi.
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Kdyz vam to popisu opét na ptikladu, feknéme, zZe po objednavce
knizky bych vam na deékovaci strance nabidl jesté jednu véc —
a to mozZnost zucastnit se nékterého mého online tréninku —
naptiklad za 3.990 K¢. Samoziejmé, Ze ne kazdy, kdo objedna
knihu, tuto moznost vyuzije. Ale i pokud ji vyuZzije napt. 5 % lidi,

s,

vyrazné to opét zvysi primérnou hodnotu objednévky.

Diky zlaté brané snadno docilite, Ze ackoliv zakladni
cena vstupniho produktu je napi. 89 K¢, tak primérna
hodnota jedné objednavky je napr. 250 Ké.

Vidite tu prilezitost, kterou vam to dava? Na ziskani jedné objed-
navky vaseho vstupniho produktu miizete vynalozit 250 K¢
a stale budete na bodu zlomu (tzn. nebudete sice zatim v zisku,
ale ani v minusu). Pokud na ziskani objednavky vynalozite napft.
jen 100 K¢, pak budete na kazdé objednavce 150 K¢ v zisku,
dokonce i presto, ze zakladni verze vaseho vstupniho produktu
stoji pouze 89 K¢.

Dava vam to smysl? Vim, Ze je to hodné cisel, doporucuji se proto
zastavit a predist si tuto kapitolu jesté jednou. Je to vazné
dtlezité a sami uvidite, Ze po opakovaném precteni objevite nové
souvislosti a AHA momenty.

I pokud skrz zlatou brdanu dosdhnete pouze bodu zlomu (tzn.
nebudete zatim v plusu, ale ani v minusu), stale jste ziskali nové
zakazniky, ktefi od vas nejspis koupi dalsi véci v budoucnu a to
uz vam vytvori Cisty zisk. Proto cilem zlaté brany je dosah-
nout alesponn bodu zlomu. Jestlize ho dosahnete, je to
stejné, jako byste méli reklamu na Facebooku zcela
zdarma. Privadite na své stranky navstévnost, sbirate kontakty,
ziskavate nové zakazniky, a to vSechno aniz by vas to cokoliv sta-
lo. VSe, co jsem vySe popsal — nabidka vstupniho produktu,

navyseni objedndvky a nabidka ziskového produktu — se
zpravidla odehraje do par minut od chvile, kdy ¢lovék na rekla-
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mu klikl. Investici do reklamy tim padem mate zpatky
drive, nez vam Facebook strhne z karty za reklamu
penize.

B s o o

Uéty pro reklamu Diouhodoby w

Uéet Lislo GEtu Stav Vydoje

Pave Riha 28507803 o Activry ZDARMA zoarissatke

Jestlize si postavite funkéni ZLATOU BRANU, odpada
vam jednou providy problém s nizkou navstévnosti.
Diky zlaté brané totiz neplatite reklamu vy, ale zaplati ji
za vas zakaznik.

A zatimco prirozenym budovanim komunity skrz autorskou plat-
formu byste napf. 10.000 e-mailovou databazi budovali roky,
diky zlaté brané ji muzete ziskat bez problému za par tydni,
maximalné meésici.

j “V podnikani vité&zi ten, kdo dokaze
| dlouhodobé proménovat investice do reklamy
v zisk” - Frank Kern

Pochopeni této véty, kterou fekl Frank Kern, mdj ucitel a jeden
z nejlepsich marketéri svéta, zménila mé podnikani vic nez
cokoliv jiného. Funguje to ve vSech druzich podnikani. Ten, kdo
dokaze promeénit investice do reklamy v zisk efektivnéji nez jeho
konkurence, ten si mtze dovolit vétSi propagaci a rychlejsi rist
svého byznysu. Nejen na internetu, ale i v televizi, radiich, c¢a-
sopisech, billboardech, atd...
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Diky tomu pak miiZete opét ziskat vice zdkazniki, vice investovat
do reklamy, ale také do vyvoje novych produkti a sluzeb, do
nastroju pro skute¢né efektivni podnikani, do vzdélani, do tymu
a Spickovych odborniki. A do stovky dal$ich véci, které urychluji
rist.

Naucit se proménovat investici do reklamy v zisk je
rozdil mezi uspéSnym a neaspésnym podnikanim.
V momenté, kdy dokazete postavit efektivni zlatou
branu, muzete rust rychleji nez konkurence. Ziskavate
denné stovky novych kontaktit a zakaznikid, aniz by vas
to stalo penize z vasi kapsy. No, a jakykoli dalsi nakup
od ziskanych zakaznika uz je Cisty zisk.

Mozna, ze se ptate: ,,Co dal s temi lidmi, kteri si nekoupili vstup-
ni produkt, ktei'i nenavysili objednavku, ale hlavné, kteit si ne-
koupili vas ziskovy produkt?”

Vas cil je premostit jejich nedtivéru, proménit je v zdkazniky a v

pribéhu ¢asu pokracovat dal§imi prodejnimi kampanémi v ram-
ci KOLA ZISKU, o kterém si fekneme vice pravée ted.
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Krok 5: Rozto¢ kolo zisku naplno

O
£ 2

Emailova databaze
= Zlatq dal

Kdyz se zeptam na svych seminéatich, kdo si koupil miij seminar
hned, jak mé poznal, zpravidla to neni nikdo. KdyZ se zeptam,
kdo mé zna vic nez 5 mésici, je to tak tietina lidi. Druh4 tretina
meé zné vice nez dva roky. No, a posledni ¢ast mé zna uz vice nez
5 let.

Maji se mnou za ty roky jiz osobni zkusSenosti, védi, Ze mam né-
jaky standard, zZe je dokazu dovést ke skute¢nym vysledktim, coz
novy ¢lovék, ktery mé vidi poprvé v zivoté pravdépodobné nevi
(nema na prvnim rande na zadost o ruku ani pomysleni).

Dlouhodoby zakaznik je tim nejlepSim, co v podnikani mate. S
kazdym dalsim nakupem se zvySuje pravdépodobnost, ze pristé
koupi znovu. Pro zvySeni vasich ziskii je nesmirné dutlezité davat
vérnym fanousktim a zdkazniktim stale nové, atraktivni nabidky.
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Kdyz uz mate zakaznika ve své e-mailové databazi, je tfeba s nim
dlouhodobé mluvit. Pfipravovat stale nové nabidky a pravé o tom
je KOLO ZISKU. Zatimco autorska platforma a zlata
brana privadéji novou navstévnost do vasi e-mailové
databaze, tak KOLO ZISKU (a dlouhodoba komunikace
se zakaznikem v prubéhu casu) vydélava opravdové
penize.

Je naivni si myslet, Ze sta¢i dat nabidku na web a lidé budou
nakupovat. Pokud maji nakupovat, museji vas nejdiiv poznat.
A ¢im déle vis budou znét, tim vétsi duvéru ve vas budou mit.

Klicové je v podnikani vydélavat penize tim, Ze komunikujete
s fanousky a zakazniky dlouhodobé. Komunikujete s nimi stéle
znovu a oslovujete je s riiznymi nabidkami, oslovujete je s celym
portfoliem produktt nebo i s jednim produktem az do té doby,
dokud nekoupi. M4 to neuveéritelnou silu a pritom to spousta
firem podcenuje!

Dam vam jeden priklad z praxe. V roce 2016 v kvétnu jsem
spustil FB reklamu, ve které jsem propagoval svoji novou zlatou
branu. Jeden kontakt do mé e-mailové databaze mé stél cca 17
K¢, a na kazdém z téchto kontaktd jsem do mésice vydélal zpét
cca 24 K¢.

Celkové jsem takto ziskal 7.135 e-mailovych adres (za jeden
meésic!) a nivratnost moji investice do reklamy byla 142 %. To
rozhodné nebylo Spatné, vydé€lal jsem na placené propagaci
okamzité asi 52 tisic K¢. Zlata brana fungovala!

Jesté mnohem zajimavéjsi vsak bylo, kdyZz jsem se podival na
tato ¢isla po 1 roce. Se zdkazniky, které jsem skrz tuto propagaci
ziskal, jsem cely rok komunikoval a daval jim postupné dalsi
nabidky na kole zisku. Kdyz jsem potom spoéital, kolik mi
v primeéru vydélal kazdy kontakt po jednom roce, tak mi spadla
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brada (a tehdy jsem opravdu pochopil silu dlouhodobé komu-
nikace!). Kouknéte na ta ¢isla sami. V&im, Ze i vam pomiiZou
pochopit, jak obrovsky diilezité KOLO ZISKU v podnikani je:

« Za kvéten 2016 jsem diky zlaté brané ziskal 7.135 kontakt.
« Jeden ziskany kontakt mé stal 17 K¢.

« Za prvni mésic mi v priméru jeden kontakt vydélal 24 K¢ (byl
jsem tedy v plusu 7 K¢ na kontakt).

« Kdyz jsem to spoéital po roce, bylo to neuvéritelnych cca 200
K¢ z jediného kontaktu!

Ano, Ctete dobre. Za investovanych 17 K¢ jsem ziskal zpét
200 K¢. Roé¢ni navratnost investice byla neuvéritelnych
1170 %! M1ij celkovy zisk na této jedné 3o0denni propagaci byl po
jednom roce hodné pres 1.000.000 K¢.

To vSe diky kolu zisku — tedy pribéznému (Casto automatizo-
vanému) prodeji jiz ziskanym kontakttim.

Zajima véas, jak vypadi funkéni kolo zisku? Jednou za cas
usporadate tzv. ziskové kampané, které tvori zisky a tvori je
prakticky donekonec¢na. Ziskovych kampani miize byt cela rada
druhti, ja mam nejradéji tyto tri:

- Webinar zdarma, kde na konci prodate sviij produkt. (Mi-
mochodem moje oblibena kampan! Svym nejuspésnéjsim
loniskym webindrem jsem vydeélal pies milion K¢ za jeden
vecer...)

- Online trénink zdarma, potom casové omezeny prodej
(Mozna, ze to znate - 3 videa zdarma, potom ¢turté prodejni -
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tyto online kurzy zdarma mi v minulosti rovnéz vydelaly mi-
liony...)

- Bleskova akce / tajna sleva / piedprodej, tedy rychla 24-
96 hodinova prodejni kampan, kde date své databazi neverej-
nou, neobvykle ldkavou a ¢asové omezenou nabidku. (Tohle je
skvely zdroj ,okamzitych penéz” v pripadé, Ze potiebujete
rychle néco vydélat...)

Tohle jsou 3 zakladni ziskové kampané, které vyuzivam a ze
kterych plyne 9o % mych veskerych ziski.

Co kdyz ale mate zatim jenom jeden ziskovy produkt?
Miizete i pak prodavat stejnému c¢lovéku stale znovu?
Jasné, Ze jo! Prodavejte pokazdé skrz jinou kampan ¢i z trosicku
,Jiného uhlu”.

Automatizace

Ohly % Ziskous

prodeje kampané

Emailova databaze
= Zlatq dal

=

\\/; [

| ? y_/
Této strategii ¥ikAm UHLY PRODEJE a je zaloZena na tom, Ze
vzdy existuje tisic riznych zpisobi, jak 1ze prodat jeden produkt.

Kazdy zakaznik vam zareaguje na jiny zptisob. Oslovi ho jina
forma propagace nebo téma komunikace.
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Nékdo radéji koupi, pokud mu sviij produkt nabidnete na we-
binari o tom ,Jak s podnikanim zacit”, jiného oslovi spis prodej-
ni text o tom ,Jak rozjeté podnikani posunout na iiplné novou
tiroven”. Chapete? Na rtizné skupiny zakaznikd je tieba jit ,z
riuznych uhli” a svij prodej neustale opakovat, jen pokazdé
trosku jinak.

Stejny produkt mohu prodavat v ¢asove omezené akci klidné 3x
do mésice a zaroven pokazdé trochu rozdilné. Pokazdé to miizete
vzit za jiny konec, date prodeji jiny pribéh a svou argumentaci
postavite na jiném problému.

Dam vam piiklad: Ted ¢tete mou knihu a ja vam zde feknu, ze
muzete jit na adresu www.placenzaexistenci.cz/trial a vstoupit
do mého Mentoring klubu. (Jestlize v ném jesté nejste, urcité to
udé€lejte. Je to dalsi logicky krok.)

Znamenai to ale, Ze uz nikdy znovu sviij klub nenabidnu, protoze
jsem o ném uz jednou mluvil? Neznamena! Popravde, vétSina
mych prodejnich kampani privadi zdkazniky do mého Mentoring
klubu, protoze vim, Ze skrze néj jim mtzu vdzné€ pomoci. Jen to
beru pokazdé za jiny konec. Jednou je to kniha JAK SE DOSTAT
Z NULY NA MILION. Jindy je to webinat JAK VYTVORIT
10.000 E-MAILOVOU DATABAZI. A pristé to bude online
trénink PLACEN ZA SVOU EXISTENCI, nebo tfeba jenom
struény e-mail se specilni bleskovou akei.

Moznosti je zkratka spousta! Nemusite kazdy mésic tvorit
novy produkt, jestliZe se nauéite byt v prodeji kreativni.
Prestante vymyslet, co nového budete prodavat, protoze mate
pocit, ze stary produkt uz v§ichni maji. Vytvaret nové produkty je
naroc¢né, a pokud uz dobry produkt mate, neméli byste tim travit
zbyte¢né moc ¢asu. Vytvorte si sviij ziskovy produkt (a postupné
zebrik produktil, viz nasledujici kapitola), vybudujte kolem néj
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kolo zisku, ptivadéjte navstévnost a prodavejte jiz vytvorené pro-
dukty zas a znovu.

Neméiite to, co prodavate, ale mérnte pouze zpusob,
jakym to prodavate. Pouzivejte rizné tthly prodeje a pojme-
novavejte v nich riizné problémy, rtizna prirovnani a rozdilné
pribéhy s rozdilnymi pointami.

Pamatujte, ze kazdy vas zakaznik je jedinec¢ny, kazdého zaujme
néco jiného a v jinou dobu. Je naprosto bézné, Ze vas jeden
¢lovék uvidi prodavat 10x ten stejny produkt, aniz by si
od vas koupil, pak se mu ho pokusite prodat pojedenac-
té a on si ho koupi s nadsenim. Pro¢? ProtozZe ho oslovil ten
konkrétni zptisob, kterym tentokrat prodavate. Protoze byl pro
néj presvédcivéjsi/vhodnéjsi nez zplisoby predeslé. Protoze
k tomu m4 nyni lepsi ¢asové a finanéni podminky. Anebo ten
problém ted proziva intenzivnéji nez kdy drive, a tak se mu zvysil
zdjem o vami nabizené feseni.

Faktem je, ze vétsina lidi nenakupuje v pribéhu nékolika hodin,
dnt, tydni od chvile, co vas objevili, ale az v pribéhu nékolika
meésict ¢i let. Bud'te proto trpélivi a zlistavejte se svymi fanousky
v dlouhodobém kontaktu.

Pokud se svymi potencialnimi zakazniky v dlouhodobém kontak-
tu nejste a neprodavate stale znovu z rozdilnych uhlii prodeje,
tyto nakupy (které bézné tvori 50-90 % ziskii!) vam unikaji mezi
prsty.

Poselstvi je jasné: Budujte si e-mailovou databazi, vytvorte a au-
tomatizujte kolo zisku. Ano, nejlepsi na kole zisku je, zZe se
da kompletné automatizovat. To znamena, Ze po meésici, co
je vas zakaznik v databazi, se odehraje prvni ziskova kampan, za
par tydnii se odehraje dalsi, za par tydnt dalsi, za par tydni
dalsi. A to vSe bez vasi primé ucasti.

146

DAREK: Sledujte dopliiujici online trénink na
www.placenzaexistenci.cz/trenink/


https://placenzaexistenci.cz/trenink/

Emailova databaze

= Zlat{ dal

Jediné, o co se starate, je privadéni navstévnosti skrze autorskou
platformu a zlatou branu na vasi cestu zakaznika, do vaseho on-
line stroje na penize. Lidé prejdou most divéry a nasledné
prochazi v kole ziskii jednotlivymi ziskovymi kampanémi a vas
primérny zisk z jednoho kontaktu velmi rychle stoupa. V tom
spociva trik, jak zaplatit v reklamé za kontakt 17 K¢ a v priibéhu
jednoho roku na ném vyde€lat dvé stovky.

Na zacatku, kdyz vejdou lidé do mé zlaté brany, jsem zpravidla
v minusu, protozZe jsem zaplatil napt. 17 K¢ za to, Ze jsem ziskal
kontakt. Po par minutach, kdy projde vstupnim prodejem,
navysenim prodeje a ziskovym prodejem jsem uz ovsem v plusu,
napft. 5 K¢ na kontakt.

Pak zakaznik prejde pres most dilvéry, coz Casto trva tfeba 3
tydny. Po 3 tydnech mu ziskovy produkt nabidnu znovu a uz
jsem v plusu napf. 15 K¢ na kontakt.

Nésledné zakaznik nasedne na kolo zisku, kde v pribéhu casu

prochazi jednotlivymi ziskovymi kampanémi. Za rok jsem pak
zpravidla v plusu 200 K¢ na 1 ziskany kontakt.
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Vidite ten rozdil? Po 3 tydnech 15 K¢ a 200 K¢ po 1 roce. Proto
fikam: ,,90 % ziskit vznika pravé v KOLE ZISKU. Ve
vétsiné byznysit piritom KOLO ZISKU zcela chybi. To je
obrovsky paradox!”

Pravé to je hlavni divod, pro¢ mozna i vas byznys nevydélava
tak, jak by mohl. Ve chvili, kdy totiz vite, Ze jeden e-mail, ktery
ziskate, vam vydéla do roka 200 K¢, dovolite si investovat do in-
zerce, oslovite svou cilovou skupinu a ziskate prakticky
neomezeny zdroj navstévnosti, ktery je omezen jen velikosti trhu.
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Plamen diivéry

Kdyz vedete lidi skrz prodejni kampané na kole zisku, klicové je
prokladat ziskové kampané hodnotnym obsahem zdarma, ktery
skrz svoji autorskou platformu vytvorite.

Kdyz napiSete hodnotny ¢lanek, nezapomeiite o tom dat své
databazi védét. Kdyz natocite hodnotné video, zase ji dejte védeét.
Predavanim hodnotného obsahu pecujte o svych 1000+ skalnich
fanouski a neustéle udrzujte PLAMEN DUVERY.

Teplomér duvéry

[O0O0 skalnich
fanougka!

Plamen davéry

Autorgka platforma

Spoletna vize  Komunita

Nejefektivnéjsi ze vSeho je naucit se prolinat hodnotny obsah
s prodejem. Prikladem je prodejni webinaf, ktery mé zpravidla
hodnotny obsah, zaroven v§ak prodava vas produkt.

Prolnutim vysoce hodnotného obsahu s prodejem si
vytvorite komunitu, ktera je na prodej zvykla, nevadi ji
a je od vas ochotna casto a opakované nakupovat.
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Y4

V moment€, kdy podobnou komunitu méate a velka ¢ast z jejich
¢lentt ma uz vas hlavni ziskovy produkt, pak prichazi ¢as portfo-
lio vasich produkti vhodné rozsirit. Pravé na to se podivame
v dalsi kapitole.

150

DAREK: Sledujte dopliiujici online trénink na
www.placenzaexistenci.cz/trenink/


https://placenzaexistenci.cz/trenink/

Krok 6: Vytvor zZebrik produktu
(a vydélej pres internet milion a vic)

Rada podnikatelt se spoléh4 na jediny produkt, ¢imZ sami sebe
zbyteéné limituji. Samoziejmé, Ze je tfeba zacit jednim produk-
tem. Ale co se zakazniky, kteii produkt koupi? Necekanych ziskii
dosahnete, kdyz svym spokojenym zakaznikiim nabidnete dalsi
logicky krok formou pokrocilejsiho produktu.

Jedno téma ma celou fadu riznych projevt a forem. To, ¢eho se
podnikatelé ¢asto boji, je, ze jakmile néco jednou reknou, uz to
nikdy nemtizou fict znovu. Jenze faktem je, ze lidski pozornost
doslova vyzaduje opakovani.

Abychom se néco naudili, potiebujeme véci slySet znovu z vice
stran a rznych Ghli. Ne nadarmo se iika, ze: ,,Opakovani je
matka moudrosti.”

A proto plati, Ze v momenté, kdy na jedno téma napisete napf.
knihu, neznamena to, Ze toto téma uz jste vycerpali. Praveé
naopak! Otevird se vam vzrusujici moznost toto téma rozvést do
dalSich produktii a sluzeb, které se vzajemné lisi svoji podrob-
nosti, formou, ale také cenou.

Napriklad kdyz piSu tuto knihu, mluvime tu spolu o tom, jak
proménit vasen v online byznys. To vSak ale neznamena, ze dalsi
své produkty uz nemohu na toto téma vytvorit. Naopak mam
Siroké portfolio produktt a sluzeb, které poméahaji proménovat
vasen v online byznys.

MozZnosti a forem, jak uchopit jedno téma, je nevycCerpatelné

mnozstvi, a pokud misto jediného produktu postupné vytvorite
celé portfolio cenové odstupnovanych produkti, povede to
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k tomu, Ze vas$i spokojeni zakaznici nenakoupi pouze jednou, ale
postupné si projdou cely Zebrik produktii.

Obsah vsech produkti samoziejmé nemiize byt zcela stejny. Mo-
hou se ligit nap¥. hloubkou. Cim je produkt drazsi, tim vice jde do

VYV

hloubky, a tim vys$si ma pro zakaznika hodnotu.
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Jak vypada efektivni Zebrik produktii?

A —

2ebfik produkti

Produkt zdarma

‘ Vstupni produkt
SR Zigkov{/ stabilizaéni produkt
s -

Prémiov{ produkt
VIP sluzba

1) PRODUKT ZDARMA, nebo také Magnet na zdakazniky.
Slouzi k tomu, aby prilakal pozornost k vasemu podnikani
a vyménou za n€j jste ziskali na potencialniho zakaznika kon-
takt. Je vysoce konkrétni. Cili na lidi, ktefi se s vami dosud
nesetkali. A je vlastné ochutnavkou zdarma, ktera da poten-
cialnim zakaznikim prvni hodnotu.

2) VSTUPNI PRODUKT. To je dalsi logicky krok, pokud si
zakaznik stahl produkt zdarma. MiZe to byt napi. kniha,
e-book, CD, darek za postovné, webinafr, prvni konzultace, ...
Af uz je to cokoliv, tak hlavnim smyslem vstupniho produktu
je, Zze vam v ocCich zadkaznika doda duvéru a kredibilitu - je
jakousi vizitkou a vstupni branou do vaseho svéta, navic vam
zajistuje navratnost investice do placené reklamy.
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3) ZISKOVY PRODUKT. Ziskovy produkt je takovy produkt,
ktery generuje vasemu podnikani maximalni zisk. Je to hlavni
produkt, na ktery se sousttedite a prodavate ho na kole zisku
z mnoha riznych thli prodeje. Produkt by mél v idealni for-
mé spliiovat 4 podminky, o kterych jsem psal jiz drive:

 Nizké naklady na vytvoreni produktu.
« Nizké (¢asové) naklady na doruceni produktu.
* Nizké ndklady na kopii produktu.

« Vyssi cenu, aby i pri par prodejich mésicné piinesl do
vaseho podnikani dostatecny zisk.

4) STABILIZACNI PRODUKT. Stabilizaéni produkt je
specialni druh ziskového produktu, ktery kromé 4 podminek
pro ziskovy produkt spliiuje i 5., velmi diilezitou podminku:

 Jde o produkt opakované spotieby a zdkaznik si miize
prihlasit jeho pravidelny odbeér / piedplatné.

Stabilizacni produkt si muzete predstavit jako piedplatné
novin, permanentku do fitcentra, nebo vasi platbu mobilni-
mu operatorovi.

Pokud vytvorite sviij stabilizacni produkt, bude to mit zdsad-
ni vliv na vase cashflow (tok penéz). Stabilizujete prijem na
meésiéni bazi a vase podnikani pobézi, i pokud zadné nové
¢lenstvi neprodate dlouhé mésice.

Tim nejvétsim prinosem stabilizacniho produktu je obrovska
setrvacnost pro vas byznys. Nemusite kazdy mésic premyslet,
co udélat nového, abyste si vydélali. Staéi prodat jednou
a nasledné zakaznik nakupuje kazdy mésic, az dokud své
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predplatné nezrusi. Nemusite proto prodat kazdy meésic tolik,
jako kdyz je platba jednorazova.

Kdyz si dame ptiklad, pokud sezenete 15 lidi, ktefi vam
zaplati mésiéné 2.000 K¢, tak mate stabilni pfijem 30.000
K¢. Predstavte si chvili, jaky by byl pocit takovy stabilizacni
produkt mit... :)

Zarazenim stabilizaéniho produktu do vaseho port-
folia ziska vaSe podnikani pravidelny a stabilni p¥i-
jem. Diky tomu dokaZete 1épe planovat své finance, rozsiro-
vat a zaplatit tym, dlouhodobou propagaci, celou fadu dalsich
véci. Mnohem lépe totiz vite, kolik vase podnikani pristi
meésic vydéla.

A jak muze vypadat stabilizac¢ni produkt? Nabizi se cela skala
moznosti od pravidelného odbéru fyzického zbozi, pres ko-
munity/kluby/¢lenské sekce hrazené na mésic¢ni bazi. Az po
pravidelné osobni konzultace ¢i skupinova sezeni.

Diky stabilizacnimu produktu nejste tak zavisli na tom, ze
musite kazdy meésic X-krat prodat sviij ziskoviy produkt,
abyste se uzivili. Stabilizaéni produkt vam zajisti, Ze vaSe
podnikani bude fungovat, i pokud si zlomite nohu a budete
mésic lezet, nebo pokud v zimé vyrazite na 3 mésice na Bora
Bora (odkud nyni pisu tyto radky).

Mimochodem, tohle je opravdu skvély priklad: Zatimco jsem
3 mésice cestoval po s5hvézdickovych rezortech na druhé
strané svéta (a pracoval cca 1 hodinu denn€), moje podnikani
za tyto 3 mésice vytvorilo ptijem 1.289.609 K¢é! Tohle vam
dokaze zajistit jen stabilizacni produkt. Udrzuje vam vas pri-
jem, i kdyz zrovna nepracujete.

Vratme se nyni zpét k Zebriku produktii...
155

DAREK: Sledujte dopliiujici online trénink na
www.placenzaexistenci.cz/trenink/


https://placenzaexistenci.cz/trenink/

5) PREMIOVY PRODUKT. Spousta podnikateld na tento
produkt zapomina. A je to velka skoda.

Prémiovy produkt je rozSifena a hodnotnéj$i varianta
ziskového produktu. Napt. online trénink miiZzete doplnit
o presné vzory, VIP podporu, atd. A nemusi to byt jen online
trénink, abyste nabidli VIP podporu, rozsifenou zaruku nebo
bonusy navic. Prémiovy produkt spoéiva v tom, Ze se vzdy na-
jdou lidé, kteri chtéji to nejlepsi a jsou ochotni si za to pfi-
platit.

KdyzZ se podivate ve mésté na ulici, uvidite tam spoustu vozl
znacky Mercedes-Benz, BMW, Audi, Skody Superb nebo
riznych sportovnich vozi. Pro¢ si lidé tato auta kupuji, kdyz
by si mohli koupit nejlevnéjsi variantu, tieba Skodu Fabii?

Protoze chtéji néco navic, chtéji to nejlepsi. Chtéji mit to, co
jim nejen 1épe poslouzi, ale posune o tfidu vy§ — a jsou
pripraveni za to dobre zaplatit!

Pravé z tohoto dtvodu byste vidy méli mit také prémiovy
produkt. MuZete ho bud nabidnout jako navysent objednavky
— tzn. lidem, ktefi si koupi vas ziskovy produkt, nabidnete,
aby si trochu priplatili, a ziskaji prémiovou variantu — anebo
ho miiZete propagovat samostatnou nabidkou.

6) V.I.P. SLUZBA. Vsimnéte si, ze na celém Zebiiku produktt
je slovo sluzba az na poslednim misté a je spojeno se slovem
V.L.P.

Sluzba totiz znameni, Ze nékomu osobné poméaham, anebo
dokonce néco délam za néj. Sluzba dava tu nejvétsi hodnotu
viibec, stoji vas vas osobni ¢as a méla by byt podle toho
uctovana.
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Prti tvorbé Zebiiku produktii je dobré se zamyslet nad 3 stupni
pomoci:

« STUPEN 1: UKAZU VAM, JAK TO UDELAT
Tento stupen hodnoty zastupuji zpravidla vzdélavaci
produkty.

« STUPEN 2: POMUZU VAM TO UDELAT
Tento stupen hodnoty zastupuji zpravidla konkrétni
nastroje ¢i software.

« STUPEN 3: UDELAME TO SPOLECNE/ UDELAM
TO ZA VAS
Toto je nejvyssi hodnota, kterou ovsem miuzete dat jen
omezenému poc¢tu lidi (vyZaduje vas osobni cas
a energii). Tato Grovenn — droven osobni sluzby — vas
bude stat vas nejcenn€jsi zdroj, kterym je cas. S timto
stupném pomoci je proto tfeba zachéazet velmi opatrné.

Pravé proto, zZe vase sluzba spada jednoznacné do 3. stupné
pomoci, méla by byt vzdy jen V.I.P. a méla by byt tim nej-
draz$im, co nabizite na svém Zebriku produktii.

Jde o vasi osobni pritomnost, pozornost i ¢as, kterého mate
jen 24 hodin denné. Pokud nabidnete svou osobni sluzbu
prili§ lacino, stanete se otrokem svych klientli. Nebudete
védét, kam driv skocit. Budete makat od nevidim do nevidim,
nebudete mit ¢as na rozvoj svého podnikani ani na sviij mar-
keting. Piijem vaseho podnikini bude stagnovat.

Je treba si uvédomit, Ze vasSe sluzba neni pro
kazdého. Sluzbu byste méli poskytovat v omezeném
mnozstvi jen peclivé vybranym klientiim, o kterych
jiz predem vite, Ze jim dokazete velmi efektivné po-
moci.
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Tak naptiklad ja nabizim na svém webu své osobni sluzby
jeden-na-jednoho za stovky tisic korun a velmi si vybiram,
s kym budu spolupracovat. Miize to znit hodné draze, ale fak-
tem je, Ze levnéji se mi mij cas prodavat nevyplati. Existuji
lidé, kterym moje know-how miiZe velmi rychle zvysit zisky
o nékolik miliond ro¢né. Na takové lidi své osobni sluzby
cilim, protoZe jen tam se spoluprace oboustranné vyplaci.

Vim, co si ted rikate: Nejspi$ si nedovedete predstavit, ze
byste své sluzby prodévali napi. za 50 tisic KE¢. Mozné jsem
vas dokonce poboufil cenou svych osobnich sluzeb. Dovolte
mi ovSem, abych trochu zménil vas pohled na to, co je a co
neni hodné penéz. Az zitra ptjdete po ulici, rozhlédnéte se
kolem sebe. VSimnéte si, kolik ve méstech jezdi aut, kolik je
tam postavenych domi. A zeptejte se sami sebe: kolik stalo
koupit byt jen jeden dim? Kolik stalo toho pana pies
ulici koupit si to nablyskané BMW? Pravdou je, Ze
lidé jsou naprosto béZzné pripraveni kupovat si véci
i za mnohem vys$s$i ceny nez je par desitek tisic ko-
run. Staci, kdyZ jsou presvédceni, Ze je to bud rozumna in-
vestice, ktera jim pomuzZe posunout se blize k jejich sntm,
anebo jim ud€la prosté radost.

Proc si ¢lovék kupuje BMW ¢i dokonce Ferrari? Zpravidla si
to miiZze dovolit, chce si udélat radost a chce se ukazat pred
ostatnimi. To je vSechno, vic v tom neni. Utrati si klidné mi-
liony korun za véc, ktera je v podstaté zbytecna a k zZivotu ji
nepottebuje. Vsadim se, Ze vase sluzby miizou byt spousté
lidi mnohem uzite¢néjsi nez Ferrari, souhlas? Takze pro¢ by
vam clovék, kterému skutecné dokazete pomoci, nemohl
zaplatit desitky ¢i dokonce stovky tisic korun?
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Neda vam to kazdy, to je jasné. (V.I.P. sluzby uz z podstaty
véci nejsou pro kazdého!) Ale kdyz najdete spravného
zdkaznika a nabidnete mu spravnou sluzbu, nebude mit
problém vas nalezité ohodnotit.
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Jak diky Zebriku produkti a kolu zisku
vydélat 1.000.000 K¢ v pristim roce

Pojd'me trosku pocitat a ukazme si, jak lze se spravnym zebrikem
produkti vyd€lavat ro¢né 1.000.000 K¢ a vic.

Tak za prvé, mame produkt zdarma, ktery je klicovym krokem
pro budovani nasi e-mailové databaze. Skrz autorskou platfor-
mu (a mozna i zlatou branu), privadite k vasemu produktu
zdarma navstévnost.

Zaroven tu mame nas ziskovy produkt, ktery budeme prodavat
napr. za 6.990 K¢ (skute¢nou cenu necham na vas). Pokud by-
chom chtéli svym ziskovym produktem vydélavat 250.000 K¢
ro¢né a stal by 6.990 K¢, pak musime prodat nés ziskovy produkt
3x za meésic.

Typ produktu Cena Pocet prodeji Prodej ro¢né

Ziskovy produkt 6990 CZK 3x za mésic 250 000 CZK

Prodat néco 3x za mésic? To neni tak tézké, rozhodnete-li se
z toho udélat svou hlavni prioritu! Kdybyste kazdy den
nedélali nic jiného, nez pracovali na tom, abyste prodali
svij ziskovy produkt, dokazZete prodat 1 kus za deset
dni? Jsem si jist, Ze ano. A uz tento prodej vam zajisti, Ze vase
podnikani za¢ne rychle generovat prvni penize. Ne, neni to moc,
ale vystaci to na preziti. A miZeme zacit hledat, co vytvorit dal.

Jako dalsi krok doporucuji vytvorit prémiovy produkt. Ptate se
proc¢? Protoze je to z pohledu zakaznika dalsi logicky krok pii
nakupu ziskového produktu. A protozZe je to jednoduché! Staci
udélat ,jen” V.I.P. variantu vaseho ziskového produktu napt. za
19.990 K¢ a zadkaznikim pak dat na vybér. MiiZze vadm to pripadat
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hodné, ale pripominam: vzdycky existuji lidé, kteii chtéji néco
vic. Prémiovy produkt nemusite prodat vSéem, mizZete ho prodat
jen tém, ktefi maji zdjem o ziskovy produkt a radi si priplati za to
nejlepsi.

Financ¢ni cil zde muze byt vydélat navic dalsich 240.000 K¢
ro¢né tak, abychom vydélavali celkem 490.000 K¢ rocné.

Typ produktu Cena Pocet prodeji Prodej ro¢né

Ziskovy produkt 6 990 CZK 3x za mésic 250 000 CZK

Prémiovy produkt 19990 CZK 1x mési¢né 240 000 CZK
490 000 K¢ / rok

Abychom dosahli 490.000 K¢ roc¢né, staci pridat 12
prodeji prémiového produktu roc¢né, coz je 1 prodej
meésiéné. To neni zas tolik, ze?

Ziskovy i prémiovy produkt proddvame za pomeérné vysokou
cenu proto, aby nam stacilo prodat jen par kust, a piresto jsme se
uzivili. Na zacatku zpravidla nemate obii komunitu, abyste pro-
dali ¢ehokoliv stovky ¢i tisice kusii. A proto je dobré zacit né¢im
drazs§im, ¢eho staci pro uspésny rozjezd podnikani prodat nizké
jednotky.

Dobfe, nyni mame 490.000 K¢ ro¢né. Reknéme, 7e na samém
zacatku ziskavate navstévnost skrz autorskou platformu a poté
se pro rychlejsi riist rozhodnete zapojit i zlatou branu (a place-
nou reklamu). Budete zde potiebovat vstupni produkt, ktery vam
investici do reklamy vrati. A nejen, ze vam vrati investici do
reklamy. Vstupni produkt se vam hodi, dokonce i pokud place-
nou reklamu nepouzivate. Jak uz jsme si fekli, je takovou ochut-
navkou, ktera promeénuje fanousky ve skutecné zakazniky, kteii
(kdyz jsou spokojent) nakupuji opakovane.
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Reknéme, Ze jako vstupni produkt nabidnete elektronickou kni-
hu za 350 K¢. Kolik bychom takovych vstupnich produktii potie-
bovali prodat, abychom nas$ vysledek dorovnali, feknéme, na
600.000 K¢/rok?

K tomu, abychom toho dosahli, potfebujeme nés vstupni pro-
dukt v cené 350 K¢ prodat 314x ro¢né.

Jestlize to bude kniha, znamena to prodat 26 knih mési¢né. To je
méneé nez 1 prodana kniha denné!

I kdybyste méli vyjit do ulic a prodat tam knihu, tak za den 1 kni-
hu urcité prodate. Prodate ji za par hodin, mozna dokonce i za
par minut. Samoziejmé v piipadé, Ze kniha bude hodnotnéa, bude
davat smysl a ptijdete nékam, kde se lidé zajimaji o jeji téma (coz
na internetu samozrejmeé miizete zacilit mnohem presnéji nez na
ulici). Neni to nic naro¢ného. Prodej knihy pti¢te k vasim
vysledkiim dalSich 110.000 Ké a dohromady bude vas
zebrik produkta vydélavat jiz 600.000 K¢é rocéné.

Typ produktu Cena Pocet prodeji Prodej ro¢né

Ziskovy produkt 6 990 CZK 3x za mésic 250 000 CZK

Prémiovy produkt 19 990 CZK 1x mé&siéné 240 000 CZK

Vstupni produkt 350 CZK > 1x denné 110 000 CZK
600 000 K¢/ rok

Jak dosdhneme milionu? Mame tu 2 moznosti. Bud mtizeme vy-
ladit prodejni proces a o néco zvysit prodeje. Napriklad pokud
bychom prodali 5x mésiéné ziskovy produkt, 2x mésicné
prémiovy produkt a 2x denné vstupni produkt - v tom pripadé
bychom se dostali na 1.000.000 K¢ za rok!
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No, a nebo miizeme dale rozsirit nas Zebrik produktii o stabiliza-
¢ni produkt. Jako stabilizacni produkt vytvorime napriklad on-
line klub za 990 K¢ mési¢né.

Pocitejme, zZe prumeérny zakaznik, ktery si stabilizacni produkt
koupi, vydrzi platit své ¢lenstvi 4 mésice (pokud bude produkt
dobry, ve skutec¢nosti ale vydrzi o dost déle!), coz znamena
3.960 K¢ do vaseho podnikani na jeden nakup stabilizacniho
produktu.

A protozZe zatim nase hypotetické podnikani vydélava 600.000
K¢ roc¢né, chceme skrz stabilizacni produkt vydélat dalSich
200.000 K¢ ro¢né a dostat se na 800.000 K¢/rok. Pokud to chci
dokéazat, potirebuji prodat 50 ¢lenstvi ro¢né (coz neni tak moc,
kdyz to stoji pouze 990 K¢ mesicne!). Staci sehnat 4 lidi kazdy
mésic a prodat jim produkt za 990 Ké mésicné, abych si prisel na
dalSich 200.000 K¢ ro¢né. A nyni jsme od milionu uz jen kousek!

Typ produktu Cena Pocet prodeji Prodej ro¢né

Ziskovy produkt 6990 CZK 3x za mésic 250 000 CZK

Prémiovy produkt 19990 CZK 1x mési¢né 240 000 CZK

Vstupni produkt 350 CZK > 1x denné 110 000 CZK

Stabiliza¢ni produkt 990 K& x 4 4 x za mésic 200 000 CZK
800 000 K¢ / rok

Opét mizu bud néceho prodat o trosku vic a dosahnout milionu,
nebo treba pridat jesté jednu véc do zebriku produkti...

No, a jaka véc nam jesté zbyva? Ano, je to V.I.P. sluzba.

Pamatujte, vas osobni cCas je to nejdrazsi, co mate. Za to, Ze se
budete zakaznikovi vénovat osobné, si vidy musite nechat
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zaplatit tak, aby to pro vas bylo vyhodnéjsi nez vénovat cas praci
na svém podnikani a prodeji svych vlastnich produkti.

Osobni sluzba by vzdy méla byt to nejdrazsi, co nabizite, a proto
ji nabidneme napf. za 49.990 K¢. Prodat néco v této cené bude
samoziejmé naro¢né€jsi nez prodat knihu za 350 K¢. Ale také
sta¢i prodat mnohem méné, aby se to vyplatilo. Staci, kdyz
sezenete 4 V.LP. klienty ro¢né a je dalsich 200.000 K¢ doma.
Zapomernte na desitky klientti, ktefi vas neustale uhanéji a vy
nevite, kam driv skocit. Lepsi bude zdrazit a mit jen jednoho
V.I.P. klienta za 3 mésice! Razem mate 200.000 K¢ navic
a celkem uz vydélavate 1.000.000 K¢ roc¢né!

Typ produktu Cena Pocet prodeji Prodej ro¢né
Ziskovy produkt 6 990 CZK 3x za mésic 250 000 CZK
Prémiovy produkt 19990 CZK 1x mési¢né 240 000 CZK
Vstupni produkt 350 CZK > 1x denné 110 000 CZK
Stabiliza¢ni produkt 990 K& x 4 4 x za mésic 200 000 CZK
VIP sluzba 49 000 CZK 4 x ro¢né 200 000 CZK

1 000 000 K¢ / rok

Vytvorte si zZebtik produktt jako ten v tabulce a mate sviij online
stroj na penize, ktery vydélava 1.000.000 K¢ ro¢né. A nejlepsi na
tom je, ze pokud pouzijete chytré online strategie, zvladnete to
sami bez velkého tymu. Pokud nabidnete zejména digitalni pro-
dukty, tak uz nemusite vénovat cas na dodani produktu,
vytvoreni kopie, atd. VétSinu své pozornosti miiZete sousttedit na
marketing, abyste bez problému dosahli vySe uvedeny pocet
prodeji (a postupem casu ho jesté navysili!).
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Dava vam to smysl? Vydélat milion pres internet neni
tézké, pokud mate dobrou strategii. Ma tabulka vyse navic
nepocitd se zasadni véci, ktera ve skutec¢nosti povede k jesté
vyS$im prodejim: Naucite-li se spravné pouzivat kolo zisku, po-
tom vasi zdkaznici budou nakupovat opakované. To znamena, Ze
zadkaznik, ktery si od vas koupil jeden produkt, si s nejvétsi
pravdépodobnosti béhem c¢asu koupi druhy, treti, ¢tvrty, atd.

Kdyz si od vas nékdo koupi vstupni produkt, mozna ze pozde€ji
prikoupi i ziskovy produkt, pak stabilizacni produkt, a nakonec
objedna vasi V.I.P. sluzbu. Zakaznik, ktery za¢ne nakupovat
a je spokojeny, velmi c¢asto pokracuje v nakupovani. To
znamena, Ze ve skutec¢nosti je pocet zakazniku, které
musite pro své podnikani ziskat, mnohem mensi, nez se
muze zprvu zdat. Stale Castéji se budou vyskytovat zakaznici,
ktefi od vas budou nakupovat opakované.

V momenté, kdy takto rozjedete své podnikani, mate obrovsky
potencial ristu. Dilezité je zaroven zdlraznit, ze cisla a tabulka
v této kapitole jsou jen jednoduchy priklad. Idealni Zebtik pro-
duktti a jeho ceny jsou samoziejmé v kazdém podnikani odlisné.
Casto ani nemusite mit cely Zebiik produktil, a naopak na nék-
teré jeho casti se miizete zamérit vice. Pokud nebudete mit napft.
V.I.P. sluzbu, miZete misto ni prodat napi. 2x tolik stabilizac-
nich produktii a stale byt na svém milionu. A nebo nemusite
prodavat vice, ale miiZzete zvednout ceny. Nebojte se experimen-
tovat a sviij Zebrik produktii a jeho ceny upravovat tak, aby to
vyhovovalo praveé vam.

Sledujte, co funguje, co se vam nejlépe prodava, o co maji vasi
zakaznici nejvétsi zajem, a tomu pak vénujte maximum své po-
zornosti.

Tohle byl jen jeden ptiklad z mnoha. Pojdme si tedy ted shrnout,
kam jsme se v nasem prikladu dostali z nuly.
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Predstavte si, ze v tuto chvili vydélavate 1.000.000 K¢ roc¢né.
(Hezké, ze jo?) Zaroven mate obrovskou svobodu, protoze mate
chytfe postaven zZebiik produktti a kolo zisku. Nejste otroky
svého podnikani, vase podnikani pracuje pro vas. Novi zadkaznici
prichazeji 24 hodin a 7 dni v tydnu skrze vasi zlatou branu a au-
torskou platformu a stoupaji vasim portfoliem produkti a sluzeb
jako po ZzZebriku. Vy ted mate spoustu casu ladit vasi cestu
zakaznika, soustredit se na marketing a posunout podnikéni
z jednoho milionu ro¢né tfeba na deset. Ano, je to mozné! Jsem
chodicim piikladem toho, Ze dokonce cca deset milionti ro¢né lze
vydélat v Cechich a na Slovensku diky digitalnim produktiim
i s velmi malym tymem (dosud sdm pracuji jen se tfemi lidmi)
a obrovskym ziskem.

Samozirejmée, necekejte, ze to bude ,iispéch pres noc”. Jako kazdé
podnikani, i toto vas bude stat spoustu usili a dlouhodobou praci.
Musite se ucit. Musite byt vytrvali. Neustale zdokonalovat své
vlastni know-how. ZlepsSovat se. Jit si za svym cilem. Urcité to
bude trvat mésice, pravdépodobné i roky. Jakmile vSak vytvorite
sviij online stroj na penize, pak je to ten nejsvobodnéjsi byznys,
ktery si lze viibec predstavit. Konec konci...

« Jaka jin4 prace vam umozni skuteéné svobodny Zivotni styl,
kdy miizete travit libovolné mnozstvi ¢asu se svymi blizkymi?

« Jaka jind prace vam vydéld miliony korun ro¢né bez velkého
tymu?

« Jaky jiny produkt, nez ten digitalni, vam z kazdého prodeje da
az 90 % zisku, protoze ma miniméalni naklady?

« Jaka jind prace vAim umozni byt v zimé€ 3 mésice na vysnéném
misté a pracovat jen hodinu denné?
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Pamatujte, sv€t se zménil a nyni je tspéch v rukou internetu.
Naucite-li se vyuzivat jeho silu, zcela vas to osvobodi. Moc dobie
vim, o ¢em mluvim. Jsem obyéejny kluk z Usti nad Labem a
zivot, ktery diky strategiim popsanym v této knize ziji, jsem si
nikdy diive nedovedl ani predstavit!

Zacatky jsou tézké, jasné! Pokud jste ted’ na své podnikani sami
a nemaéte obrovsky tym specialistli, obrovsky rozpocet a spoustu
Casu, pak vitejte v klubu! Jestli chcete uspét, pak musite jednat
chytfe a maximalizovat potencial skrze internet. Jako drobni
podnikatelé nemtzeme predéit velké firmy financemi nebo ex-
pertizou. Musime soustavné vyuzivat velmi chytré strategie,
neotielé postupy a ménit své slabiny ve vyhody. To je presné€ to,
co poslednich par let délam a zaroven u¢im druhé. Zacinal jsem
jako student, nemél jsem skutecné fungujici podnikani, vydélaval
jsem cca 15.000 K¢/mésic tvorbou webovych stranek. Ptal jsem
se vSak vytrvale: ,Jak dosahnout s pouzitim minimalnich zdrojii
maximalnich vysledkii?” Poprvé mé k tomu inspirovala kniha
Ctyihodinovy pracovni tjden od Tima Ferrisse a pravidlo
80/20, které 1ika, ze pouhych 20 % nasich ¢innosti miize za 80 %
nasich vysledki. Klicové se ukéazalo téch 20 % nejdtlezitéjsich
¢innosti najit a dat do nich vsechno. Soustiedite-li se na to
dialezité, dokazete sami, v jednom ¢lovéku, dlouhodobé
prekonavat i mnohem vétsi prekazky a soupere.

Internet je k tomu tizasny prostfedek. V pribéhu nékolika mélo

let jsem se dostal z kluka, ktery vydélaval 15.000 K¢ meésicné,

k podnikéani, které mi vydélava primérné 14.921 K¢ DENNE!
Aktualné vydélavate pouze zap

14 921,88 K& 621,75 K& 30 351 107,73 K&

Za de
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Je skuteéné neuvéritelné, ze diiv jsem tu stejnou éastku, kterou
dnes vydélam za den, tvrdé vydélaval cely mésic. Nejsem zadny
super cloveék. Ale jednam efektivné! Pouzivim neobvyklé online
strategie, vzdélavam se, u¢im se od téch nejlepsich lidrt na svéte,
jdu na to co nejchytreji. Z nuly jsem se dostal do pozice, kdy se
mému podnikani zacalo darit nadprimérné dobie, a proto jsem
spustil Mentoring klub PLACEN ZA SVOU EXISTENCI.
Exkluzivné jen pro ¢leny klubu zde vytvafim tréninky na
konkrétni témata online marketingu, odkryvam ty nejefektivnéjsi
online strategie dneska, osobné jim radim a pomaham proménit
jejich vasen v online byznys.

Pokud vas to zajima a chcete ziskat mou osobni podporu v Men-
toring klubu, vse potrebné zjistite na adrese www.placenzaexis-

tenci.cz.

A na konec celé knihy mi dovolte sdilet moje 3 nejvétsi lekce
z budovani 30+ milionového online byznysu.
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~ Cést 4 ~

3 nejvétsi lekce z budovani
30+ milionového byznysu
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Moc dobre si pamatuji na okamziky, kdy jsem se rozhodoval
mezi ,rozeslu svilj Zivotopis a najdu si zaméstnani” nebo ,budu
se svétem protloukat na vlastni pést”.

Jak jsem se jiz zminil, zkrachoval mij prvni pokus s podnikanim,
zaroven mé vyhodili ze Skoly. Byl jsem na dné. M4 hlava mi tehdy
rikala: ,Najdi si néjaké pékné zaméstnani a budes mit
Jistotu, Ze to zvladnes.” Srdce ovSem tikalo: ,Nechci sedét
v kanclu, nechci mit jen jistou praci, jak je u nas
zvykem. Chci délat to, co mé naplnuje, plnit si sny i za

Vv w2, 24
.

cenu toho, Ze je to ta tézst moznost

Mozna4, ze to ted citite stejné. Nevédél jsem, co presné chcei délat.
Neznal jsem své silné stranky a v nicem jsem nevynikal. Vlastné
jsem si priSel nezazivny, nudny a naprosto primeérny.

I presto jsem tehdy dal piednost srdci. I kdyz jsem vyhral po-
hovor do zaméstnani, o kterém by rada lidi snila, nakonec jsem
po dlouhém zvazovani toto misto odmitl. Citil jsem to v hloubi
duse: ,Cekd na mé vic nez jen tohle! Vzdyt ja nechci byt zamést-
nany!” Dnes vim, Ze ten den jsem udélal své dosud nejlepsi
rozhodnuti Zivota.

Lekce 1: Vytvor lepsi svét
podle svych pravidel

Faktem je, Ze svét se méni stéle rychleji a nejvétsi slovo ma ten,
kdo se stane hybatelem zmény. Prijméte tu zodpovédnost.
Promérite ji v RADOST. A staiite se lidrem ve svém oboru.

Nikdy diive nebylo tak snadné vytvorit si ,VLASTNI SVET”, ve
kterém se mnohem lépe dycha. Internet a technologie nam
béhem poslednich let vSe obrovsky usnadnily. Vse, co bylo dfive
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pristupné jen politikim, médiim a celebritdim, nyni miize ziskat
kazdy, kdo chce svoji vizi naplnit.

Prométite svou VASEN V BYZNYS!

Je na Case rozeznat tu prilezitost. Vyslat svétu jasnou zpravu: ,Ja
y
jsem tady, umim tohle a s timhle vam mitzu pomoci!”

To vSe dnes lze s minimalni investici a s pfipojenim k internetu.
Propojit se s lidmi na podobné viné. Vytvorit si komunitu. Stat se
lidrem, ktery vydélava a zaroven meéni svét...

Je Gzasné pomahat, mit POZITIVNI VLIV na svét kolem sebe
a zaroven na osobni drovni zit zZivot, ktery jste si vysnili.

Ale pozor! Samotné penize, cestovani, ani sebevétsi luxus nepfi-
nesou naplnéni, pokud nebudete citit, Ze délate néco, co ma
VYSSI SMYSL. Co pomaha druhym. Co vytvaii opravdovou hod-
notu.

Aby vase podnikani nebylo jen o tom ,jak si uzit” a jak vydélat
pres noc poradny balik penéz. Aby mélo smysl, pfinos, vyssi cile.
Pak vam totiZz generuje nejen ,prijem”, ale také ,naplnéni”.
Zeptejte se sami sebe: ,,Jak mitze mé podnikani ménit
lidské pribéhy a davat jim dobry konec?” Nemusite
zachranit svét. Ale pokud chcete, aby vam svét daval
smysl, musite vy sami svétu néco dat.

Kdykoliv jsem s néc¢im zacinal, délal jsem to nejdiiv ZDARMA,
abych pomohl druhym, ale zaroven, abych zdokonalil svoji
dovednost. Obklopil jsem se tak mnohem rychleji lidmi, kterym
davala moje prace smysl, a ve chvili, kdy jsem byl vazné dobry,
zacal jsem si za praci brat penize. Byl to skvély zptisob, jak za-
ujmout a vyzrat nad konkurenci. V Ceské republice je tendence
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uctovat si za vSechno penize hned. Ja to chipu. Jenze tohle
mysleni vas ve skute¢nosti zpomali.

Nejdiive musite v lidech vzbudit divéru a navazat s nimi vztah.
Kdyz jim nabidnete néco zdarma, je to jako kdybyste otevreli
dvere dokoran misto toho, abyste jim vysvétlovali, jak si otevrit
klicem. Nabidnéte do zacatku néco zdarma. Konzultaci, produkt,
sluzbu, cokoliv. Nejdrive klientovi pomozte, pak teprve prodavej-
te.

Mimochodem, nejsou to jen vasi klienti, kterym muze vase prace
pomahat zit lepsi Zivot. Jestlize koneckoncti v podnikani uspé-
jete, oteviou se vam cesty, jak pomoci také tém, ktefi to pottebuji
nejvice. Pokud si do zivota pritdhnete hojnost a obklopite se
Llidmi na podobné viné”, mnohem efektivnéji pak dokazete po-
moci tém, ktefi jsou na pomoci druhych existen¢né zavisli.

-

219.847 K¢ pro malého Hynetka 237.853,- KZ pro NadaZni fond Krtek
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Lekce 2: VSechno ma sviij ¢as

v

Mozna, ze si ted rikate: ,,No jo, Pavle, tobé se to prodava. Mas
obrovskou databdzi, silnou znacku, penize a kontakty...”

Priznavam se — jsem nejspiS par kroki napred. Ale o to nejde.
Celou cestu jsem si prosel pfed vami, a proto vam chci predat
svoje zkuSenosti.

I ja jsem byl na zacatku. Zacinal jsem z nuly, bez sebedtvéry a s
prazdnou kapsou. Rostl jsem s tim, jak Sel cas, a to diky ZA-
MERENE POZORNOSTI a spravnému vyuziti 3 zékladnich zdro-
ju, které ma kazdy z nas k dispozici... Které to jsou? ENERGIE,
PENIZE a CAS.

Otazkou je:

»Kam své zdroje investujete? Jdete diky nim za svymi
sny, nebo plnite sny ostatnich?”

Tuto otazku si pokladejte kazdy den, protoze tak odhalite, jestli
svou energii plytvate, nebo ji efektivné investujete. I ja jsem se
kazdé rano vzbudil se svou vizi, abych denné posouval své pod-
nikani. Abych zlepsil tohle nebo tamto. Abych se posunul
o kousek vpfed. A jen tyto drobné KAZDODENNI KRUCKY daly
béhem mésicti a rokit dohromady OBROVSKY SKOK!

“Jasna vize, neustalé vzdélavani, vytrvala prace,”
tohle je mym nejvétsim tajemstvim pro raketovy rust.

Je naprosto v poradku, pokud na vas prvni online aspéch teprve
ceka. Cilem neni védét ihned vsechno o tom, jak promeénit vasi
vizi v realitu. Cilem neni ani ,uspét pres noc”, ale krok-za-
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krokem pracovat na svém podnikéni. Kazdy den se zlepSovat
a postupneé rist.

Klicové je zeptat se sdm sebe: ,Jaka presvédceni ve vasi hlavé
aktualné nejvic brant riistu vaseho podnikani?”

Vezmeéte si tuzku a papir a béhem 3 minut si sva destruktivni
presvédéeni napiste. Mozn4a, Ze budete prekvapeni! Najednou
uvidite, co presné vas brzdi. MiiZete to zménit. Jako ja, kdyz jsem
nevédél, co dal, a zacal jsem byt zoufaly. Pustil jsem se do toho,
co mi nejvic Slo. A to byla tvorba webovych stranek. Nejdiiv jsem
je tvoril zdarma, pak za penize. Na nékolik mésici mé to
dokonale strhlo. Haéek byl ale v tom, Ze mé prace postupné
prestala bavit. Prepiskl jsem to a vyhoiel. Stereotyp, neplnéni
termint, rozpad tymu, tlak ze strany klienti a vasen vyprchala
rychleji nez para nad hrncem. Absolutné jsem netusil, co dal.
Jenom si to predstavte, nékolik mésici jsem provalel na gauci,
hrél pocitacové hry a zaviral se pred svétem, misto abych fesil
svoje problémy. Byl jsem na dné. Nejhorsi rok mého Zivota. A je
treba pocitat s tim, Ze stejn€ jako ja, i vy na své cesté narazite na
obdobi, kdy budete citit, Ze se nic nedéje. A to jenom proto, aby
o par tydnt pozdéji prisel obrovsky SKOK KUPREDU.

Ja ten skok udé€lal v roce 2012, par mésicti poté, co jsem zfor-
moval svou vizi. Teprve pak jsem se dokazal soustiedit na
spravné kroky a vytvorit online projekt, ktery mi na konci roku
2012 vydélal mij prvni milion. Druhy milion byl o velky kus
snazsi. No, a o par rokti pozdéji? U dvaadvacatého milionu uz vse
bézelo jako po masle.

Klic¢ova je vytrvalost. Vétsina lidi to vzda prilis brzy.

Proto je tak dulezité obklopit se lidmi na podobné viné
a najit si mentora.
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Lekce 3: Najdi si mentora

Rozjizdét své podnikani, vénovat se rodiné a pritom byt stale
zaméstnany vyzaduje odvahu.

Ti, ktefi i tak s podnikdnim zacnou, si zaslouzi velky obdiv!
Pokud vas c¢as tla¢i a chcete své podnikani rozjet tak,
aby vas mohlo zivit, nesnazte se prosim znovu vynalézat
kolo. Kdyz jsem si to uvédomil, prestal jsem vymyslet byznys na
zelené louce. Zacal jsem ho stavét z predem pripravenych, v praxi
ovérenych postupii stejné jako stavebnici.

Stéal jsem na ramenou titand, stejné jako oni stali na ramenou
titinti té predchozi generace. Ucil jsem se od uspésnych (ne,
vazné to nent klisé!). A to, co jim fungovalo, jsem pouzil ve svém
vlastnim byznyse. Do svého vzdélani od nejlepSich marketéra
svéta investuji ro¢né statisice korun. To, co se naucim, testuji
v praxi na Ceském a slovenském trhu a toto know-how pak
predavam dal ve svém Mentoring klubu Placen za svou existenci.

Spousta lidi rika, zZe podobné vzdélavani je k nicemu. Ze jsou to
vyhozené penize a ke vSemu stadi pouze praxe. Ale mi zivotni
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zkuSenost ukazuje, Ze to neni pravda. Nikdy bych se nedostal
tam, kde jsem dneska, kdybych se na vSechno snazil prijit sam.
Jenom diky investicim do vzd€lani od éeskych i svétovych lidri
jsem sviij prvni milion vydélal ve 22 letech a celkové 30 milionti
jesteé pred svou tricitkou.

Proto vas chci vyzvat: Nevérte skeptikiim a lidem, kterym
se sice samotnym nedaii, ale maji zcela jasno v tom, co
a jak funguje a nefunguje.

Klicové pro rychly rist v jakékoliv oblasti je: Od koho se ucite?
Od koho prijimate rady? A ¢i nazor poslouchate?

Podnikani pres internet pouziju jako priklad...

Spousta lidi ma nézor, co je tfeba v online podnikani dé€lat, kam
smérovat pozornost, co naopak nedélat. O své nazory se
samoziejmeé déli. No a tady nam vznika zajimavy paradox:

Pokud by byl vétsinovy nazor na .................... [dosad'te si
libovolnou oblast] spravny, pak by vétsina lidi byla vel-

7

mi uspésnd.
Kdyz dosadim online podnikéni, vypada to néjak takto:

Pokud by byl vétsinovy nazor na uspésné online pod-
nikant spravny, pak by tady byli sami online miliondari.

Jenze to tak neni. Jak to? Odpovéd je prosta. VétSina pod-

nikateld NEZNA nejefektivnéjsi feSeni, maji z néj zbyte¢né
obavy, anebo si 0 ném mysli, Ze nemuze fungovat.

To, ze vétsina lidi ma néjaky nazor na to, jestli néco funguje nebo
nefunguje (napr. néjaka online strategie), neznamena, ze to tak
skuteéné je.
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Tony Robbins mé naucil: ,,Pokud chces dosahnout nad-
prumérnych vysledku, najdi ¢lovéka, ktery jiz
takovych vysledkit dosahuje (a zarovern se s nim lidsky
ztotoznuyjes), a pak zjisti, jak to déla.”

« Jaky ma ten ¢élovék pohled na svet?

+ Co je podle néj k dosazenti vysledkii klicové?
o Jak zaéinal?

» Co bylo pro néj bodem zlomu?

« Jaké kroky déla, aby svych vysledkii dosahoval opako-
vané?

Tohle co nejlépe analyzujte. Zjistéte si o tom vSechno! A potom
jen disledné modelujte to, co tspéSnym funguje. Tahle rada se
mi v budovani online podnikani neskute¢né osvédcila a zaroven
odstranila zahlceni vSemi témi ,strategiemi”, ,technikami”
a ,moznostmi”, které dnes internet nabizi.

Nenaslouchat ,,davu”, ale pouze peclivé vybranym li-
dem, kterym se v mém oboru dari nejlip, mi pomohlo
stanovit si priority a najit ty skutec¢né klice k aspésné-
mu online byznysu.

Kdyz vam nékdo dava nazor nebo radu, nez ji prijmete, vzdy se
ptejte: ,Jaké vysledky danému clovéku jeho ndzor prindsi?
Dosahuje vysledkil, ktery bych ja sam chtél dosahovat? Anebo
ma vysledky, kterym se chci vyhnout obloukem?”

Tohle je tfeba si uvédomit, at uz fesim online byznys, zdravi,
nebo vztahy. Pokud date na nazor vétsiny, budete mit
vysledky jako vétSina. J4 sim davam 100x vétsi vahu radam
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od lidi, ktefi v dané oblasti jsou $pickou, nez od téch, kteii hodné
mluvi, ale vysledky jim chybi.

Jit metodou ,pokus > omyl”, anebo vSe stavét na neovérenych
teoriich, je prilis velky luxus. Jde tu o ¢as, penize a vasi energii!

Investujte svoje zdroje chytre. Zjistéte, jak lidé, ktefi se svou
vasni zivi, proménili po¢ate¢ni napad v podnikani. Ptejte se jich,
ucte se a odhalte princip, jak svlij byznys vytvorili. Najdéte si
mentora a uSettete si roky prace, ktera miiZe prijit vnivec.
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Zaveér

Svét se zménil. Jestlize se naucite vyuzivat silu internetu ve sviij
prospéch, vase moznosti jsou mnohem vétsi, nez jaké mél drobny
podnikatel pied 15 ¢i 20 lety.

Sami (nebo s asistentkou) dokéazete ptes internet vydélavat mi-
liony ro¢né a pracovat odkudkoliv.

Know-how z této knihy vAm predava uceleny systém, jak vytvorit
byt ,,Placen za svou existenci”. Staci ho jen nasledovat.

Na zavér chci zodpovédét dilezitou otazku:
« Cimto je, Ze nekteri uspéji, zatimco jini selzou?

« Co délaji jinak lidé, kteri v online podnikani dosahuji nad-
priumeérnych vysledkii?

Odpovéd jsem hledal roky. Diskutoval jsem ji s desitkami online
milionafd, kterym pravé know-how, popsané v této knize, po-
mohlo Gspésné rozjet jejich byznys. Prekvapivé, vétsina se shod-
la, Ze tim hlavnim problémem je VYTRVALOST.

Rozhodnuti do toho jit, vytrvat a krok-za-krokem, den-za-dnem,
cely systém Z NULY NA MILION proménovat v realitu. Faktem
totiZ je, Ze neexistuje nic jako zbohatnuti ptes noc.

Vse, co jsem psal v této knize funguje tém, ktefi vytrvaji a pos-
tupné se zdokonaluji.

Ne, neni to jednoduché! Stejné jako v kazdém jiném podnikani,

tak i tady vyhravaji lidé, ktefi...

- necekaji, Ze to ,bude snadné”, ale pevné véri ve sviij ispéch.
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- dobie védi, ze prekazky prijdou, pocitaji s nimi a berou je jako
vyzvu.

- uvédomuji si, Ze nedspéch neznamena, Ze to nefunguje, ale ze
je teba systém vyladit a zdokonalit, pak ho spustit znovu.

Ti Gspésni zkratka maji schopnost smazat casti projektu (i
dokonce cely projekt) a zadit znovu 1épe, aniz by to zabalili Gplné.

Opravdovy tuspéch totiz nespociva v ,okamzité dokonalosti” nebo
»zbohatnuti pres noc”. Pokud bych mél jednou vétou fict, v ¢em
spo¢iva tspéch, Fekl bych: ,,Uspéch je o pravidelnijch
kriiécich spravnym smérem, které dohromady tvoii
velky skok.”

Kouknéte se na Grand Canyon, ktery vytvorila jedna mal4 ricka.
Kouknéte se na obrovska dila prirody i lidstva. Nevznikala na-
jednou a pres noc. Trvalo to roky, tisice a miliony let.

Velké véci vznikaji skrz drobné krucéky napii¢ c¢asem.
Neni tfeba zvladnout vSechno z této knihy ihned. Kli¢ové je urcit
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spravny smeér a zacit. Ted a tady. Ud€lat ten prvni kricek. Dnes.
A néasledné druhy kricek. Zitra.

Necekejte na lepsi podminky. Necekejte na dokonalost (protoze
ta vznika pouze vytrvalou akci). Stanovte si sviij smér. Nemusite
znat veskeré dil¢i kroky. Vzdycky kdyz se zaseknete, zeptejte se:

~Jaky drobny kriicek, ktery mé posune k moji vizi, miizu udélat
hned ted?”

Potom jdéte a ten kriicek ud€lejte. Zas a znovu. Zac¢néte dnes a
kazdy den pokracujte!

vvvvvv
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Jaky je dalsi krok?
- Podivejte se na doplnujici online trénink na

www.placenzaexistenci.cz/trenink

Tento trénink zdarma na knihu primo navazuje a nékteré
dilezité véci rozebira do hloubky.

- Ziskejte ¢lenstvi v Mentoring klubu Placen za svou existenci na
30 dni za 190 K¢. Ziskate tak mou osobni podporu , veskeré
potiebné know -how a aktivni komunitu ¢lent , ktefi jedou na
vitézné vinéspolec¢né:

www.placenzaexistenci.cz

- Navstivte blog www.placenzaexistenci.cz a poslouchejte miij
podcast na www.placenzaexistenci.cz/podcast/
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Ohodnotte prosim moji knihu na Facebooku!

1. Jdéte na mou FB stranku: www.facebook.com/riha.pav

2. Kliknéte na “Doporudujete Pavla Rihu?” > Ano

Doporuéujete Pavel Riha?

D pavel Riha

Q Tato kniha mi pomohla zménit pohled na celé online
podnikéni. Uvédomil jsem si ABC a zaroveri uZ ted' dosahl
XYZ :) Diky Pavle!

G veons - [N

3. Podélte se o své dojmy a vysledky z knihy... Dékuji! TP
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5 KROKU,
jak proménit vasen
v online byznys

(dokonce i pokud nemate sviij vlastni produkt,
anebo vam vaznou prodeje)

Bonusovy trénink navazuje pfimo na knihu,
ve kterém zjistite:

v Jak vyuzit vase silné stranky...
... pridat vasen + obycejny napad
a vytvorit produkt, ktery bude pritahovat klienty.

v Jak vydélat pres internet 1.000.000+ K¢

Konkrétni priklad z mé vlastni praxe,
ktery bude fungovat i vtomto roce.

v Jak nejen vice vydélavat online,
ale také ziskat svobodu pro sebe i svoji rodinu.

Rezervujte si misto zdarma:

( v

www.placenzaexistenci.cz/trenink
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Placen za svou existenci

MENTORING KLUB

 Online strategie dneska
Ovérené v praxi 32+ milionového byznysu

+ podrobné pFipadové studie

 Pavel Riha a tym mentori:

Vytrvala péce a osobni zpétna vazbha

/ Komunita 431+ online podnikateli

Svezte se s nimi na vitézné viné

J Ve pro rust vaseho podnikani
0d A do Z pod jednou stiechou

Vyzkousejte Mentoring klub
‘6 na 30 dni jen za 190 K¢! ),

www.placenzaexistenci.cz/trial
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O

placeni za existenci

Zivé setkani online podnikatelské komunity
zamérené na predavani know-how a networking.

J Unikatni prednasky hostu
Prednost maji realné vysledky, pfipadové studie
a konkrétni kroky, které mizete aplikovat.

v Networking a sdileni
Propojovani s lidmi a unikatni moznost ziskat
zpétnou vazbu na vase projekty a plany.

 Setkanis experty mentoring klubu
Experti klubu k dispozici pro vase dotazy.
Ziskejte aktualni info z centra déni.

Online tspéchy na spolecné offline viné:

www.placenzaexistenci.cz/jsme
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Z nuly na milion? Kniha vam pomUze, pokud:

Zaéinate (anebo jste zaéali) podnikani z nuly, stejné jako ja.

Chcete se naucit vyuzivat silu internetu a moderni technologie
ve svlij prospéch.

Zaméstnani neni pro vas, pracujete radi kdykoliv a odkudkoliv,
sami nebo v malém tymu.

Touzite vydélavat nécim, co vas bavi a zaroven dava smysl.

Nevlastnite velkou firmu a nemate na tiété miliony (a nejspis
velkou firmu ani fidit nechcete).

Odmitate béhat jako kiecek v kolotoci a chcete radgji vytvorit
svUj online stroj na penize.

Snite o svobodném Zivotnim stylu, ktery vdm umoZni cestovat
(a mozna uz pristi zimu stravit 3 mésice v Thajsku na plazi).

Mate touhu proménovat své sny v realitu a zZit Zivot podle
vlastnich pravidel.

Pavel Riha

online stratég & mentor

"Pfrelomova strategie pro poradce, konzultanty,
kouce, lektory a drobné podnikatele!"
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